La presente obra tiene por objetc estudiar ia
evolucién de las doctrinas econémicas en el
presente siglo. Ninguna obra que abarcara
desde la teoria econémica hasta la historia y las
técnicas mateméticas aplicadas a nuestra cien-
cia habia sido publicada en lengua castellana.

La visién sobre el pensamiento econémico en
el siglo XX se inicia con la consideracién de la
teoria del equilibrio econémico incluyendo
Walras y Pareto asi como Marshall y Fisher.
El alejamiento de este grupo de autores de la
6ptica «clasica» es suficientemente remarcada
y analizada. La aislada postura de J. A, Schum-
peter que formulé a principios de siglo una
teoria acerca del desenvolvimiento econémico,
es enlazada con las tesis sobre el estancamien-
to econ6émico del capitalismo y la moderna
teoria del desarrolio. Ei anélisis keynesiano
junto con el gran desarrollo de la politica econé-
mica ocupan, asimismo, un lugar preferente en
ia presente obra.

Las nuevas técnicas mateméticas y la econo-
metria asi como la teoria de la planificacién,
son testimonio del intento efectuado de intro-
ducir mayores niveles de racionalidad en el
interior de los sistemas econdémicos dominan-
tes. El libro se cierra con la consideracién de
los dos problemas que ocupan el centro de
interés actual, el subdesarrolio y la opulencia
y con unas brillantes conclusiones acerca del
estado actual de la ciencia econémica.
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Advertencia

La primera edicién italiana del presente libro, publicada en
noviembre de 1961 por ediciones ERI, reproducia, con algunas
modificaciones y ampliaciones, el contenido de once charlas trans-
mitidas por el I1I Programa de la RAI (Television Italiana) a
Jfinales de 1960 y principios de 1961. La segunda edicién italiana
contiene otras ampliaciones y puestas al dia. Dado su origen,
el libro se dirige a un piiblico no especializado y, si bien se ha
buscado mantener el rigor de la argumentacin cientifica, algunas
cuestiones de naturaleza mds técnica han podido ser solamente
seiialadas y otras han debido ser completamente abandonadas.

Al autor le es muy grato destacar que en el tratamiento de
muchas de las cuestiones de las que el libro se ocupa, ha podido
aportar considerables mejoras de los temas discutidos con sus
alumnos de la Escuela de Formacién y Especializacion y re-
lacionados con los problemas de la teoria y de la politica del de-
sarrollo econémico, instituida por el Centro para los Estudios
sobre el Desarrollo Econémico de la Asociacién para el Desarrollo
de la Industria en el Mezzogiorno (SVIMEZ).

El autor, ademds, agradece la colaboracién del doctor Fran-
co Rodano, quien ha leido el manuscrito y ha sido prédigo en
consejos muy utiles.




_CAPITULO 1

La situacion a principios de siglo:
La teoria del equilibrio

1. Introduccidn.

A principios de este siglo la ciencia econémica aparece
dominada por la teorfa del equilibrio, tal como se fue forman-
do entre 1870 y 1900. Los sucesivos desarrollos tomaron la
forma de mejoras o de criticas a la teoria del equilibrio; por
eso la historia de la ciencia econémica del siglo XX no seria
plenamente comprensible si no se iniciara con una exposicién
completa de esta teorfa. Esto parecerd ain més oportuno si
se relaciona con el hecho de que ‘en la teorfa del equilibrio
viene implicito, como veremos, un concepto de actividad eco-
némica, y, correspondientemente, un concepto de ciencia
econémica, los cuales, explicados alrededor de 1930, devinie-
ron los puntos cardinales de la elaboracién teérica posterior.

La teoria del equilibrio se ha formado por las aportaciones
de los economistas més importantes de fines del siglo pasado:
Menger en Austria; Jevons, Edgeworth y Marshall en Ingla-
terra; Walras en Francia; Pareto y Barone en Italia; Clark
y Fisher en América; Wicksell en Suecia. Como la critica
actual ha reconocido, las diferencias entre estos economistas
versan sobre cuestiones sustancialmente marginales y existe,
entre ellos, una unidad de formulacién, y aun de desarrollos
teéricos, que obliga a considerarlos como coautores de una
doctrina unitaria. ; :

Especialmente para los fines que nos proponiamos conse-
guir en esta exposicién, serd conveniente examinar, princi-
palmente, la forma que asume la teorfa del equilibrio segiin
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Walras, entre 1873 y 1877; la cual se halla, de cualquier xﬁodo,
entre las mas completas y rigurosas (1).

2. La teorfa walrasiana del equilibrio econémico general.

La teoria de Walras se conoce bajo el nombre de teorfa
del :equilibrio general, porque se refiere no solamente al equili-
brio de los sujetos econémicos individualmente considerados,
sino, sobre todo, a la posicién de equilibrio referida a la totali-
dad del sistema econémico. El problema de Walras es el
siguiente: Dada una cierta cantidad de recursos productivos,
dada una cierta técnica de’ produccién, dado el sistema de
preferencias de los sujetos econémicos, determinar la cantidad
de bienes producidos y cambiados, no sélo los precios a los
cuales tales cambios han dado lugar, en la configuracién del
equilibrio general, en cuya configuracién son simultineamente
realizadas las posiciones de equilibrio hacia las cuales, respec-
tivamente, tienden los diversos sujetos econémicés. Es impor-
tante tener en cuenta que el tipo de economfa a partir del
cual Walras elabora su teorfa es, por lo menos en sus inten-
ciones, absolutamente general, no condicionada por elementos

especificos a este o aquel sistema social. Deberfa, en otras

palabras, tratarse de las caracteristicas comunes a cualquier
economia independientemente del cuadro institucional espe-
cifico en el que se halle situada.

Es de destacar, ademds, que Walras consigue resolver su
tarea sélo en una pequeiia parte, por lo que se refiere a los
elementos esenciales de su construccién y, sobre todo, los
distintos tipos de sujetos y de comportamientos econémicos

que en ella aparecen, y que son directamente alcanzados por

la realidad capitalista. :

El razonamiento de Walras puede comprenderse plena-
mente en cuanto se tenga presente el concepto de riqueza que
pone como categorfa inicial de su esquema teérico. Tal con-
cepto de riqueza debe ser examinado cuidadosamente, puesto

(1) La obra fundamental de WALRAS es Eléments d’économie politique
pure ou théorie de la richesse sociale, cuya primera parte fue publicada en
1874 y la segunda en 1877; la cuarta y dltima edicién, revisada y amplia-
da por el autor, es de 1900. La edicién mds reciente es la efectuada en
Paris en 1952 por los editores R. Pichon y R. Durand-Ausiaz. En Italiano
existe la traduccién, publicada en 1878 por la «Biblioteca dell’economista»
con el titulo Teoria matematica della ricchezza sociale, que consta de cuatro
volimenes, aparecidos entre 1873 y 1876, en los que WALRAS expone, en
forma breve, su teorfa. (N. del T.: Actualmente Aguilar, S, A. de Ediciones,
tiene' anunciada la versién al castellano de la referida obra de WaLRAS.)
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que no influye solamente en la teorfa walrasiana, sino que se
encuentra en el fondo de casi toda la discusién cientifica sub-
siguiente. Walras entiende por riqueza social «el conjunto de
cosas materiales o inmateriales que son escasas, o sea que,
por una parte, nos son itiles y, por otra parte, existen en can-
tidades limitadas». Son dos condiciones necesarias y suficien-
tes porque cualquier cosa puede ser definida como riqueza.
Debe poseer la capacidad de satisfacer cualquier necesidad y
al mismo tiempo debe ser disponible en cantidades limitadas
respecto a esta necesidad. Por este motivo, no forman parte de
la riqueza social ni las cosas initiles, ni aquéllas que, siendo
completamente ttiles, resultan por otra parte disponibles en
cantidades tales (como el aire, por ejemplo) que son suscepti-
bles de satisfacer completamenté¢ la necesidad que de ellas
haya. La doble cualidad de ser iitiles y limitadas confiere a
la riqueza tres propiedades: ser apropiable, ser objeto de cam-
bio y objeto de la actividad productiva.

La economia politica pura, segiin Walras, en cuanto teo-
ria de la determinacién de los precios y las cantidades pro-
ducidas y cambiadas, puede ser definida como la teoria de
la riqueza social. La determinacién teérica del equilibrio
estd hecha por Walras sobre la base de una esmerada clasifi-
cacién de los elementos que componen la riqueza social, cla-
sificacién importante porque distingue las diversas funciones
y los diversos tipos de comportamiento que tienen lugar en
el sistema econémico. La primera gran divisién completada
por Walras consiste en distinguir los elementos de la riqueza
social en dos categorias: los capitales y las rentas. Los capi-
tales son aquellos bienes que no se consumen al usarlos una
vez, sirven més de una vez, y son denominados, también,
bienes duraderos; las rentas son aquellos bienes que se consu-
men al usarlos, eso es, que sirven sélo una vez. Los capitales
comprenden, a su vez, tres clases de bienes: las tierras, los
capitales personales, o sea la capacidad de trabajo de los suje-
tos econdmicos existentes en el sistema, y los capitales propia-
mente dichos (edificios, maquinaria, etc.). Las rentas compren-
den los bienes de consumo no duraderos, los llamades bienes
intermedios, o sea los bienes no duraderos usados en la pro-
duccién (materias primas, energfa, etc.) y, finalmente, los
servicios de los bienes de capital, o sea, los usos sucesivos de
las tres clases de bienes de capital antes mencionados.

A partir de esta clasificacién, la teorfa del equilibrio se
estructura en cuatro estadios. El primero, denominado «teorfa
del cambio», trata de la determinacién de las cantidades cam-
biadas y de los precios de los bienes de consumo. El segundo,
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llamado «teorfa de la produccién», trata de las cantidades
cambiadas y de los precios, ya sea de los servicios productivos
de los capitales, ya sea de los bienes intermedios. El tercero,
Hamado «teoria de la capitalizacién», trata de las cantidades
producidas de los bienes de capital propiamente dichos y de
sus precios. La cuarta fase se ocupa del hecho que la distri-
bucién en el tiempo, ya sea del aprovisionamiento de los
bienes intermedios, ya sea de la venta de los productos, puede
ser tal que replantee la necesidad de anticipos con la légica
aparicién del fenémeno del capital circulante. Ninguna de
estas fases incluye, naturalmente, la anterior y representa,
por ello, una posterior aproximacién a la determinacién del
equilibrio general. Tal equilibrio, en la plenitud de sus ele-
mentos constitutivos, puede ser descrito en la forma siguiente:
Se suponen insertos en el sistema econémico tres categorfas
de sujetos, distintos segiin la naturaleza de los bienes de
capital a su disposicién. Serén terratenientes, que poseen la
tierra, trabajadores, que poseen capital personal y capitalistas
en sentido estricto, que poseen los bienes de capital propia-
mente dichos. Cada uno de estos sujetos, en cuanto propieta-
rios de capital, estin en condiciones de ofrecer al mercado
los servicios productivos de sus capitales. Ademas de estas
tres categorias existe otra, la de los empresarios, que son
quienes adquieren en el mercado los factores de la produccién
(sean servicios de capital o bienes intermedios) y, sobre la
basc de una tecnologia dada, combinan los procesos producti-
vos que dan productos, o sea bienes de consumo, bienes inter-
medios y capitales propiamente dichos o bienes de capital
duraderos. Los adquirentes de estos productos, en el caso de
los bienes intermedios, son los mismos empresarios; en el caso
de los bienes de consumo y de los bienes de capital, son los
mismos sujetos que al principio han ofrecido servicios produc-
tivos'y que, ahora, gastando la renta obtenida por la venta
de tales servicios, y sobre la base de una estructura de pre-
ferencias dada, adquieren, en tanto consumidores, los bienes
de consumo y, en cuanto ahorradores-inversores, los bienes de
capital que quedan disponibles del proceso productivo.

Para que el problema del equilibrio sea determinado, es ne-
cesario suponer, naturalmente, que la cantidad de los capitales
de cada especie, inicialmente a disposicién de los sujetos eco-
némicos, venga dada. Sobre esta base se trata de establecer
cuéles son las cantidades producidas y cambiadas de cada
tipo de bienes y cuéles son los precios de tales bienes; y esto
se hace a partir de la hipétesis que sobre todos los mercados
que componen el sistema econémico tienen lugar condiciones
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de competencia perfecta; que se dé la circunstancia de que
cada sujeto econémico sea lo bastante pequefio respecto al
conjunto del mercado para no poder influir, ni con su oferta
ni con su demanda, sobre los precios del mercado. Esto sig-
nifica, en otras palabras, que, mientras los precios se forman
como resultado del conjunto de las acciones y reacciones de
todos los sujetos econdmicos, cada sujeto, en si considerado,
debe aceptar los precios de mercado como dados, que nv son
modificables por su accién.’

La légica del proceso con el que se alcanza una situacién
de equilibrio puede ser descrita asi: Se supone que existe, en
forma totalmente casual, un cierto sistema de precios. En tal
sistema estdn comprendidos los precios de los bienes de con-
sumo, los precios de los bienes intermedios, los precios de los
servicios productivos, los precios de los hiemes de capital y,
finalmente, el tipo de interés que naturalmente relaciona entre
ellos el precio del servicio de cada capital en concreto con el
precio del propio capital. Partiendo de la base de tales precios,
cada sujeto procura comportarse de forma que pueda conseguir
una posicién de méxima satisfaccién o de maximo rendimiento.
Los sujetos individuales duefios de capitales procurarén ven-
der los servicios de tales capitales mientras obtengan un bene-
ficio suficiente para compensar el sacrificio que esto significa;
buscaran, por lo tanto, la forma de distribuir de la manera
més satisfactoria tal renta entre consumo y ahorro; intentarin
distribuir la renta consumible entre los distintos bienes de
forma que hagan maxima su utilidad, y de distribuir su propio
ahorro en la adquisicién de bienes de capital de forma que
puedan obtener una renta maxima de tales bienes en el futuro.
Los empresarios adquirirdn los factores de la produccién, ya
sean servicios productivos o bienes intermedios, y los combi-
narén de tal forma que puedan producir a un coste mfnimo;
y determinardn cuales bienes deben producir y en qué canti-
dad para obtener el méximo rendimiento. De este complejo
de relaciones del sistema de precios tomado como hipétesis,
deriva un conjunto de cantidades ofrecidas y demandadas
que se confrontarin en el mercado. Naturalmente, puesto
que el sistema de precios ha sido tratado como casusal en la
hip6tesis, no se podrd suponer, en general, que la demanda
y la oferta de cada bien sean iguales. Ocurrird, sin embargo,
que respecto a los precios iniciales aparecerdn aumentos de
precios en todos los casos en los que la demanda supere a la
oferta y disminuciones de precios en todos los casos en que
la oferta supere a la demanda. A cada nueva configuracién

'de los precios corresponderdn otras demandas y otras ofertas.
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El proceso continuara hasta el punto en que se dé la igualdad
entre las cantidades ofrecidas y demandadas. El equilibrio,
entonces, resultard al verificarse por un doble orden de con-
diciones: una condicién subjetiva, que consiste en la persecu-
cién de una posicién de méximo por parte de cada sujeto
econémico; y una condicién objetiva, la cual, a través del
cquilibrio entre la demanda y la oferta para cada mercado,
garantiza que la posicién méaxima conseguida por cada sujeto
sea compatible con las conseguidas por todos los demas.

Des£a un punto de vista metodolégico es importante des-
tacar ‘que esta gran construccién de Walras, bien sea por la
gran cantidad de elementos constitutives y por la compleji-
dad del sistema de relaciones que entre ellos aparecen, no
puede ser expresada completamente mediante el lenguaje
comin y necesita el uso del lenguaje mateméatico. El sistema
walrasiano se traduce de hecho en un imponente sistema de
ecuaciones algebraicas, las cuales expresan el conjunto de las
condiciones subjetivas y objetivas de las que se ha hablado.
Naturalmente, este sistema de ecuaciones no fue pensado por
Walras como un sistema efectivamente resoluble, en el sen-
tido de que se podrian calcular los valores numéricos de las
cantidades y de los precios de equilibrio, pero fue escrito

‘esencialmente para evidenciar la légica del sistema y para

tener, mediante las resultantes del razonamiento matemético,
la confirmacién de que el razonamiento econémico era com-
pleto y suficiente. La reflexion cientifica subsiguiente debfa
empezar con el examen de este problema de Walras y comple-
tarlo en mas de un punto. De esta cuestion nos ocuparemos
en seguida; basta, para ello, referirnos solamente a dos desa-
rrollos posteriores. En primer lugar aparecen correcciones y

" perfeccionamientos en el razonamiento mateméatico de Walras;

en particular, vendrd puesto en evidencia como la igualdad
entre el nimero de las ecuaciones y el nimero de las incégni-
tas, que para Walras era suficiente a los efectos de que su
razonamiento fuera correcto; no es, por el contrario, suficiente
para garantizar al sistema la existencia de soluciones econé-
micamente significativas. Sélo recientemente han sido indi-
cadas las condiciones adicionales que se requieren para ello
y esto, como veremos, ha permitido profundizar en forma
muy interesante en la teorfa del equilibrio. En segundo lugar,
a través de las oportunas manipulaciones simplificadoras, el
sistema de Walras ha sido transformado de tal forma que
puede servir para el cilculo efectivo de las soluciones, y esto
ha sido de gran importancia a los efectos de la teorfa de la
planificacién. De estas dos cuestiones nos ocuparemos exten-
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samente en forma inmediata. Sin embargo es preciso seiialar
ya, uno de los aspectos més importantes de la teorfa de Wal-
ras, es decir, el problema de su importancia, a primera vista
insospéchada, para la planificacién. Y para hacerlo deberemos
exponer, en primer lugar, cudl es el concepto de precio que
resulta del sistema del equilibrio econémico general.

3. El concepto de precio en la teorta del equilibrio.

Segin la acepcién corriente el precio es, simplemente, la
relacién de cambio entre dos bienes. Generalmente se adopta
uno de los numerosos bienes existentes en el mercado como
término de comparacién para todos los demis, y se le llama,
en tal caso, «numerario». Si el numerario es el oro, por ejem-
plo, los precios de todos los bienes vienen expresados en oro
y la relacién de cambio entre dos bienes no es otra que la
relacién entre sus precios en oro. Esta nocién elemental de
precio es naturalmente justa, pero estudia solamente la parte
superficial del fenémeno. La teorfa del equilibrio econémico
general permite poner en claro aspectos més profundos del
fenémeno precio, que son indispensables para aclararnos su
verdadera naturaleza. Para comprender este punto, es preciso
tener en cuenta dos circunstancias. En primer lugar, el sis-
tema walrasiano permite precisar el concepto de relacion mar-
ginal de transformacién, para el sistema econémico en con-
junto, entre dos bienes cualesquiera; es decir, permite deter-
minar cuél es la cantidad adicional de un cierto bien que
puede ser preducida cada vez que aparezcan recursos produc-
tivos libres mediante la renuncia a la preduccién de una uni-
dad de otro bien cualquiera. En otras palabras, se establece
entre los diversos bienes una suerte de equivalencias tecnolé-
gicas para los que, a través del alejamiento de recursos de una
actividad productiva a otra, es posible, por asf decirlo, trans-
formar un bien en otro segin una ley bien definida. En segun-
do lugar, en el sistema de Walras es posible definir la ya citada
relacién marginal de sustitucién entre dos bienes cualesquiera;
es posible, por ello, determinar qué cantidad adicional de un
bien precisarfa tenerse, en correspondencia de la pérdida de una
unidad de otro bien cualquiera; a fin de que la satisfaccién
de quien consuma tal bien permanezca inalterada. En otras
palabras, es posible establecer una suerte de equivalencias
entre los distintos bienes en el terrenc del consumo. Sucede,
ademés, que en correspondencia a la configuracién de equili-
brio, tal como viene determinada por el mecanismo de la
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competencia, dados dos bienes cualesquiera, su relacién mar-
ginal de transformacién en la produccién resulta igual a su
relacién marginal de sustitucién en el consumo, y el valor
idéntico de estas des magnitudes coincide con el precio que
se establece en el mercado competitivo. Por eso los precios
de equilibrio vienen a configurarse como la medida de las rela-
ciones de equivalencia técnica y psicolégica entre los diversos
bienes existentes en el sistema. La importancia de esta nocién
reside en el hecho de que, a diferencia de la nocién del sentido
coméin, no precisa necesariamente el concepto de cambio.
Dadas las cantidades iniciales de recursos productivos, dadas
las condiciones de la técnica de produccién, dado el sistema
de los gustos y de las preferencias de los consumidores, el pre-
cio resulta, al menos teéricamente, determinable como relacién
de equivalencia tecnolégica y psicolégica, prescindiendo de si
se verifica efectivamente un acto de cambio en el mercado.

La importancia de esta nocién es, evidentemente, enorme.
Pone en evidencia el hecho de que la teorfa del equilibrio
general, nacida y elaborada esencialmente como teoria del
mercado competitivo, da lugar a una nocién de precio que
consentiria en fundar sobre unas bases racionales una econo-
mia planificada, cada vez que naturalmente fuesen resueltos
los correspondientes problemas de calculo. Walras no se dio
perfectamente cuenta de este aspecto de su teorfa. Tal aspecto
comienza a aparecer, sin embargo, ya con Pareto, que es el
mayor continuador de Walras, y aparece ya completamente
explicado por el economista italiano Enrico Barone, el cual,
exponiendo la teoria del equilibrio en un articulo, en 1908,
titulaba significativamente su trabajo: «El ministro della pro-
duzione nello Stato collettivista» (1). Dicho articulo es la
primera exposicién desde el aspecto planificador de la teorfa
del equilibrio, y empieza una tradicién que se enriquecerd
con aportaciones notabilisimas después de la segunda guerra
mundial, y que examinaremos a su debido tiempo.

4 La teorfa del equilibrio general y del dinero.

Una de las caracterfsticas mas importantes del esquema
del equilibrio econémico general, como la habfamos expuesto
en los pérrafos precedentes, es que sirve para determinar
los precios relativos y no los precios absolutos. Para aclarar

(1) Engico BaroNE, Il minisiro della produsione nello Stato eollettivista,
en «Giornele degli Economisti», septiémbre-octubre, 1908.
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bien esta circunstancia, se razona de la forma siguiente: Ha-
biamos ya dicho como las condiciones objetivas del equilibrio
consisten en la igualdad, para cada bien, entre la oferta y la
demanda. Sucede, ahora, que estas condiciones de equilibrio
no son todas independientes, sino que existe una (cualquiera)
que puede ser légicamente obtenida del conjunto de todas las
demas y que, por ello, no constituye una verdadera condicién
en cuanto a que no impone a las incégnitas del sistena un
vinculo de unién respecto a los vinculos ya impuestos por las
demis condiciones. Consideremos, de hecho, uno cualquiera
de los sujetos econdmicos presentes en el sistema. Segin la
formulacién walrasiana es, al mismo tiempo, oferente de ciertos
servicios productivos y demandante de ciertos bienes, y su
comportamiento es tal que el valor global de los bienes deman-
dados es igual al valor global de los bienes ofrecidos. Ahora
bien, si esta igualdad es valida para cada sujeto, serd vilida
también para la economia en su conjunto, para la cual se ten-
dra, también, que el valor de la oferta global sera igual al valor
de la demanda global («ley de Walras»). Pero no hay duda
de que una configuracién del sistema econémico que satisfa-

- ga todas las igualdades entre demanda y oferta individuales

menos una, satisfaga necesariamente, cn virtud de la «Ley de
Walras», también esta iltima.

Si establecemos inicialmente el sistema del equilibrio ge-
neral, imponiendo a las incégnitas de tal sistema un determi-
nado nimero de condiciones, deberemos eliminar, después, una
de estas condiciones que se revelarfan como no independientes
de las demds, pero, en tal caso, como demuestran los mate-
maticos, el conjunto de las condiciones independientes no esti
en grado de determinar los valores absolntos de las incégni-
tas, sino que esti sélo en grado de determinar cuales valores to-
man todas las incégnitas, menos una, en funcién de valores ar-
bitrariamente asignados a la incégnita pendiente («variable
independiente»). Estando asf las cosas, tomamos como variable
independiente un precio cualquiera; entonces los otros pre-
cios y todas las cantidades de los bienes serdn determinables
en funcién de este precio particular. Nos preguntamos, ahora,
de qué naturaleza son estas conexiones de dependencia fun-
cional de todas las variables del sistema de aquel precio tomado
como variable independiente. Para responder a esta pregunta
debemos tenér en cuenta una hipétesis caracteristica de la
teoria del equilibrio: es decir; se supone que la cantidad de-
mandada y la cantidad ofrecida de cada bien no virian si los
precios varian todos en la misma proporcién. Esta hipétesis
se justifica con las dos siguientes coneideraciones: si todos los
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precios cambian en las mismas proporciones, entonces, en
primer lugar, no cambia la que podria llamarse la «posicion
econémica» de cada sujeto, puesto que a una variacién de los
precios de lo que debe adquirir corresponde una misma varia-
cién de los precios de lo que vende y, en segundo lugar, no
habiendo, por hipétesis, cambiado las relaciones entre los pre-
cios, los términos de referencia para la eleccién de los diversos
sujetos han permanecido constantes. Se puede demostrar —y
el resto es intuitivamente obvio — que, en base a esta hipé-
tesis (llamada «hipétesis de la homogeneidad»), en la solucién
del sistema de equilibrio, cada precio resulta directamente
proporcional al precio tomado como variable independiente,
mientras cada cantidad resulta constante, o sea, no varfa al
variar el valor arbitrario que se puede asignar a tal precio.
Igualmente, y en forma independiente de ello, el tipo de inte-
rés, en virtud de su propia naturaleza, resulta ser ya una rela-
cién entre los precios. Por lo que respecta a los precios, pues,
el esquema del equilibrio general determina cada precio en fun-
cién de los demas —y el bien que ha tomado este precio como
independiente se llama «numerario» — y lo determina de forma
que al variar el precio del numerario, las relaciones entre los
precios no cambian; el esquema, por ello, determina los precios
relativos y no los precios absolutos.

En este sentido se dice que en la teoria del equilibrio gene-
ral no esti contenida una teoria monetaria, puesto que uno
de los objetivos fundamentales de una teorfa del dinero es,
concretamente, el de la,determinacién del nivel absoluto de
precios. Es frecuentisimo en el pensamiento econémico moderno
anterior a Keynes, la idea (afirmada completamente, sobre
todo por Cassel) de que el sistema de los precios relativos, de las
cantidades producidas y del tipo de interés, por un lado y,
por otro lado, el nivel absoluto de precios vienen determina-
dos por circunstancias completamente distintas y reciproca-
mente independientes. Los precios relativos, las cantidades y
el tipo de interés se determinan, como hemos visto, me-
.diante el modelo del equilibrio general. Los precios absolutos
se determinan mediante una ulterior condicién, que se puede
ilustrar como sigue: Consideremos un bien (el oro, por ejemplo)
que haga de dinero, y preguntémonos cuil debe ser la can-
tidad de dinero necesaria al conjunto de los sujetos econd-
micos para efectuar todas las transacciones que tienen lugar
en el sistema econémico durante un cierto periodo, supon-
gamos un afio. Tal cantidad de dinero posee una relacién
definida con dos elementos: el valor anual de la produecién
y la velecidad de circulacién de la propia moneda (o sea el
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nimero de transacciones en que interviene una unidad mone-
taria, en un afio, en promedio); precisamente la cantidad de
dinero demandada por los sujetos econémicos es igual al valor
anual de la produccién dividido por la velocidad de circulacién.
Por lo que respecta al valor-anual de la produccién, debemos
sefialar que de la solucién del sistema del equilibrio general
podemos obtener la cantidad producida y los precios relativos;
lo que significa que, por tal solucién, el valor de la produceién
viene determinado al menos por un coeficiente arbitrario. A
partir de aqui, admitimos que la autoridad monetaria fije por
su cuenta la cantidad de dinero. Puesto que la cantidad de
dinero demandada debe ser igual a esta cantidad ofrecida por
la autoridad monetaria, esto impone al sistema econémico,
respecto a las condiciones ya impuestas por el equilibrio gene-
ral, una ulterior condicién en la que el dnico elemento desco-
nocido no es sino aquel coeficiente dejado arbitrariamente por
el esquema del equilibrio; determinado, pues, tal coeficiente
mediante las condiciones fijadas, se obtiene el nivel absoluto
de los precios y, por lo tanto, el valor de la produccién, que
resultardi mayor cuanto mayor sea la cantidad de dinero.
Esta teoria (que aparece bajo el nombre de «teoria cuanti-
tativa monetaria») implica, por consiguiente, una separacién
muy clara entre un aspecto real y un aspecto monetario de
la vida econémica. Repetimos: sobre el terreno real se deter-
minan los precios relativos, las cantidades de los bienes y el
tipo de interés; sobre el terreno monetario se determinan los
precios absolutos. Lo que importa destacar es que la separa-
cién entre los dos aspectos se apoya completamente sobre una
hipéotesis, o sea, que la demanda de dinero provenga tnica-
mente de la necesidad de realizar transacciones comerciales
y que, por ello, (una vez dada la velocidad de circulacion) el
dinero sirva solamente para determinar el nivel absoluto de
los precios; cuando, con Keynes (que en esto fue precedido
con notoria anticipacién por Walras y, sobre todo, por Wicksell),
se afirmara que la cantidad de dinero es uno de los elementos
esenciales para la determinacién del tipo de interés (en cuanto
el dinero es usado por motivos especulativos, ademas que por
motivos de transaccién), entonces aquella separacién desapa-
recerd porque, en esta nueva formulacién, si no se tiene en
cuenta el dinero, y si no se determina el tipo de interés, no
se pueden determinar todas las magnitudes que dependen del
tipo de interés (en primer lugar, y en forma inmediata, la
produccién de los bienes de capital). Continuaremos esta ar-
gumentacién cuando lleguemos, concretamente, a Keynes.
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5. Las teorias de los equilibrios parciales: A. Marshall e
I. Fisher. :

Por lo que respecta a los autores que, ademas de Walras,
contribuyeron a la construccién de la teorfa del equilibrio,
deberemos examinar inmediatamente, con cierta amplitud, la
aportacién de Pareto, que se coloca a principios de este siglo.
Aqui serd suficiente hacer alusién a la obra de dos economis-
tas: el inglés Marshall y el americane Fisher, cuyas teorias a
diferencia de la Walras, son relativas a los equilibrios parciales,
o sea, a los equilibrios de mercados particulares y no del sis-
tema econdémico en su conjunto.

Por lo que respecta a Marshall, el examen de su obra nos
permitird, inmediatamente, una mejor comprension de las
nuevas teorias del mercado aparecidas entre las dos guerras
mundiales. Los Principios de Economia de Marshall, cuya pri-
mera edicién data de 1890, y cuya octava edicién, y dltima,
es de 1920 (1), constituyeron por muchfsimos afios el texto
fundamental de economia en los paises de lengua inglesa y
sustituyeron, en esta funcién, a los viejos Principios de John
Stuart ‘Mill, que dominaban el mundo cientifico inglés desde
1848. Se suele seiialar a la aportacién de Marshall como teoria
de los equilibrios parciales, habiendo ocupado el interés de
este economista sobre todo el estudio de la unidad individual
de produccién en un mercado dado, y de la industria indivi-
dual, definida como el conjunto de las empresas que producen
la misma mercancia. Naturalmente, en virtud de esta carac-
teristica, la teorfa de Marshall no es tan grandiosa y completa
como la de Walras, pero aporta, respecto a ésta, un examen
mucho més rico y mucho menos esquemitico de la estructura
y del comportamiento de la empresa competitiva.

Las aportaciones de Marshall que mas interesan a nuestra
exposicién son tres. En primer lugar, la teorfa de la demanda,
en la cual, desarrollando los resultados ya obtenidos por
Cournot en 1838, expone, en forma completa y rigurosa, la
relacién funcional que existe entre el precio de un bien y la
cantidad del mismo que viene demandada, consiguiendo de tal
forma limpiar el campo del anilisis econémicoe de no pocas
oscuridades que, anteriormente, nacian de las confusiones entre
los cambios de la cantidad demandada a lo largo de una misma

. (1) A. MarsuarL, Principles of Economics, Macmillan 8.2 ed. 1920,
Londres. (N. del T.: Existe versién castellana, editada por Aguilar, bajo el
titulo Principics de Economia, Madrid, 1963, 4.2 ed.)
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funcién de demanda y desconciertos de la propia curva de
demanda a consecuencia de los cambios en la renta o en las
preferencias del consumidor. El anilisis marshalliano esta-
blece los fundamentos sobre los cuales se desarrollarin todas
las numerosas investigaciones tedricas y estadisticas sobre la
demanda, de las que nos ocuparemos en el momento oportuno.
En segundo lugar, debemos recordar la ilustracién de las con-
diciones necesarias y suficientes para definir un régimen de
competencia perfecta. En tercer lugar, es importantisimo el
analisis de los costes y, sobre la base del mismo, el estudio
de la forma en que la empresa y la industria se adaptan a las
condiciones de mercado a corto y a largo plazo. Esta distin-
cién entre corto y largo plazo, si bien ya habia sido esbozada
en la época clasica, es claramente una aportaciéon de Marshall,
el cual defini6 como «corto plazo» aquel periodo durante el
cual se puede suponer, en primer lugar, que la empresa mantie-
ne inalterada la consistencia de sus elementos productivos y
que cambie solamente el volumen de la produccién dentro de
los limites fijados por la capacidad disponible y, en segundo
lugar, que el nimero de las empresas que componen la indus-
tria en cuestién venga dado; entendia por «largo plazo» un
periodo durante el cual se suponen variables, ya sea la propia
consistencia de los elementos productivos, ya sea el nimero
de las empresas. En consecuencia, con esta distincién, resulta
posible para Marshall definir dos fases en el proceso de conse-
cucién del equilibrio, segin que el equilibrio mismo fuera
concretamente de «a corto» o «largo plazo». En el equilibrio
a corto plazo la empresa consigue la maxima utilizaciéon de
unas instalaciones dadas, utilizacién que puede también ser
distinta de la que se consigue en las otras industrias; a largo
plazo logra hasta el maximo la propia utilizacién escogiendo
la mas rentable entre todas las posibles dimensiones de las
propias instalaciones, mientras que la entrada o salida de em-
presas en la industria en cuestién han llevado tal rendimiento -
o utilizacién mixima al mismo nivel que se consigue en cual-
quier otra industria. El equilibrio general walrasiano es, por
obra de este concepto marshalliano, un equilibrio a largo
plazo. B

El otro anilisis «parcial» de gran relieve se debe, como ya
se ha dicho, a Irving Fisher; se refiere a aquel mercado en par-
ticular en el que se determina el tipo de interés (1). El proble-

(1) La teoria del interés de FisHER fue expuesta anteriormente en la
obra The Rate of Interest, aparecida en 1907, y fue mejorada y sistemati-
zada, aunque sin modificaciones sustanciales, en The Theory of Interest,
1930. Esta tdltima obra ha sido reproducida en New York en 1954.
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ma, segin Fisher, se plantea en estos términos: cuando decimos
que el tipo de interés de equilibrio, supongamos que es el 4 9,
queremos decir que 104 pesetas disponibles dentro de un afio,
bajo las condiciones previsibles del mercado, son equivalentes
a 100 pesetas disponibles hoy; se trata, entonces, de ver cuiles
son los mecanismos mediante los cuales el mercado determina
el valor de este precio particular, que es el tipo de interés, el
cual permite comparaciones entre las rentas disponibles en
periodos distintos. En tal investigacién, Fisher supone que
todos los otros precios vienen dados; en esto reside concreta-
mente el ya recordado caricter «parcial» de su analisis. La
determinacién del tipo de interés acaece sobre la base de dos
principios. En primer lugar, existe un hecho psicolégico, que
es la subestimacién del futuro respecto al presente por parte
del sujeto econémico normal, a consecuencia de una actitud
que Fisher denomina con el término «impaciencia»; se trata,
en sintesis, de la circunstancia, ya sefialada anteriormente por
otros tedricos, que un bien disponible hoy es preferible general-
mente a un bien disponible en el futuro. Cada sujeto posee
su propio tipo de preferencia por el tiempo, el cual depende de
varios factores, pero principalmente de su renta y del modo
en que ésta se distribuye en los diversos periodos futuros.
Con una simple reflexiéon parecera claro que normalmente tal
tipo es tanto mayor cuanto menor es la renta, y cuanto mas
rapidamente ésta crece en el tiempo. Imaginemos, en primera
aproximacién, que para cada individuo venga dada la renta
y su distribucién en el tiempo, y suponiendo, segin un proce-
dimiento ya seguido por Walras, que el tipo de interés venga
dado accidentalmente, esti claro que los que tienen un tipo
de preferencia por el tiempo mayor que tal tipo de interés,
tenderdn a contraer préstamos y lo haran hasta que tales
préstamos, aumentando las disponibilidades presentes de
renta en menoscabo de las futuras, habrin disminuido
el tipo de preferencia por el tiempo hasta el nivel del tipo
de interés. Por el contrario, los que tienen un tipo de prefe-
rencia por el tiempo menor que el tipo de interés, tenderan a
conceder préstamos, y lo haran hasta el punto en que tales
préstamos, disminuyendo la disponibilidad presente de renta
a favor de la futura, habrin aumentado el tipo de preferencia
por el tiempo hasta el nivel del tipo de interés. En el mercado,
no obstante, que se supone funcione en condiciones de com-
petencia perfecta, se formaran en correspondencia del tipo de
interés dado, una demanda y una oferta de préstamos. Si la
demanda supera a la oferta el tipo de interés aumentara,
disminuyendo la demanda e incrementando la oferta, y el
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proceso continuara hasta que las dos magnitudes sean iguales;
analogo proceso tendra lugar si, inicialmente, la demanda es
inferior a la oferta. En la posicién de equilibrio, la demanda
y la oferta de préstamos son iguales en correspondencia a un
tipo de interés al que se igualan los tipos de preferemcia por
el tiempo de todos los sujetos.

En una segunda aproximacién al problema, Fisher hace
intervenir el segundo principio importante para la determi-
nacién del tipo de interés. Se trata (abandonando la hipétesis
de que la renta venga dada para cada sujeto) de comsiderar
la circunstancia de cardcter tecnolégico que a cada sujeto son
accesibles mas posibilidades de renta, méas flujos de renta a
lo largo del tiempo, segiin el uso que haga de los recursos pro-
ductivos a su disposicién. El principio que regula la eleccién
de tal actuacién es que el sujeto destinara sus recursos a aquel
fin al que corresponde el flujo de renta con el maximo valor
actual calculado al tipo de interés de mercado; una vez que ha-
yamos hecho tal eleccién, la distribucién de la renta a lo
largo del tiempo viene modificada por el mecanismo de los
préstamos antes descritos. El tipo de interés que se establece
en el mercado en posicién de equilibrio resulta también deter-
minado conjuntamente por las posibilidades tecnolégicas al-
canzables por cada sujeto por lo que respecta al uso de los
recursos y por el tipo de preferencia de cada uno. En las con-
sideraciones del aspecto tecnolégico del problema, debemos
observar que el caso a largo plazo mas importante es aquel
en el que el empleo que comporta la renta de maximo valor
actual es una utilizacién que consiente una pequefia renta en
los perfodos més préximos y una renta importante en los
periodos mas lejanos; un empleo tal, respecto a los otros, de-
termina, pues, una «inversién», como exactamente puede defi-
nirse, seglin Fisher, la renuncia a una renta presente para
conseguir una renta futura. Si se considera como «coste» de
la inversién la menor renta de los periodos méis cercanos, y
como su «rendimiento» la mayor renta de los periodos lejanos,
entonces se llama «tipo de rendimiento con respecto al coste»
(rate of return over cost) a aquel tipo de descuento al cual el
valor actual de los rendimientos es igual al valor actual de
los costes (1). Estd claro, entonces, que el criterio de eleccién

(1) Una de las caracteristicas més destacables de la teorfa del interés
de FisHER (como el propio autor ya advierte) reside en el hecho de que
todo el razonamiento viene desarrollado en términos de flujos de renta y
nunca en términos de bienes de capital. Es, por esto, que FISHER, a dife-
rencia de WALRAS, habla del rendimiento de la inversién (o sea, de la parte
de renta que se renuncia a consumir inmediatamente) y no de rendimiento
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antes mencionado (que se referia a la alternativa que posee
el flujo de renta dotado del maximo valor actual) puede tam-
bién expresarse diciendo que el sujeto tenderd a invertir, o
sea, a cambiar hacia alternativas que implican una renuncia
presente en favor de rentas futuras, hasta que el tipo de rendi-
miento con respecto al coste sea mayor que el tipo de interés,
o sea, hasta el punto en que el rendimiento de la dltima dosis
de renta invertida sea igual al tipo de interés. En la posicién de
equilibrio existe, no obstante, un tinico valor para el tipo de
interés, para todos los tipes marginales de rendimiento de las
inversiones y para todos los tipos de preferencia por el tiempo.

En las sociedades modernas — indica Fisher —la parte
més importante de los préstamos a largo plazo esta constitui-
da por aquellos efectuados para corregir las distribuciones
temporales de los flujos de renta que para los sujetos inver-
sores serian fuertemente y, en general, insoportablemente dis-
torsionados como consecuencia, concretamente, de los actos
de inversién; a través de los préstamos, tales distorsiones vie-
nen transferidas por los inversores a los prestamistas ¥, por
ello, distribuidas por toda la colectividad. Es preciso recor-
dar — para completar el cuadro de la teorfa de Fisher — que
¢l progreso tecnoldgico, o sea el conjunto de lo que se llama
«descubrimientos e invenciones», desempeiia un lugar impor-
tante en la determinacién del tipo de interés. De hecho, es por
tal progreso que aparecen nuevas ocasiones de inversién, y
cuanto mas intenso es tal progreso, tanto mas alto tendera a
ser, en posicién de equilibrio, el tipo de interés.

6. Cuestiones no estudiadas por la teoria del equilibrio.

Sera oportuno, en la conclusién de esta exposicién para in-
troducirnos en la historia de la ciencia econémica del siglo xx,
dar una breve referencia de los problemas que la teorfa del
equilibrio dejaba latentes y que, como veremos, serin objeto
de discusiones posteriores.

Un primer problema atafie especificamente al sistema de
Walras y es una dificultad interna al mismo sistema. La teoria
de Walras, como mejor ha demostrado la critica mas reciente,
es logicamente coherente en todas sus partes, excepto una.

del capital; la diferencia pues, deriva del hecho que el rendimiento que
FISHER refiere a la inversién viene referido por WALRAS a los bienes de
capital que generalmente vienen adquiridos por la renta invertida. Tal
diferencia entre las dos teorias no es solamente formal, sino que engloba
problemas conceptuales de una cierta importancia, sobre los que no es
posible ocuparse en este lugar.

e —
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Esta parte no satisfactoria del sistema ataiie a la teorfa del
capital, que es aquella parte de Ia teorfa que examina la pro-
duccién de los bienes de capital nuevos y no tan sélo la for-
miacién de sus precios. Mas concretamente, no parece que sea
posible, en el dmbito del sistema walrasiano, demostrar la
existencia de soluciones para aquel grupo de ecuaciones que
se refieren a la determinacién de un tnico tipo de rendimiento
sobre varios capitales. En otras palabras, en este sistema,
mientras existan mecanismos suficientes para determinar el
precio de equilibrio de los varios productos a través del juego
de la oferta y demanda, no existen mecanismos suficientes
para hacer coincidir el tipo de rendimiento de los distintos
capitales con el dnico tipo de interés presente en el mercado.
Se supone, de hecho, que los tipos de rendimiento sean dis-
tintos; un ajuste hacia el equilibrio podria tenerse solamente
a través de un aumento de las cantidades de los servicios de los
capitales de rentabilidad elevada y una disminucién de la can-
tidad de los servicios de capitales de rentabilidad menor. Este
resultado, a su vez, podria obtenerse sélo en cuanto la dispo-
nibilidad de algunos capitales aumentase y la de otros disminu-
yese; pero esto seria contradictorio con la hipétesis de que la
cantidad de los capitales viene dada, hipétesis fundamental
en el esquema walrasiano, puesto que su abandono conver-
tirffa en indeterminado al sistema de equilibrio; de ello el
propio Walras se dio perfecta cuenta cuando supuso que los
capitales nuevos producides durante el perfodo que se consi-
dera, son improductives en dicho periodo y empiezan a rendir
servicios productivos sélo en los periodos sucesivos. Una con-
firmacién indirecta, pero interesante, de esta dificultad de la
teoria de Walras, nos viene de Pareto, el cual, después de haber
expuesto anteriormente, en su «Cours d’economie politique»
en 1896-97, la teoria del equilibrio econémico general, inclu-
yendo en ella una teoria del capital idéntica a la de Walras,
posteriormente, repitiendo el mismo razonamiento teérico en el
Manuale di economia politica de 1906, eliminé por completo,
del esquema del equilibrio general, el fenémeno de la forma-
cién de capital, como si se hubiese dado cuenta de la imposi-
bilidad de suministrar una teoria rigurosa de tal fenémeno
a partir de las premisas y las condiciones de la economia de
origen walrasiano. .

Es interesante destacar, ademaés, que en la formulacién de
la teorfa del equilibrio general dada por Wicksell en 1901 (1)

(1) La teoria de WICKSELL, a la que nos referiamos, se encuentra en
su obra Lecci de Ec ta Polftica. (N. del T.: Existe versién castellana
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se encuentra una dificultad aniloga a la de Walras. El modelo
de Wicksell difiere del de Walras por lo que respecta al capital;
mientras Walras, como habfamos dicho anteriormente, consi-
dera al capital como un conjunto de bienes duraderos (o, como
concretamente también se dice, bienes de capital), cuyas can-
tidades se suponen dadas, Wicksell, siguiendo al economista
austriaco Bohm-Bawerk, considera, por el contrario, como
integrantes de los: factores originarios, en lugar de los bienes
de capital, el trabajo y los recursos naturales. Tales factores,
respecto a los bienes producidos en el periodo que se consi-
dera, resultan invertidos en el perfodo precedente y su valor
corriente viene dado por el salario y por la renta incrementada
por los intereses producidos en el transcurso del tiempo desde
el momento en que fueron invertidos e incorporados como
bienes de capital hasta el momento en que tales bienes de
capital dan lugar a una produccién corriente. Por Io tanto,
es posible definir el valor global del capital invertido en la
economia como la suma de todos estos valores de los factores
originarios invertidos en el pasado. Es este el valor global que
Wicksell toma como dado (1), en lugar del conjunto de las
cantidades de bienes de capital tomados como datos por Wal-
ras. No solamente cuando la cantidad dada de capital se con-
sidera como un valor, y no como una magnitud fisica, se va
contra la irresoluble contradiccién que depende de aquellos
precios (salario, rentabilidad e interés) que aparecen entre las
incégnitas del problema, de modo que los precios podrian
determinarse conociendo sclamente, con anterioridad, el valor
del capital disponible, y el valor del capital podria determi-
narse sélo conociendo los precios con anterioridad (2).

Se debe, pues, concluir, que los problemas del capital y los
del interés han planteado graves dificultades a la teoria del
equilibrio general, sea cual fuere el modo de formularla, No
se puede pensar en escapar de tal dificultad recurriendo a una
teoria del interés perfectamente coherente desde el punto de

vista légico, como la examinada anteriormente de Fisher; tal

editada por Aguilar, S. A., >Madrid, 1947, bajo el titulo ya citade) publi-
cada originariamente en sueco, entre 1901 y 1904. Existe, también, una
versién inglesa bajo el titulo Lectures on Political Economy, Londres, 1934,

(1) WicksELL, pég. 208, de la obra citada en su versién espaifiola.

(2) Las dificultades de la teorfa del capital de WALRAS y de WicKSELL
han sido planteadas claramente, por primera vez y en forma rigurosa, por
P. GAREGNANI, Il capitale nelle teorie dellg distribuzione, Giuffré, Milano,
1960, 2.2 parte.,
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procedimiento estarfa vedado por el hecho del ya recor-

~dado caricter parcial de esta dltima teorfa, la cual considera

como dadas todas las otras magnitudes del sistema econémico,
mientras que la dificultad nace concretamente en la teoria
general, o sea, al tratar de la determinacién simulidnea de
todas las magnitudes econdémicas.

El segundo problema se debe a la ya indicada irrealidad
de la hipétesis competitiva. La critica a este aspecto de la
teoria del equilibrio constituye, por otra parte, una de las com-
ponentes més importantes del pensamiento econémico con-

tempordneo y, por ello, nos ocuparemos de ella inmediata-

mente.

El tercer problema, finalmente, se refiere a la cuestién del
desarrollo. Atin suponiendo que la recordada dificultad rela-
tiva a la formacién de capital no tenga lugar, de hecho tene-
mos que la existencia del sistema de equilibrio presupone que
las circunstancias relativas a las técnicas de produccién no
s6lo a los gustos_y a las preferencias de los consumidores ven-
gan dadas y sean inmodificables. De tal forma, algunos de los
fenémenos mas caracteristicos del desarrollo econémico vienen
marginados por este sistema. Efectivamente, una economia
en la que la técnica de produccién y las preferencias de los
consumidores sean inmutables, estd destinada a desembocar,
mas pronto o més tarde, en un estado estacionario, donde el
tinico crecimiento posible es de naturaleza puramente cuan-
titativa, que tendria lugar a comsecuencia de los eventuales
aumentos de la poblacion. Este problema es uno de los mas
importantes dejados, en herencia, por la teorfa del equilibrio
a la investigacién cientifica posterior.




CAPITULO II

La sistematizacion
epistemoldgica de Robbins
y la economia del bienestar

1. La definicién de Robbins de la ciencia econémica.

En 1932 el economista inglés, Lionel Robbins, publicé un
libro titulado Ensayo sobre la naturaleza y la importancia de
la Ciencia Econémica (1), en el que viene expresado explicita-
mente el concepto de actividad econdmica, Yy, correlativa-
mente, de ciencia econémica, que estaba implicito en la teoria
del equilibrio.

Para comprender bien la sistematizacién de Robbins es
preciso partir del concepto de escasez que se encuentra en la
definicion walrasiana de riqueza. Como se recordard, Walras
llama escasa a una cosa que sea, al mismo tiempo, itil y limi-
tada con respecto a las necesidades de la misma. Si las riquezas
son escasas, si ¢on ellas no es posible satisfacer los deseos
hasta la saturacién, se deriva que el problema con que cada
sujeto econémico se encuentra para resolver comsiste en obte-
ner el maximo rendimiento dé los recursos escasos que posee.
La teoria del equilibrio abunda en éjemplos especificos de
este problema general. El consumidor, por ejemplo, tiende a
distribuir su renta entre los diversos bienes de comsumo de
forma que haga méxima su utilidad. El productor que dis-
ponga de cierta cantidad de recursos productivos, tiende a
distribuir tales recursos entre las diversas actividades de pro-
duccién que le son accesibles de forma que pueda maximizar
su utilidad. Un sujeto que ahorre, que disponga de un cierto
volumen de ahorro, intenta distribuirlo entre diversas utiliza-

(1) L. RosBins, Essay on the Nature and Significance of Economic
Science, Lonidon, 1932, 2.2 ed. 1935 (N. del T.: Existe versién castellana del
Fondo de Cultura, México, 1951, 2.2 edicién, con el titulo ya indicado.)




32 - EL PENSAMIENTO ECONOMICO EN EL SIGLO XX

ciones de forma que sea maximo el flujo de renta futuro. Y
asf sucesivamente. Repetimos que todos estos casos son otras
tantas especificaciones del problema general de hacer miéxi-
mo un cierto resultado en forma condicionada a una disponi-
bilidad dada de los medios o, lo que es lo mismo, de producir
el minimo consumo de medios para conseguir un resultado
dado.

sta, ahora méas que nunca, consolidada tradicién tedrica,
sugiri6 a Robbins la bisqueda de una definicién del «hecho
econémico» que, para usar sus mismas palabras, no fuera «cla-
sificatoria» sino «analitica». Con esto Robbins intenta desig-
nar una definicién que no escoja ciertos hechos, ciertos tipos
de conducta, que serian «econémicos», distinguiéndoles de
otros que serian no econdémices, pero indicando en qué con-
siste el aspecto econémico de la conducta humana. En la
espera de esta definicién, el adjetivo «econdmico» correspon-
derfa, no a una parte, a una porcién de la actividad humana,
sino a un sélo aspecto, a una sola dimensién. Robbins rechaza,
sin embargo, la definicién «clasificatoria» entonces corriente,
especialmente en Inglaterra, segin la cual serian econémicos
todos los actos que contribuyeran al «bienestar material»; su
critica consiste en que si se diese, también, un concepto pre-
ciso de bienestar material (lo cual, por otra parte, no ocurre
en la definicién), quedarfa como problema indiscutiblemente
econdmico, de la forma en que vienen repartidos el tiempo y
los medios disponibles entre las actividades llamadas «econs-
micas» y las «no econémicas» (1).

Profundizando en el concepto walrasiano de escasez, Rob-
bins precisa cuales son las condiciones necesarias y suficientes
que hacen a la accién humana susceptible de consideracién
econémica. Tales condiciones son cuatro: las dos primeras
observan los objetivos y las otras dos los medios de la accion.
La primera condicién consiste en que los objetivos sean mul-
tiples; la segunda, en que los objetivos tengan distinta impor-
tancia; la tercera, que los medios sean limitados; la cuarta,
que los medios sean susceptibles de usos alternativos.

Ninguna de estas cuatro condiciones, considerada aislada-
mente de las demés, estd en condiciones de fundamentar la
funcién econdémica. Los objetivos pueden perfectamente ser
miltiples, pero si los medios y el tiempo de que se dispone
son tales que se pueden satisfacer todos y completamente,
no aparece ningéin problema econémico. Los medios pueden
ser limjtados, pero si no son susceptibles de usos alternativos.

(1) L. Roseins, Ensayo, ed. castellana ¢it. pég: 33.

LA SISTEMATIZACION EPISTOMOLOGICA 33

si pueden ser aplicados en un solo modo, su utilizacion no
presenta aspectos econémicos. Y todavia, también si los me-
dios son escasos y aplicables a usos alternativos, si los obje-
tivos son todos de igual importancia, se nos reduce a la con-
dicién del asno de Buridano (*). '

Lo que falta, en todos estos casos, es un elemento esencial
al aspecto econémico de la conducta humana, es decir, la po-
sibilidad de elegir. Sélo cuando los medios para conseguir los
objetivos son escasos y aplicables a usos alternativos y los obje-
tivos son ordenables segfin su importancia, sélo entonces la
conducta humana toma necesariamente la forma de una elec-
cién y tiene una dimensién econémica. La economfa viene asf
a configurarse como una ciencia de la accién humana en cuanto
tal accién se configura como elegida o, para usar palabras de
Robbins, como la ciencia «que estudia la conducta humana
como una relacién entre objetivos y medios escasos suscepti-
bles de usos alternativos» (1).

Con esta definicién venia explicito el caracter esencial de
la investigacién cientifica iniciada con la teoria del equilibrio.
Como el mismo Robbins reconoce, él no hace sino dar siste-
matizacién a un conjunto de ideas que han Sido patrimonio
comin de los economistas. En efecto, las diversas proposicio-
nes de la ciencia econémica no son mas que la determinacién
de los resultados que la actividad de la eleccién consigne en
una serie de casos particulares; la maximizacién en el logro
de los fines o la minimizacién en la forma de utilizar los medios
constituyen concretamente el criterio general bajo el que se
realiza la eleccién, una vez que se han verificado las condicio-
nes de su puesta en prictica. Del Ensayo de Robbins se deri-
v$ una conciencia todavia més clara del caricter unitario de
la ciencia econémica; tal circunstancia ha sido bien ilustrada
por el economista americano Samuelson, que en su libro Fun-
damentos del andlisis econémico, aparecido en 1947, demostrd

(*) N. del T.: Se dice del asno que se murié de hambre por no decidir

‘qué clase de cebada era mejor para comer. El nombre de Buridano asig-

nado a un asno proviene del filésofo francés, Juan Buridano, de la primera
mitad del siglo X1v, rector de la Universidad de Parfs, que fue el primer
partidario del determinismo psicolégico.Finalmente, la expresién «asno de
Buridano» le fue asignada por sus adversarios, a consecuencia de su inde-
cisién, para criticarle su teorfa sobre la voluntad.

(1) L. Rossins, Op. cit. pag. 39, versién castellana. Entre las antici-
paciones més notables -de esta definicién de RoeBiNs, destacamos la de
M. PANTALEONI en Erotemi di ecomomia, vol. I, Laterza, Bari, 1925, y la
de P. H. WicksTEED, in The Common Sense of Political Economy, 1910.

s~
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la identidad formal de las teorias relativas a los diversos cam-
pos de la accién econdémica (1). )

De la definicién de Robbins se desprenden diversas conse-
cuencias. Aqui examinaremos las que han tenido mayor im-
portancia para la investigacién cientifica y para las formula-
ciones practicas de politica econémica. Las cuestiones que
expondremos son tres. La primera se refiere a la afirmacién
del caricter deductivo de la ciencia econémica. La segunda
se refiere a la ya indicada «neutralidad respecto a los fines»
de tal ciencia. La tercera es la referente a la diferencia entre
economfia y técnica.

2. La economia como ciencia deduciiva.

De la formulacién de Robbins deriva para la ciencia eco-
némica un concepto de ciencia esencialmente deductiva, o
sea, ciencia que deduce sus proposiciones de algunos postula-
dos inicialmente admitidos. Tales postuladoes, de conformidad
con la definicién son, a juicio de Robbins, ciertos simples e
indiscutibles hechos de la experiencia, relativos a la forma en
que la escasez de los bienes, que es concretamente el objeto
de la economia, se revela efectivamente en el mundo real. Si
los presupuestos introducidos al principio son aceptados como
acordes con la realidad, las generalizaciones que la economia
admite por via de deduccién responden ellas mismas a la
realidad y deseriben las caracteristicas generales que la accién
humana no puede no tener en cuanto sea econémica, cualquiera
que sea el contexto histérico e institucional en el que se encua-
dre. Por otra parte, la admisibilidad de los presupuestos sobre
los que la ciencia econémica ha sido construida no puede,
segin Robbins, ser puesta en duda, puesto que se trata de
proposiciones simples y obvias, para comprobar las cuales no
es necesario recurrir a experimentos, en cuanto a que éstas
constituyen la misma sustancia de nuestra experiencia coti-
diana. Asi, el presupuesto principal de la teoria de la conducta
del consumidor es que los individuos puedan disponer, segiin
sus preferencias, segiin un cierto orden de prioridad, el cual
es obvio, sin que sea necesario recurrir a alguna teoria psicold-
gica para su confirmacién. Anilogamente, el presupuesto prin-

(1) P. A. Samvrrson, Foundations of Econcmics Analysis, Cambridge
(Mass.), 1947. (N. del T.: Existe versién castellana bajo el titulo Funda-
mesmo; del Anélisis Econémico, traducida por El Ateneo, Buenes Aijres,
1957.)
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cipal de la teoria de la produccién consiste en que existen

- factores de la produccién distintos y tales que cada uno de ellos

dé rendimientos decrecientes cuando los otros permanezcan
constantes, como era reconocido ya en la teoria clasica de la
renta agricola, donde se destacaba que la aplicacién de suce-
sivas dosis de capital a una cantidad fija de tierra, da lugar
a incrementos cada vez menores de producte. Y también es
obvia esta circunstancia sin que sea preciso recurrir a situa-
ciones tecnolégicas singulares para encontrar una justificacién
de la misma. De tal modo, la economia asume caracteres ana-
logos a los de la mecénica racional. Como ésta deriva sus pro-
posiciones de algunas propiedades elementales de los cuerpos,

-asi la economia (que Robbins llama, siguiendo a Walras, «eco-

nomia pura») no es otra cosa que el desarrollo de todas las
deducciones que es posible obtener de las circunstancias inicial-
mente admitidas, y que los objetivos miiltiples y de distinta
importancia pueden ser conseguidos con medios escasos sus-
ceptibles de usos alternativns. Este concepto de la economia
presidia, de hecho, desde hacia mucho ‘tiempo, la investi-
gacién cientifica; pero la precisién rigurosa con que Robbins
hablé de ella, contribuyé en gran manera a limpiar el campo
cientifico de incertidumbres con respecto a la naturaleza de
las proposiciones econémicas elaboradas por la ciencia moder-
na, y faverecié, en forma notable, su ulterior progreso.

3. La neutralidad con respecto a los fines.

- La segunda cuestién, como ya habiamos diche, es la de
la neutralidad de la economia con respecto a los fines. De la
definicion de Robbins se deduce que el problema econémico
y, por lo tanto, la reflexién cientifica sobre ellos mismos, nace
s6lo en el momento en que. se instituye una relacién entre
medios y fines. Ni los fines como tales, ni los medios como
tales, fuera de su relacién reciproca, tienen, sin embargo,
interés para la economia. En particular, la economia es indi-
ferente respecto a los fines en el sentido que no estd en situa-
cién de emitir sobre ellos un juicio, por el mismo motivo por
el ‘que ‘estd en situacién dc dar un juicio sobre los mis conve-
nientes usos de los medios para conseguir los mismos fines.

Los objetivos que la accién humana se prefija estdn natural-
mente sujetos a otros tipos de valoraciones, ya sean morales,

religiosas, politicos, etc., pero la economia no puede hacer
otra cosa que tomar el acto como una circunstancia que es

més bien esencial para establecer uno de les. términos que
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constituyen el problema econémico, pero a cuyo contenido
especifico no interesa en absoluto la aparicién de tal problema
y, en su consecuencia, el desarrollo de la discusién sobre ello.
Naturalmente, Robbins précisa que esto no significa que el

economista no pueda y no deba expresar opiniones acerca de

la admisibilidad o la oportunidad de los fines individuales que
de vez en cuando una sociedad pueda proponerse, por ejemplo,
en lo que respecta a politica econdmica, pero puede hacerlo
no en cuanto economista, puesto que, en cuanto a ta], su’
obligacién es otra; es, precisamente, la de indicar de qué modo
los medios a su disposicién serdn usados para conseguir aque-
llos fines de la mejor manera. Segiin esta concepcidn, la eco-
nomfa es, como se suele decir, una «ciencia positiva», es decir,
libre de juicios de valor. ;

4. Economia y técnica.

Consideraciones hasta cierto punto anélogas pueden ha-

cerse por lo que respecta a los medios. También ellos, fuera de
su relacién con los fines, no presentan ningiin interés para la
economfa, y esto sirve para determinar una diferencia muy
importante entre economfa y técnica, diferencia cuyo funda-
mento vienen perfectamente establecido siguiendo el anilisis
de Robbins. La confusién antes existente sobre este punto
derivaba del hecho que tanto la economia como la técnica
se ocupaban-.del fenémeno de la produccién y no siempre se
alcanza a distinguir en qué sentido se ocupaba la una y en
cuél sentido se ocupaba la otra. En la medida de los con-
ceptos expuestos por Robbins, la distincién resulta clara: la
técnica se ocupa de la idoneidad de los medios para alcanzar
ciertos fines, prescindiendo completamente, ya sea del grado
de escasez de los medios, ya sea del orden de importancia en
el que los fines se hallan dispuestos; la economia, por el con-
trario, aceptando como un date cuanto la técnica ha de decir
sobre este punto, valora los medios de conformidad con su
escasez y con la importancia relativa de los fines con ellos

-alcanzables. La diferencia puede mostrarse clara acudiendo a

casos particulares, de los que puede ser ejemplo el siguiente:
la automacién es un proceso productivo técnicamente mejor
que la simple mecanizacién, por el solo hecho de que enla
unidad de tiempo, permite producir més. Pero esto no basta
para poderla considerar, también, como econémicamente me-

jor. Podria suceder, por ejemplo, que la produceién adicional -

que con ella se-obtiene satisfaga una necesidad menos impor-
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‘tante que las que se podrian satisfacer utilizando de diversos

modos los recursos adicionales invertidos en las plantas auto-
matizadas. : :

5. El problema de las configuraciones dptimas del sistema:eco-
nomico y la aportacion de Pareto.

_ Existe un problema, originado por la definicién de Rob-
bins, que estd todavia por resolver, y cuya solucién ha repre-

-sentado uno de los resultados mas notables del pensamiento

.econémico contemporineo. Como ya se ha visto, el problema
de la eleccion, aplicado al comportamiento de los sujetos
econémicos individuales, es un problema bien definido en tér-
minos de maximizacién o minimizacién de algunas magnitudes
controladas por tal sujeto. Se nos pregunta, ahora, si un razo-
namiento andlogo al que se hace para un sujeto en particular
sea aplicable para el sistema econémico considerado en su
conjunto. En otras palabras, jes posible determinar, para el
sistema econémico considerado en conjunto, un comportamien-

‘to maximizante? Un sujeto individual puede maximizar su

utilidad o su renta. ; Pero qué es lo que puede maximizar el
sistema econémico? ; Existe, en concreto, una magnitud, unf-
vocamente determinable, cuya maximizacién pueda ser-con-

siderada.como el resultado especifico de un sistema econémico

sano? Si se aceptase la vieja tradicién utilitaria inglesa (toda-
via utilizada por Pigou en el afio 1920), la respuesta a tal
pregunta seria relativamente simple; la magnitud a ma-
ximizar en el sistema econémico no serfa sino la suma de
las utilidades de los sujetos que constituyen el sistema. Ahora,
también antes de una reflexién critica bien meditada, este
concepto puede parecer muy extrafio, puesto que no se ve én

-qué forma las utilidades o satisfacciones de individuos dis-

tintos, aunque se admitiera que fueran mensurables, podian
ser sumadas. Y, tampoco. es iniitil sefialar, que en la practica.
corriente de la politica econémica vienen realizindose conti-
nuamente comparaciones entre las utilidades de los distintos
individuos, La implantacién, por ejemplo, de un impuesto
progresivo sobre la renta implica el juicio de que la pérdida
de utilidad, que produce el abono al Estado de una cantidad

‘dada, sea mayor para el pobre que para el rico. Y, mis en

general, la mayor parte de las medidas de politica econémi-
ca favorecen a algunos miembros de la colectividad en perjui-
cio de otros; y si, no obstante, vienen adoptadas, esto quiere
decir que las ventajas se juzgan mayores que los perjuicios,
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lo que implica evidentemente una comparacién entre las uti-
lidades de los diversos sujetos. Pero, segiin la formulacién
de Robbins, las comparaciones interpersonales de utilidad pre-
cisan necesariamente de los juicios de valor, o sea, de las valo-
faciones sobre la importancia relativa de los distintos indivi-
duos, las cuales estan completamente fuera del 4mbito de la
ciencia econémica. Lo cual no significa que tales valoraciones

‘no se hagan, sino que los criterios en los que se inspiran no

pueden ser tratados por la economia. Esta iltima, si como
debe, quiere ser una ciencia positiva, debe alejar de si todo
procedimiento y toda proposicién que comporte una compara-
cién entre la‘ utilidad de los distintos individuos. Nuestro
problema, sin. embargo, no puede ser resuelto, por lo menos
en forma estrictamente analftica, indicando en la utilidad co-
lectiva, concebida como suma de las utilidades individuales,
la magnitud que el sistema econémico deberia hacer méaxima.
Entonces ;jeés posible, se nos puede pedir nuevamente, sin
salir del terrenc propio de la economia, tal como viene definido
por Robbins, indicar un procedimiento de maximizacién tam-
bién para el sistema, de forma que de la correcta resolucion
de tal problema de maximo sea posible obtener un juicio
completamente econémico sobre la funcionalidad del mismo
sistema ? Casi no es necesario indicar que no se puede respon-
der a esta pregunta sefialando como magnitud a maximizar
el valor de la produccién global o de la renta nacional. En este
caso se trataria de contrastar agregados heterogéneos de mer-
cancias después de haberlas reducido a la homogeneidad me-
diante un cierto sistema de precios; pero sucede que el resul-
tado de la comprobacién depende del sistema de precios uti-
lizado; un cierto agregado de mercancias puede ser mayor,
igual, o menor que otro agregado, segiin los precios que se
adopten para poder contrastarlos. No se puede, pues, indicar
la magnitud a maximizar en cualquier agregado de mercanecfas,
porque la operacién de maximizacién no darfa lugar a un
resultado univeco. La solucién del problema ha sido tomada
del pensamiento econémico contemporineo partiende de una
idea expuesta por Pareto en su Manuale di economia politica
aparecido en 1906 (1). Como se ha tenido ya ocasién de indi-
car, Pareto es el mayor continuador de Walras en el terreno
de la teoria del equilibrio econémico general. La méas impor-

(1) El Manuale di economia politica, fue publicado en italiano en 1906;

las referencias se dan habitualmente de la edicién francesa (Manuel d’éco-

nomie politique) aparecida en 1909, que fue notablemente ampliada y me-

jorada, especialmente en el apéndice matemdtico. La segunda edicién

francesa data de 1923, Giard, Paris.
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tante de sus aportaciones a este respecto se refiere a-una cues-
tién que Walras habia ya afrontado, pero sin llegar a darnos
una solucién satisfactoria. La cuestién es la del juicio a dar

-sobre la competencia, considerada por Walras como la mejor

entre todas las posibles formas de mercado.
Pareto se dio cuenta que en este problema venia implicita
una cuestién metodolégica de gran importancia; el problema,

- de hecho, no podia ser resuelto si antes no se definfa un crite-

rio a partir del cual una configuracién del sistema econémico
es considerada como superior a otra. Sélo de este modo, de
hecho, se puede determinar si la configuracién correspondiente
a una cierta forma de mercado es o no la mejor posible. El
problema de la competencia, por lo tanto, da lugar inmedia-
tamente al problema de qué debe entenderse por configuracién
méaxima (o, como también se dice, ptima) del sistema econé-
mico en su conjunto.

El criteric aportado por Pareto es el siguiente: una con-
figuracién constituida por un conjunto de magnitudes no com-
parables se llama maxima cuando no es posible aumentar una
de estas magnitudes sin disminuir otra (1). Es importante
destacar, desde un punto de vista légico, la diferencia que
existe entre el concepto ordinario de maximo y el concepto
especial de méaximo introducido por Pareto (y del resto ya
conocido en mateméticas con el nombre de «méximo vecto-
rial»). Ordinariamente el valor de una magnitud es maximo
cuando todos los demas valores que la magnitud puede asumir
son menores que la considerada o incomparables con respecto
a la misma. En el caso del equilibrio econémico general este
criterio recibe dos especificaciones. La primera se refiere a las
disponibilidades de los recursos y a la técnica productiva, una
configuracién productiva se llama méxima (o, mis especifica-
mente, eficiente) cuando no es posible aumentar la produc-
cién de un bien sin disminuir la de otro. Es importante tener
en cuenta que existe un conjunto de infinitas configuraciones
eficientes. La segunda especificacién del criterio paretiano
afecta al consumo. Con referencia a una disponibilidad de
bienes dada y a los sistemas de preferencias de cada sujeto,
una situacién relativa al consumo es méaxima, u 6ptima,
cuando no es posible mejorar la posicién de cualquiera sin
empeorar la de otro. También las situaciones 6ptimas con
respecto al consumo constituyen un conjunto. infinito. Res-
pecto al sistema econdémico en su conjunto, las configuraciones
éptimas referidas al mismo tiempo a la produccién y al con-

(1) V. Parero, Manuel (ed. 1927), pég. 354 y ss, y 617 y ss.
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sumo, son aquellas (naturalmente en nidmero infinito) en las
cuales tiene lugar una distribucién 6ptima entre los diversos
sujetos de cantidad de bienes pertenecientes a configuraciones
eficientes. :

" Ahora se demuestra que las configuraciones 6ptimas del
sistema econdémico vienen todas ellas caracterizadas por el
hecho de que los bienes sean producidos, distribuidos y con-
sumidos en cantidad y en proporciones tales que las relacio-
nes de equivalencia técnica en la produccién sean iguales a

las relaciones de equivalencia psicolégica en el consumo. Pero, -

puesto que esto estd concretamente formulado, como lo habfa-
mos visto en el capitulo anterior, el resultado obtenido por un
mercado competitivo, se concluye de ello que la configura-
cién utilizada, puesta en funcionamiento por la competencia,
coincide con una configuracién 6ptima (1). Conocer cual de
las configuraciones éptimas se obtiene por la competencia
depende de una sola circunstancia: de la_distribucion inicial
de los recursos productivos y, si no se realizan actos politicos
de redistribucién, por la distribucién final de las rentas entre

todos los sujetos econdmicos. A cada distribucién corresponde

una posicién éptima y las distintas posiciones Gptimas difierem,
por-eso, entre sf, Unicamente, por el modo de que la renta se
distribuye entre los distintos sujetos. :

Teniamos, pues, dos consécuencias importantes. En pri-
mer lugar, el criterio del méximo definido por Pareto consiste
en demostrar, con rigor, la proposicion ya anticipada por
. Walras, que el régimen competitivo es la forma de mercado
éptima. En segundo lugar, parece evidente que el criterio

(i) Tanto la caracterizacién dada en el texto de la configuracién 6ptiuia s

como la proposicién de que la competencia consigue tal configuracion son
vélidas, en rigor, sélo subordinadamente a ciertas condiciones relativas a
la técnica productiva y a la estructura de las preferencias del consumidor;
tales condiciones sobre las que no podemos entretenernos en esta ocasiém,
vienen satisfechas cuando la produccién se desarrolla a rendimientos cons-
tantes o decrecientes y cuando la posibilidad de sustituir, en el consumo,
un bien A por un bien B son siempre mas dificiles al disminuirlas de la can-
tidad de A. Mientras esta condicién relativa al consumo puede ser admi-
tida sin dificultad, puesto que se presenta, en general, como la mds acorde
con la realidad, la otra condicién relativa a la produccién ha suscitado
muchas dudas, puesto que parece que la exclusién de los rendimientos cre-
cientes elimina del analisis una clase muy importante de fenémenos del
mundo real. A este respecto parece todavia importante la observacién de
ScEUMPETER (Business Cycles, vol. I, p. 90), que el fflTémeno de los rendi-
‘mientos crecientes, cuando se prescinde de la indivisibi dad presente en cier-
tos factores productivos, estd esencialmente ligado a las innovaciones Yy,
en consecuencia, al paso de una condicién técnica a otra; lo que justificaria
la hipétesis de rendimientos no crecientes en el Ambito de una tecnologia
dada. : =
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de Pareto no sirve para comparar entre dos situaciones, las
dos 6ptimas, que difieran solamente en la distribucién de la
renta. Si una cierta distribucién de la renta es mejor o peor
que otra, es un problema que queda fuera del criterio del jaicio
aportado por Pareto.

6. La economia del bienestar.

Sobre esta base aportada por Pareto se ha desarrollado,
a partir de 1934, una vasta literatura relativa a la investiga-
cién de las posiciones de 6ptimo del sistema econémico. Esta
literatura se ha puesto en antitesis con los tratamientos de
tipo utilitario que, como se ha dicho, culminaren en 1920 con
la obra del economista inglés Pigou llamada - Economia del
Bienestar (1). Para_distinguirse, esta nueva doctrina se auto-
definié «nueva economia del bienestar». Los autores princi-

" . pales a este respecto son, en Inglaterra: Hicks, Lerner, Kaldor,
~ Little; en América: Hotelling, Bergson, Lange, Samuelson,

Arrow, Debreu; en Francia: Maurice Allais (2).

Los problemas planteados por esta nueva corriente son muy
numerosos y no pueden, por este motivo, ser examinados aquf
en su totalidad. Trataremos solamente dos de ellos.

El primero comprende una superacién, propuesta por algu-
nos, del criterio paretiano. Segiin estos autores, para que una
configuracién pueda ser definida como mejor que otra, no es
indispensable que al pasar de la primera a la segunda se pre-
sente un empeoramiento para nadie; sino que basta que, una
vez alcanzada la segunda configuracién, los que hayan mejo-
rado tengan recursos adicionales suficientes para indemni-
zar a los que hayan empeorado. Segiin tal concepcién, no es
necesario que la indemnizacién sea pagada realmente, sino que
basta con que sea posible de realizar. Asf, por ejemplo, la abo-

(1) A. C. Picou, The Economics of Welfare, Londres, 1920, 4.2 edicién
1932. (N. del T.: Existe versién castellana editada por Aguilar, La Econo-
mia del Bienestar, Madrid, 1946.) -

(2) La bibliograffa sobre la economfa del bienestar es amplisima, y no
puede ser citada aqui ni siquiera brevemente. Nos remitimos a la compi-
lada por F. CaA¥FR, en Saggi sull’economia del benessere, Einaudi, Torino
1956. En este volumen CAFFR ha traducido algunas de las mis notables
aportaciones sobre el tema, es. decir, ensayos de Pigou, Kaldor, Scitowsky,:
Bergson, Hotelling, Hicks, Littl¢, Arrow, Samuelson. Véase también la
excelente resefia de E. J. MISHAN, A survey-of welfare economics 1939-59, en
«Economic Journal», junio 1960, que contiene un apéndice con 250 notas
bibliogréficas. s s - : '
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licién de las leyes de granos en Inglaterra es para considerarla
como un procedimiento que mejors la situacion general del
sistema porque la ganancia de los consumidores de grano fue
en tal medida que habria permitido indemnizar a los propie-
tarios agricolas perjudicados por el procedimiento en cues-
tién. La importancia de esta superacién es evidentemente
destacable porque amplia muchisimo la esfera de los actos
de politica econémica sobre los que es posible expresar un
juicio objetive y no de valor.

La segunda cuestién es todavia mas sutil y parece, a simple
vista, revestir, importancia solamente en el terreno légico. Y
todavia estd repleta de consecuencias sobre el terreno pric-
tico. Habfamos ya indicade que el criterio paretiano consiste
en demostrar que la configuracién competitiva es una confi-
guracién 6ptima. La moderna economia del bienestar ha demos-
trado, también, la proposicién inversa, es decir, que toda con-
figuracién éptima puede ser pensada sélo como una configu-
racién competitiva. Si bien se reflexiona, esta segunda propo-
sicién es la que tiene mayor importancia prictica; de ella es
posible deducir que sélo la competencia dara lugar a configu-
raciones Optimas y que, por ello, todas las otras formas de
mercado (monopolio, oligopolio, competencia imperfecta, etc.)
dan lugar, necesariamente, a otras situaciones mejorables en
el sentido que de ellas se podria pasar a otras configuraciones
con ventaja para algunos y con dafio para ninguno. De tal
modo venfa precisado el fundamento tedrico de la politica
antimonopolistica.

Pero la correspondencia biunfveca entre las configuracio-
nes Gptimas y las situaciones competitivas tiene, también,
otra consecuencia importante en el terreno de la planificacién.
Para darse cuenta de esto, es preciso destacar que por la cita-
da correspondencia aparece nueva luz sobre el concepto de
precio. Habfamos ya visto, a propésito de la teoria del equili-
brio, c6mo se daba la posibilidad de un concepto de precio,
por asi decir, generalizado, de un concepto de precio que no
implique necesariamente el cambio en ‘el mercado. Sobre
la base de los resultados de la nueva economia del bienestar
se puede afiadir, ahora, que los precios generados por la con-

figuracién del equilibrio, en cuanto son los tinicos a los que

corresponde una situacién Sptima, no sélo pueden, sino que
deben servir de gufa a una planificacién que quiera ser racio-
nal. Para esta planificacién, en otros términos, sucede que la
contabilidad econémica viene hecha sobre la base de valores
que corresponden a la simultdnea verificacién de las condicio-
nes subjetivas y objetivas del equilibrio general, porque sélo

i
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asi se tiene la garantia de conseguir la méaxima ventaja de
los recursos disponibles. Sobre este argumento volveremos mas
ampliamente en el capitulo IX; de momento, nos limitamos
a aiiadir que de cuanto precede resulta también que, a fin
de que el problema del planificador sea determinado, con el
objeto de que se eviten la infinidad de soluciones, es preciso
que el plan fije, ademas, otros criterios de distribucién. Es
preciso advertir, finalmente, como mejor diremos a continua-
cién, que las insuficiencias de la teoria del equilibrio, y en
particular su desconocimiento de la teorfa ‘del desarrollo, la
hacen, como instrumento de planificacién, necesitada de im-
portantes integraciones, las cuales, por otra parte, no atacan
su propia validez e importancia.




CAPITULO I

Schumpeter y la teoria
del desarrollo econémico

1. Introducciéon,

Como hemos tenido ocasién de sefialar mas de una vez,
la teoria del equilibrio econémico general dejaba abierta una
cuestidn esencial: la del desarrollo econémico. Recuérdese que
en esta teoria se supone que la técnica productiva y las pre-
ferencias del consumidor permanecen constantes. En tales
condiciones, el sistema no puede evolucionar sino hacia un

~«estado estacionario», en el cual el dnico crecimiento posible

€s un crecimiento puramente cuantitativo a consecuencia del
eventual incremento de la poblacién y de las disponibilidades
de mano de cbra. B

Ya a principios de este siglo, el pensamiento econémico
afronté directamente el problema del desarrollo, gracias al
economista austriaco Schumpeter, quien en 1912 publicé un
libro fundamental, a este respecto, con el titulo de Teoria del
desarrollo econémico (1). Schumpeter, que vivié en los Estados
Unidos desde 1932, aporté otras notables contribuciones a la

~ teorfa del desarrollo, las mé4s importantes de las cuales estan

contenidas en su obra Business Cycles, aparecida en 1939 y
Capitalismo, Socialismo y Democracia, en 1942 (2).

(1) Theorie der wirtschafilichen Entwicklung, 1912, 2.2 ed. Leipzig, 1926.
La versién inglesa publicada en 1934 aparecié bajo el titulo The theory of
E ic Development, Cambridge (Mass.), 1934. (N. del T.: Existe versién
castellana editada por el Fondo de Cultura de Mé¢jico, bajo el titulo Teorfa
del desenvolvimiento 6mico, Méjico, 1957, 2.2 ed.) :

(2) Business Cycles cit., 2 vol., New York, 1939; Capitalism, Socialism
and Democracy, New York, 1942, 3.2 ed. 1950. (N. del T.: Existe traduc-
cién castellana de la 2.2 obra citada, bajo el titulo Capitalismo, Socialismo
y Democracia, Aguilar,” Méjico, 1961, 2.5 edicién. A su vez, es traduccién
de la 2.2 edicién inglesa.)
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Las ideas de Schumpeter han sufrido, en sus lineas funda-
mentales, muy pocos cambios respecto a la primera aporta-
cion de 1912. En las obras posteriores sc encuentran nuevas
especificaciones y mnuevos tratamientos de problemas par-
ticulares que no cambian el esquema general de la teoria.
Antes de afrontarla, conviene sefialar, siquiera sea breve-
mente, el hecho de que Schumpeter es autor de una historia
de la ciencia econémica que, aparte de la historia de las
Teorias de la plusvalia de Marx es, con mucho, la mejor que
nunca se ha escrito. La obra, con el titulo de History of Eco-
nomic Anaiysis, ha sido publicada péstumamente en el afio
1954 (1).

El primer punto a tener presente en la exposicién de Schum-
peter, es que considera el equilibrio walrasiano como el punto
de partida de su teorfa del desarrollo econémico. Afirma, por
un lado, que el sistema de Walras es indispensable para llegar
a conocer las relaciones fundamentales que tienen lugar en
un sistema econdmico y, por el otro, que no es posible com-
prender el proceso de desarrollo si no se seiiala de qué forma
nace tal proceso a través de la ruptura del equilibrio estacio-
nario. De las muchas afirmaciones contenidas en su obra ¢s
facil comprender c6mo Schumpeter consideraba a Walras como
el mas grande de todos los economistas, y esta opinién del
méximo teérico del desarrollo econémico constituye, cierta-
mente, un importante testimonio de la posicién clave que el
sistema de Walras ha tenido en la historia del pensamiento
econémico moderno.

2. Innovaciones y actividad empresarial.

Para los fines de la teoria schumpeteriana del desarrollo,
la caracteristica del estado estacionario walrasiano que merece
ser puesta de relieve es el hecho de que lo considera como la
imagen de un proceso de continua repeticién, de las mismas
cosas, ya sea en el campo de la produccién, ya sea en el del
consumo. Una vez que la competencia haya empujado el sis-
tema hacia la posicién de méaximo rendimiento, se consigue
una configuracién que se repite infinitas veces en un ciclo
siempre idéntico a si mismo. La consecuencia a que se llega,
asi en particular, en el mundo de la produccién, es el hecho
de que la gestién de la unidad productiva, de la empresa, se

(1) History of Economic Analysis, New York, 1954 (traduccion rtaliana
Storia dell'analisi economica, 3 vol., Eineudi, Torino, 1959-60.)
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reduce a una gestién de pura rutina. Toda empresa debe pro-
ducir siempre los mismos tipos y las mismas cantidades de
bienes, combinando siempre en la misma forma los factores
necesarios de la produccién.

En opinién de Schumpeter la ruptura de este mundo esta-
cionario y, por lo tanto, el inicio de un procese de desarrollo,
ocurre también en el ambito de la produccién, a consecuencia
de los acontecimientos que cambian muy profundamente los
anacrénicos sistemas productivos. Tales cambios son clasifi-
cados por Schumpeter del siguiente modo. En primer lugar, la
introduccién de nuevos bienes — es decir, que no sean familiares
a los consumidores — o bien, de una nueva calidad de cierto
bien. En segundo lugar, la introduccién de un nuevo método
de produccién, o sea, un mercado todavia no experimentado
en aquel sector productivo en que tal introduccién se ha pro-
ducido y que no deriva completamente de algiin descubrimiento
cientifico, pero puede, sin embargo, consistir simplemente en
una nueva forma de tratar una mercancia. En tercer lugar,
la apertura de un nuevo mercado, es decir, de un mercado
«nuevo» para una industria determinada, en el sentido de que
los productos de tal industria no habfan tenido nunca acceso,
también independientemente del hecho de que tal mercado
existiera o no anteriormente. En cuarto lugar, la” conquista
de una nueva fuente de oferta de materias primas o de pro-
ductos semiacabados, de nuevo independientemente del hecho
de que tal fuente existiera anteriormente, o bien, haya sido
creada de nuevo. Finalmente, el establecimiento de una nue-
va organizacién de una determinada industria, como la crea-
cién de una posicién de monopolio, o la ruptura de una posi-
cién de monopolio (1). Tales cambios vienen indicados global-
mente con el término «innovaciones»; Schumpeter, ademas,

~llama «acto empresarial» a la introduccién de una innovacién

en cl sistema econémico y «empresario» al que realiza tal acto.
La empresa y el empresario son hechos especificos del desa-
rrollo y totalmente inexistentes en el estado estacionario, en
el que, repetimos, la direccién de la produccién implica sola-
mente una actividad de rutina que no se distingue de cualquier
otro tipo de trabajo.

La distincién entre el empresario y el simple director de la
empresa es, por lo tanto, fundamental; a menudo, las dos figu-
ras coexisten en una misma persona o en un mismo érgano.
La diferencia decisiva entre las dos funciones puede desta-

(1) Teoria del desenvolvimiénto cconémico, pag. i1 de la vérsién caste-
Hana. .
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¢arse perfectamente refiriéndonos a la diferencia que existe,

por ejemplo, entre la decisién relativa a la introduccién de

un nuevo proceso para la produccién del tejido de lana y la
decisién relativa a la adquisicién de la cantidad de lana que
es necesaria en el dmbito de un proceso productive determinado.

3. [El beneficio.

El resultado de la actividad empresarial es la consecucién
de un beneficio. El ejemplo mas obvie de innovacién que da
lugar al beneficio es el de la produccién de un bien, ya de uso
comin, a un coste unitario menor al que se produce en las
restantes empresas, y ello porque en su produccién se utiliza
un procedimiento nuevo que comporta, por unidad de pro-
ducto, una cantidad menor de uno o de todos los factores.
En tal caso, el empresario comprara los instrumentos produc-
tivos que necesite a precios corrientes, los cuales tienen un
nivel conforme a las condiciones bajo las que trabajan las
«antiguas empresas», y vendera su producto al precio corriente
el cual tiene un nivel conforme a los costes de las aludidas
«viejas empresas». De ahf se deduce que obtiene unos ingresos
superiores a sus propios costes y la diferencia es, concreta-
mente, lo que se llama beneficio. Otros dos tipos de innova-
ciones, o sea, el cambio de la organizacién de la produccién
(por ejemplo, el aumento de las dimensiones de la empresa)
y el descubrimiento de una nueva fuente, y menos cara, de
oferta de recursos productives, dan lugar a beneficios en forma
perfectamente aniloga a la indicada. Cuando lo sea la crea-
cién de nuevos bienes que satisfagan mejor determinadas ne-
cesidades, ya satisfechas por la produccién corriente, la posi-
bilidad del beneficio nace del hecho que el mayor precio reci-
bido por la mejor mercancia supera en mucho el coste de las
mercancias antiguas. En el caso del descubrimiento de nuevos
mercados en los que un determinado bien, aunque de corrien-
te obtencién, era antes desconocido, el beneficio proviene del
hecho que muchos de los nuevos adquirentes estan dispuestos
a pagar precios altos que no tienen ninguna conexién con los
costes. Anilogamente, cuando se crean bienes nuevos, que sa-
tisfacen nuevas necesidades o anteriormente no satisfechas,
los precios no tienen, por lo menos al principio, ninguna rela-
cién con los costes (1).

(1) Teorfa del desenvolvimiento econémico, pig. 141-142 de la citada
versién castellana. - i .
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En el estado estacionario, por lo tanto, al no existir inno-
vaciones, no puede haber beneficios. También aquf nos encon-
tramos ante un fenémeno tfpico del desarrollo econémico, el
cual, no obstante, en el curso del mismo desarrollo, tiende
siempre a desaparecer continuamente aunque se replanteen
continuamente las condiciones de su aparicién. Por consiguiente,
una vez que el beneficio haya tenido lugar en un punto del
sistema, la condicién que lo ha hecho aparecer, es decir, la
innovacién, se generaliza y el proceso competitivo, tendiendo
a reintegrar los precios al nivel de los costes, determinara Ia
desaparicién del beneficio. Desaparicién, entendidmonos, desde
el punto de vista de la empresa, porque en realidad, lejos de
desaparecer realmente, se ha difundido, por un igual, por todo
el sistema econémico donde ha determinado un aumento de
riqueza en correspondencia a los esfuerzos realizados yen el
area de la produccién. Pero, también, en términos estricta-
mente empresariales, si el proceso de introduccién de las inno-
vaciones no se detiene, el beneficio siempre reaparece, por lo
que en un momento dado sucede siempre que se alcanzan
rentas empresariales que tienen en cuenta la naturaleza del
beneficio. Naturalmente, siempre es posible y, de hecho, suce-
de muy a menudo en el proceso histérico del desarrollo, que

- el mecanismo competitivo no funcione perfectamente. En tal

caso, el beneficio, o una parte del mismo, no se difunde com-
pletamente por el sistema y tiende a conservarse en el Ambito
de la empresa. Pierde, entonces, la naturaleza de beneficio,
en cuanto no es mis consecuencia de actos innovadores, pero
se mantiene en el 4mbito de una recuperacién de la actividad
rutinaria y, por ello, adquiere la naturaleza de una renta de
monopolio. :

4. Las fases del desarrollo capitalista.

Una vez definido el empresario en términos generales, apa-
rece la cuestién de quien reviste efectivamente la funcién em- .
presarial en una economia histéricamente determinada como
la economia capitalista, que es, en definitiva, aquel tipo de
orden econémico que constituye el objetivo especifico de la
investigacién de Schumpeter. Conectada con esta cuestién esta
la de quiénes son, en tal economia, los receptores del beneficio.
Esta segunda cuestién es parecida, pero no idéntica, a la pri-

‘mera, puesto que si la presencia del empresario es esencial

para la aparicién del beneficio, no se ha dicho que el perceptor

del beneficio sea el mismo empresario.
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Para responder a esta pregunta es necesario indicar antés
que, en opinién de Schumpeter, la innovacién comporta, ge-
neralmente, la construccién de nuevas plantas o, por lo me-
nos, una transformacién radical de las existentes. Esto no es
absolutamente indispensable, pero es de suponer que todas
las innovaciones que no lleven anexa dicha consecuencia sean
innovaciones de menor cuantia, tales que no sean caracteris-
ticas de un proceso de desarrollo. La creacién de nuevas ins-
talaciones, a su vez, puede efectuarse mediante la aparicién
de nuevas empresas, o bien, mediante la ampliacién de las
empresas. antiguas. A este respecto, Schumpeter distingue dos
fases en la historia del capitalismo: la primera,-llamada «capi-
talismo competitivo», y la segunda, «capitalismo monopolis-
ta» (1). La primera fase viene caracterizada por empresas de
dimensiones no excesivamente grandes respecto a la amplitud
del mercado, y en ella la introduccién de innovaciones lleva
aparejada generalmente la creacién de nuevas empresas. En
la segunda fase, por el contrario, aparecen siempre méis a
menudo las unidades de grandes dimensiones, las cuales estan
en condiciones de alimentar el proceso innovador por sus pro-
pios recursos, es decir, sin que las innovaciones comporten la
aparicién de nuevas empresas que se pongan a competir con
las antiguas. Después de esto, debe indicarse que la identifi-
cacién del empresario no es nunca una operacién facil porque
nadie ha sido nunca solamente empresario, ni lo ha sido siem-
pre, continuamente. Schumpeter destaca que en el periodo
del capitalismo competitivo la funcién empresarial viene desa-
rrollada, generalmente, por los mismos propietarios de las
empresas. La cuestién, por el contrario, aparece mucho mais
compleja en la época del dominio de las grande unidades em-
presariales, en las que la funcién empresarial puede ser desa-
rrollada por quien controla la empresa, que en las sociedades
por acciones es el accionista, o por los responsables de la direc-
cién de las empresas o, sin mas, por los simples funcionarios,
y puede residir en personas individuales o en 6rganos colec-
tivos. Una vez que se haya obtenido, pues, el beneficio, el
hecho de que venga mis o menos percibido por el empresario,
es una cuestién de indole institucional. En el caso de las em-
presas familiares el beneficio viene normalmente percibido por
los mismos que han desarrollado la actividad empresarial y,
en tal caso, constituye generalmente el origen de aquellas
grandes fortunas sobre las que se fundan las dinastfas indus-
triales. En el sistema industrial, basado en las grandes socie-

(1) Business Cycles cit., vol. 1. pég. 96
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dades por acciones, por el contrario, el beneficio, como tal,
pertenece a la empresa, y su distribucién se convierte en un
problema de politica econémica de la empresa; pueden recibirlo
los accionistas o los miembros del consejo de administracién
o, también, los funcionarios, y los trabajadores, independiente-
mente de quien haya efectivamente desarrollade la funcién
de empresarip. En la indeterminacién de este problema de la
percepcién queda, pues, bien sentado el hecho de que, para
Schumpeter, el beneficio no puede ser en ningén caso la recom-
pensa del riesgo, como muchos otros economistas han afirmado.
El riesgo, sefiala Schumpeter, viene soportado por el capita-
lista y no por el empresario, y el empresario lo soporta sélo
en la medida en que sea también eventualmente propietario
del capital.

5. Crédito y ahorro.

Si se admite que las innovaciones o, por lo menos, las
innovaciones que son importantes realmente para el proceso

de desarrollo, se traducen en nuevas instalaciones, aparece de

pronto el problema de la forma en que tales innovaciones
puedan venir financiadas. En el estado estacionario, toda em-
presa financia sus propias operaciones mediante la utilizacién
de sus ingresos normales. Pero el empresario que deba cons-
truir la instalacion en la que se realiza su innovacién, nece-
sita poseer un poder adquisitivo nuevo, es decir, que antes no
existfa, que le permita adquirir y poner bajo su control deter-
minados recursos productives, los cuales vienen asi distrai-
dos de sus anteriores ocupaciones y dirigidos hacia aquellos
nuevos empleos que la innovacién exige. Esta disponibilidad

de nuevos medios de pago se realiza mediante el crédito que’

para Schumpeter es otra de las caracteristicas fundamentales
en el desarrollo econémico. Como en una economfa planifi-
cada la realizacién de un proceso innovador requeriria una

orden por parte de la autoridad planificadora que desviase los.

recursos productivos de sus ocupaciones corrientes hacia nue-
vas utilizaciones, asi en una economfa capitalista el crédito,

-en las manos de los empresarios, adquiere una funcién anéloga,

porque permite a éstc utilizar para sus fines una parte de la
riqueza del sistema. Naturalmente, puede ocurrir que una
innovacién sea financiada no mediante crédito sino mediante
ahorro, es decir, en la -définicién de Schumpeter, mediante
fondos ahorrados por los individuos o por las empresas detra-

_yéndolos de sus ingresos corrientes. Pero, en la légica del sis-

'
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tema schumpeteriano, esta posibilidad debe ser excluida, puesto

que el ahorro no existe o existe en medida del todo insuficiente
en el estado estacionario. La fuente principal por la que se cons-
tituye, no es sino la de los beneficios que se sustraen al proceso
de (ﬁfusién determinado por la competencia. Parece claro que
gi se incluyera el ahorro entre los factores que dan lugar al
desarrollo, se incluiria en las premisas parte de lo que es pre-
ciso explicar. En otras palabras, la financiacién de las inver-
siones innovadoras fuera de la actividad crediticia es un fené-
meno que pertenece a un sistema ya desarrollado. Schumpe-
ter advierte que debe tenerse en cuenta que esta sucesin
légica debe, necesariamente, corresponder a la sucesién his-
térica. Es decir, si la creacién de crédito por parte del sistema
bancario se produce en un plano légico, al principio del proceso

de desarrollo, esto no representa tampoco una realidad his- .

térica concreta, En realidad, en un plano concretamente his-
térico, se'necesitarfa tener en cuenta la circunstancia de que
al principio del desarrollo capitalista las empresas eran lo sufi-
cientemente pequefias para tener que ser financiadas, necesa-
riamente, con medios provenientes del ahorro obtenido por
los sistemas econémicos precedentes (1).

'Se puede decir, probablemente, que para Schumpeter esta
fase inicial de «iniciacién primitiva» ha sido seguida, en el

‘sistema capitalista, tal como se ha venido desarrollando histé-

ricamente, por otras dos fases, que vienen dadas por su dis-
tincién entre «capitalismo competitivo» y «capitalismo mono-
polista». A la-primera, corresponderfa el gran desarrollo del
sistema crediticio que se manifiesta a través del pleno desplie-
gue de su funcién esencial: la financiacién de las innovacio-
nes. Estin presentes, naturalmente, ya sea, por un lado, las
funciones secundarias del sistema crediticio (financiacién de
las transacciones comerciales corrientes), ya sea, por el otro,
la utilizacién del ahorro proveniente de rentas dindmicas (be-
neficios) para la financiacién de las actividades empresariales;

pero la caracteristica fundamental de la fase en cuestién resi-

dirfa en el hecho de que la banca vuelve a crear continuamente
en el sistema las condiciones financieras del desarrollo frente
a la sistemitica anulacién, por parte de la competencia, de
las rentas dindmicas. En la segunda fase se reproducen, de
cualquier forma, ya sea a distinto nivel y en muy distintas
condiciones; algunas caracterfsticas del perfodo inicial, al menos
en el sentido que el desarrollo y la consolidacién de empresas
de dimensiones siempre méis amplias y el fortalecimiento de

(1) Business Cycles ci't.,'pég, 82-83 y 236. _
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todos los métodos dirigidos a obstaculizar el desarrollo de Ia -
competencia, son fenémenos que tienden a establecer fuentes
internas permanentes de ahorro en el seno mismo de las em-
presas y, por lo tanto, a relegar a la banca dentro de los limi-
tes de sus funciones secundarias. :

6. Competencia y monopolio.

La distincién schumpeteriana entre «capitalismo competiti-
vo» y «capitalismo monopolista» sirve para poner de relieve
otra cuestién de gran importancia para la teorfa econémica;
se trata de la definicién misma de competencia y monopolio.
En la teoria del equilibrio, como se tuvo ocasién de indicar,
la competencia ha sido definida en términos perfectamente
estdticos, es decir, como aquella forma de mercado que con-
siste en un conjunto numeroso de empresas, que producen los-
mismos bienes, y muy pequefias con respecto a la amplitud
global del mercado, que no puedeh tener ninguna influencia
sobre el precio. Es evidente que una estructura de mercado
como ésta no es de facil aparicién en la realidad; y. veremos
cuantas criticas se dirigen, a este respecto, a la teoria clasica
de la competencia, también con referencia a un campo pura-
mente estatico. Pero, ahora, nos interesa la critica de' Schum-
peter a este concepto walrasiano-marshalliano dela competen-
cia, critica que se diferencia de las otras porque se realiza
desde un punto de vista dindmico, conforme a las caracteris-
ticas generales del sistema schumpeteriano. :

Para Schumpeter, pues, la verdadera competencia que tie-
ne lugar en la economia capitalista no es aquella que se ejerce
entre las pequefias empresas que producen la’ misma mercan-
cia, sino que es'la_que ejercen las empresas innovadoras, las
empresas en las que se desarrolla una cierta actividad empre-
sarial, las que son activas en comparacién con las otras; no
es la competencia que tiene lugar entre bienes idénticos, pro-
ducidos todos de la misma forma, sino aquella que los produc-
tos nuevos hacen a los viejos, o los nuevos procedimientos
hacen a los antiguos. Este proceso competitivo también ha
sido llamado por Schumpeter el procesa de la «destruccién -
creadora», denominacién con la cual se destaca que la com-
petencia efectiva viene dada por los efectos que las innova-
ciones hacen sentir sobre las empresas existentes (1).

Este concepto de competencia lleva consigo un concepto

. (1) Capitalismo, Socialismo y Democracia, op. cit. capftulo VII.
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‘de monopolio, aunque distinto del cldsico. La primera cosa

que debemos tener en cuenta es que la introduccién de inno-
vaciones comporta, inevitablemente, un cierto grado de mo-
nopolio. En realidad, antes de que la innovacién se haya di-
fundido, el monopolio del empresario innovador y el bene-
ficio que este dltimo obtiene se debe, precisamente, a este mo-
nopolio. Se trata, naturalmente, no de un monopolio absoluto,
como el considerado por la economia clisica en el ambito de
una formulacién estitica, sino de un monopolio temporal que,
en condiciones normales, esta destinado a desaparecer durante
el proceso dinamico de la competencia, el cual primero gene-
raliza la innovacién que inicialmente ha conseguido dicho
monopolio y después somete tal innovacién a la comparacién
con las otras innovaciones que continuamente aparecen en el
sistema econémico. Naturalmente, puede darse perfectamente
el caso — y lo habfamos ya indicado — que ciertas empresas
corran el riesgo de sustraerse a este proceso competitivo, en
cuyo caso, mientras sus beneficios toman las caracteristicas
de la rentabilidad, su posiciéon en el mercado se aproxima a
la del monopolio tipico de cardcter permanente. Esto se ha
verificado cada vez con mayor frecuencia en la historia del
capitalismo. Todavia Schumpeter nos previene al considerar
unilateralmente las repetidas «practicas monopolisticas» como
sintomas de una estructura patolégica que reduciria el ritmo
de desarrollo. A este respecto, su argumentacién se puede
reducir a los dos puntos siguientes: Primeramente, debemos
sefialar que la gran empresa, en la que es facil encontrar el
ejercicio de practicas monopolisticas, lejos de ser un obsticulo

para las innovaciones, es aquel lugar en el que las innovacio--

nes son favorecidas en mayor grado, a consecuencia de la
mayor facilidad con la que se puede alimentar la investigacién
y la experimentacién cientifica en las grandes unidades de
produccién. En segunda circunstancia, la suspensién del pro-
ceso competitivo también por un periodo demasiado largo,
no es mas que una serie de seguridades frente al riesgo que
podria ser insoportable en condiciones de mercados rdpidamen-
te cambiantes, y cuya cobertura requiere, pues, acciones dirigi-
das a la estabilizacién del mercado (como patentes, secretos
industriales, estipulaciones previas de contratos a largo plazo,
acuerdos de cartel, precios preestablecides, etc.). (1).

El paso, pues, del capitalismo competitivo al capitalismo
monopolista, es decir, el paso de la fase en que las innova-
ciones se incorporan nuevamente a las nuevas empresas, a la

(1) Capitalismo, Socialismo y Democracia,. op. cit., capftulo VIII.
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fase en la que las innovaciones se efectian preferentemente
por las empresas ya existentes, no comporta, para Schumpeter,
una disminucién de la intensidad del desarrollo econémico, ni
en el hundimiento de su calidad, sino que, més bien al contra-
rio, se puede decir que, en tal intervalo, el desarrollo se haya,
incluso, acentuado. Schumpeter rechaza, sin embargo, la tesis,
sostenida ya por otros y sobre la que deberemos detenernos in-
mediatamente, segin la cual el capitalismo esti destinado a
una crisis final por razones inherentes a su mecanismo econé-
mico. Esti convencido, para usar sus propias palabras, que
para el capitalismo «sea imposible sobrevivir», pero basa esta
conviccién suya en consideraciones de naturaleza extraecond-
mica. Las ideas de Schumpeter sobre este punto serin exa-
minadas inmediatamente, junto con otras teorfas relativas a
la suerte final de la economia capitalista.

7. Las fluctuaciones ciclicas.

Segin Schumpeter, el desarrollo econémico capitalista, tal
como ha sido gencrado por los procesos innovadores, no se
desarrolla de forma continua y uniforme, sino que tiene lugar
a través de una sucesién periédica de ciclos (1). El ciclo econé-
mico, en otras palabras, no es un aspecto accesorio del capi-
talismo, pero, como lo habia sefialado ya Marx, es el modo
por el cual se manifiesta el desarrollo en esta economia. Para
Schumpeter la base sobre la que aparece el proceso ciclico
reside en que las innovaciones no se distribuyen uniformemente
a lo largo del tiempo, sino que tienden a concentrarse o, como

‘¢l dice, a «agruparse» durante determinados perfodos. Esto es,

sobre todo para Schumpeter, un dato que de hecho se deduce
de la historia del sistema capitalista, que él explica conside-
rando que la introduccién de una innovacién requiere la rup-
tura de una serie de «resistencias sociales» que, en general,
se oponen a todo lo que se presenta como sustancialmente
nuevo y distinto de las lineas tradicionales del proceso produc-
tivo, y la superacién de las cuales es mas facil cada vez que
cualquiera, dotado de un espiritu empresarial méas fuerte que
el normal, haya abierto el camino de la lucha contra tales

(1) Teoria del desenvolvimiente econémico op. cit. capitulo VI; Business
Cycles, op. cit., donde la cuestién de las fluctuaciones ciclicas viene tratada,

tedrica, estadistica e histéricamente.
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lineas tradicionales. Por otra parte, la llamada «agrupacién
de las innovaciones» estd, mas pronto o méas tarde, destinada
a agotarse, puesto que, con el decurso del tiempo, la masa de
mercancfas nuevas que proceden de dichas innovaciones, pre-
sionan en el mercado, en medida siempre mayor, lo que unido
al creciente ritmo de reembolso de los débitos por parte de
los empresarios innovadores, provoca tensiones deflacionarias
que disminuyen las perspectivas de beneficios y el ritmo de
introduccién de las innovaciones. Este mecanismo es, pues,
para Schumpeter, el factor fundamental de la marcha ciclica
del desarrollo. Se debe observar, por tltimo, que la desigual dis-
tribucién en el tiempo de las innovaciones aparece mas como
un efecto que como una causa del ciclo econémico Yy que,
mis que nunca, se trata de un elemento que amplia las fiuctua-
ciones ciclicas. En este dltimo aspecto la aportacién de Schum-
peter, si verdaderamente es notable, necesita ser integrada,
sin embargo, en una teoria mas general de las fluctuaciones,
tal como la que el pensamiento econémico ha formulado des-
pués de Keynes. De esto nos ocuparemos en seguida. Por
ahora queremos destacar, todavia, que para Schumpeter el
periodo que debe mediar entre la adopcién de una innovacién
y el momento en que ésta comienza a dar sus frutos bajo la
forma de mercancias que se vuelcan sobre el mercado, varia
segtin la naturaleza de la misma innovacién y que es éste el
origen de la existencia de ciclos de distinta periodicidad.
Schumpeter, a partir de una base experimental, distingue tres
tipos de ciclos: el primer tipo constituido por las llamadas
«ondas largas» (ciclos de Kondratieff), que tienen un periodo
variable entre 54 y 60 afios (de ellos, histéricamente verifica-

dos, el primero, que comprende desde 1783 a 1842; el segundo,

de 1842.a 1897 y el tercero, que todavia estid en vigor); el
segundo tipo esta constituido por ciclos que tienen una dura-
cién de 9-10 aiios (ciclos de Juglar), de los que un ciclo de Kon-
dratieff contiene aproximadamente seis; el tercer tipo es el
constituido por ciclos que tienen una duracién de cerca de
40 meses (ciclos de Kitchin), de los que tres constituyen un
ciclo de Juglar, aproximadamente. Ninguno de los ciclos his-
téricamente verificados viene asociado a un determinado gru-
po de innovaciones. La naturaleza ciclica de las «ondas largas»
es, por otro lado, una cuestién objeto de controversia, puesto
que, segin la opinién de otros estudiosos del ciclo econémico,
en la medida en que es posible verificar la existencia de mo-
vimientos de tan largo perfodo, se trata de sucesos asociados
a los elementos extrafios al mecanismo econémico en sentido
estricto. Tal cuestién, sin embargo, ain cuando fuera resuelta
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en sentido desfavorable a la tesis de Schumpeter, no perju-

_ dica de hecho la idea central de este dltimo, es decir, que en

el capitalismo el desarrollo tiene inevitablemente una natu-
raleza ciclica. C6mo esta proposicién venga modificada teniendo
en cuenta los iltimos desarrollos de esta economia, es un pro-
blema que en el dmbito del sistema schumpeteriano puede
ser afrontado teniendo en cuenta, tan sélo, los cambios extra-
econémicos: que se han ido verificando en el capitalismo y de
los que, como ya hemos dicho, nos ocuparemos en seguida.




CAPITULO 1V

La critica de Sraffa
y las nuevas teorias del mercado

1. La critica de Sraffa a la teoria de la competencia.

La teorfa del equilibrio se habja dedicado al estudio de
las dos formas extremas del mercado: la competencia perfecta
y el monopolio. Pero entre 1926 y 1933 la teorfa econémica,
especialmente en los pafses anglosajones, somete a una cui-
dadosa critica la pretension de que estas dos formas de mer-
cado fueran representativas de la realidad de la efectividad
real del mercado capitalista. Tal critica se desarrolla de muy
distintas formas, de las cuales, la mas avanzada es la de Schum-
peter, puesto que mientras este lltimo se situaba en un punte
de vista dindmico y suponia variables todos los datos técni-
cos y hacia depender concretamente de tales cambios el origen
del proceso competitivo, las nuevas teorias adoptan el mismo
razonamiento de la teoria del equilibrio y buscan demostrar
que admitiendo la hipétesis de que las condiciones técnicas y
las de la demanda permanezcan constantes, ni el sistema de
competencia perfecta, ni el de monopolio pueden ser conside-
rados como representativos de la realidad.

Esta revisién critica comenzé con un articulo del econo- .
mista italiano Piero Sraffa, publicado en 1926, en Inglaterra (1),
y vuelto a publicar, en italiano, con el titulo Las leyes de la
productividad en régimen de competencia, en el IV Volumen de
la «Nuova Collana di Economisti». La proposicién que Sraffa
sometia a critica era aquella segiin la cual la empresa compe-
titiva encuentra un limite a la expansién de la produccién en
el aumento del coste unitario que aparece a partir de un cierto

(1) P. Sra¥FA, The laws of returns under competitive conditions, en
«Economic Journal», diciembre 1926.
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nivel de produccion. Puesto que, segin la teorfa tradicional,
el precio es para la empresa competitiva un dato y si el coste-

medio crece a partir de un cierto volumen de produccién,
existird un punto a partir del cual 4oda posterior expansién
de la produccién disminuira el beneficio total. En opinién de
Sraffa, la experiencia demuestra, ademas, que el limite de la
expansién de la produccién, en empresas que estan indiscuti-
blemente en una situacién de reciproca competencia, no deri-
va de la marcha de los costes, sino de las condiciones de la
demanda. Més concretamente, se trata del hecho de que cada
tentativa de aumentar la produccién requiere una disminu-
cién del precio. Si esto es asf, es preciso concluir, que para la
erapresa que se encuentra en condiciones de competir, el pre-
cio no es un dato sino una funcién inversa del volumen de
ventas y por ello la misma empresa se encuentra frente, no a
un solo precio, siho a toda una curva de demanda.

Recordemos por otra parte: ¢ Qué estructura de mercado
venfa presupuestada en la hipétesis de que el precio fuera un
dato para la empresa? Como habfamos dicho anteriormente,
se suponia que cada empresa era muy pequefia con respecto
a las dimensiones del mercado. Pero para que fuera posible
hablar de mercado era necesario suponer que para los adqui-
rentes de una mercancia determinada fuera absolutamente
igual comprar en una empresa que en otra. De esta manera,
toda empresa aparecia como inmersa en un vasto mercado
perfectamente homogéneo, en el cual no fuera posible a nin-
guna de ellas vender a un precio superior al practicado por
cualquier otra empresa, porque en tal caso habria perdide
completamente sus clientes. Esto favorecia la formacién de
un precio dnico que es, concretamente, el que se presenta
como un dato para cada oferente en particular, ;

Si se admite que para una empresa determinada el precio
decrece en funcién de las ventas, la imagen de aquel mercado
homogéneo es mas dificil de Presentarse y es preciso suponer
que cada empresa posee su propio mercado. Esto, a su vez,
implica que para los adquirentes no sea lo mismo comprar a
una empresa que a otra. Esta circunstancia puede ser debida
a diversas razones, entre las que Sraffa enumera la fuerza de
la costumbre, el trato personal, la confianza en la calidad del
producto, la vecindad, el conocimiento de necesidades parti-
culares, la posibilidad de obtener crédito, el prestigio. de una
marca o de una fabrica, las particularidades del modelo o del
disefio del producto que tienen, principalmente, el objetivo de
distinguirlo de los demés productos de otras empresas,

Es evidente que la existencia de tantos mercados parti-

—y
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culares, casi tantos como empresas, comporta una analogia muy
intima entre esta estructura de mercado y el monopolio puro.
También para el monopolio, de hecho, el precio es una funcién
inversa de las ventas; sin embargo, la tinica diferencia impor-
tante consiste en esto: que la mercancia producida por la
empresa competitiva posea un grado méas o menos elevado
de sustituibilidad con las mercancfas producidas por otras
empresas, por lo que la disminucién en el volumen de las ven-
tas que tal empresa padece, cuando aumenta sus precios, es
mayor que en el caso del monopolio, porque, en el primer caso,
parte de que los clientes pueden desviarse hacia mercancias sus-
tituibles, lo cual, por el contrario, es una hipdtesis de la. que el
monopolio estd excluido. Esto, en el lenguaje téenico se expre-
sa, también, diciendo que, en el caso de la competencia, la elas-
ticidad de la demanda es mayor que en el caso de monopolio.

La competencia de la que se trata es, pues, muy distint.a
de la competencia perfecta. El elemento que sintetiza los di-
versos aspectos de esta diferencia es la circunstancia de que,
mientras en la competencia perfecta existe un tnico precio
para las mercancias producidas por millares de empresas, en
la competencia sefialada por Sraffa, cada empresa puede vender
a su propio precio, siempre que naturalmente (y aquf reside
la diferencia con el monopolio) tales precios no sean indepen-
dientes unos de otros.

2. Las aportacioﬁes de Joan Robinson y de E. Chamberlin.

Las consecuencias de esta critica de Sraffa sobre la teorfa
del equilibrio, son demasiado destructivas. Si bien la critica
habfa sido conducida teniendo en cuenta sobre todo la teoria
de Marshall, las consecuencias mas graves son aquellas que se
refieren a la teorfa del equilibrio econémico general, puesto
que, como ha sido demostrado recientemente, el abandoglo de
la hipétesis de que la competencia fuera perfecta hace impo-
sible la misma definicién de una configuracién de equilibrio
general. Por otra parte, también por lo que se refiere a la
teorfa marshalliana de los equilibrios parciales, al abandonar
la competencia perfecta o el monopolio, se corre el riesgo de
reducir el razonamiento econémico a la enumeracién de una
serie inagotable de casos particulares. - A

" Todavia, algunos afios después del artfculo ‘de Sraffa, se
intentd, tanto en Inglaterra, como en Améﬁca, reconstruir
una teoria del mercado que al mismo tiempo tuviera el grado
de coherencia y de rigor caracteristicos de la competencia per-
fecta y del monopolio y, por otra parte, recogiese totalmente
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las proposiciones anticipadas por Sraffa. Esta tentativa se en-
cuentra expresada especialmente en dos libros aparecidos si-
multineamente en 1933: La Economia de la competencia im-
perfecta de la Sra. Robinson, en Inglaterra, y la Teoria de la
competencia monopélica de Edward Chamberlin, en América 1).
Para ser filolégicamente exactos diremos que mientras el tra-
bajo de la Sra. Robinson parte directamente de la proposicién
de Sraffa, el de Chamberlin ha sido, por el contrario, elaborado
en forma totalmente independiente. Es preciso destacar el
hecho de que, como veremos, los dos libros se refieren esencial-
mente a la misma materia. A este respecto, sera oportuno,
antes que nada, limpiar el campo de algunas cuestiones ter-
minolégicas que, por la misma época, convirtieron la discusién
de estos problemas del mercado en una teorfa un poco confusa.
Se trata, en sustancia, de ver si bajo las denominaciones de
«competencia imperfecta» adoptada por la sefiora Robinson,
y de «competencia monopolistica» (*) adoptada por Chamber-
lin, se ocultan realidades iguales o distintas.

Comenzando por el tratamiento de la sefiora Robinson,
diremos que ésta sefiala que el concepto de mercado perfecto
estd basado sobre la hipétesis de que los adquirentes reaccio-
nan todos en idéntico modo a las diferencias de precios prac-
ticadas por los diversos vendedores. En los mercados reales,
cl adquirente tiene en cuenta muchos otros detalles ademés
del precio. Incluso prescindiendo de la inercia o_de la ignoran-
cia que le impide moverse instantineamente de un vendedor
a otro tan pronto como aparezca una diferencia en los precios
por ellos empleados, el adquirente ticne muy buenas razones
para preferir un vendedor a otro. Como ejemplo de _tales
razones, la autora da los siguientes: la ubicacién del vendedor,
los costes de transporte, la garantia de calidad que propor-
ciona un nombre conocide, las diversas facilidades ofrecidas
por los distintos productores, la categoria de los servicios de
venta, la publicidad, etc. Todas estas razones, pues, despe-
dazan la homogeneidad del mercado perfectamente competiti-

(1) J. RoBmson, Economics of Imperfect. Competition, London, 1933,
(N. del T.: Existe versién castellana La Economia de la competencia imper-
fecta, Aguilar, Madrid 1946); E. H. CHAMBERLIN; The Theory of Monopo-
listic Competition, Cambridge (Mass.), 1933, 6.2 ed. en 1947, (N. del T.: Existe
versién castellana editada por el Fondo de Cultura de Méjico, 1956, 2.2 ed.,
hajo el titulo Teoria de la competencia monopélica.)

(*) N. del T.: A pesar de que supra, al citar la obra de CHAMBERLIN,

se respeta su traduccién al castellano. De aqui en adelante, por comside-
rarla més correcta y para ajustarnos a la més reciente corriente terminelé-
gica, se abandona la denominacién «monopélica» y se adopta la «monopo-
listica».. 2

LAS NUEVAS TEORfAS DEL MERCADO 63

vo e introducen una imperfeccién en el mercado que consiste

- en que cada empresa es como «atacada» por un determinado

grupo de compradores, los cuales no pueden ser disuadidos de
comprar en esta empresa por simples consideraciones de precio.

El concepto sobre el que se basa la construccién de Cham-
berlin no es el de imperfeccion del mercado, sino en el de la
«diferenciacién del producto». El autor intenta, con esto, refe-
rirse a todo aquel conjunto de causas por las que las mercah-
cfas producidas por las empresas que se hacen competencia

‘no son idénticas entre si, o por circunstancias objetivas o por

circunstancias simplemente imaginadas por los compradores.
Como ejemplos de diferenciacién, Chamberlin da los siguientes:
existencia de marcas de fibrica, peculiaridades en la calidad,
en la forma o en la confeccién del producto, en la localizacién
del vendedor, en la eficiencia, en la reputacién o en la corte-
sfa del que vende, etc.

. Los conceptos de imperfeccién de mercado y de diferen-
ciacién del producto operan, como se ve, de modo que puedan
cumplir exactamente la misma realidad. Tal como se quiera
Hamar a esta realidad, lo que la caracteriza es la circunstancia
de que existe una razén cualquiera por la que las mercancias
de las empresas que se consideran no son indiferentes para
sus compradores. Las causas por las que esto se puede verifi-
car en la prictica son infinitas y no pueden ejemplarizarse.
Las mercancias producidas por empresas distintas pueden ser,
para los compradores, competitivas, pero no indiferentes, por
¢jemplo, por los siguientes motivos: porque existe una dife-
rencia cualitativa real entre los productos (entre los aparatos
de radio de distintas marcas, entre automéviles, bicicletas,
frigorificos, camisas, medias, cafe, etc. de diversas marcas, y
asf sucesivamente); porque siendo salvables estas diferencias
reales, hay una razén por la cual los compradores creen en
la existencia de tales diferencias; porque las condiciones bajo
las cuales los productos se venden son distintas (por ejemplo,
el modo o sistema en que los productos son confeccionados,
las facilidades de pago que se conceden o, también, el distinto
grado de gentileza por parte de los empleados que influye en
que los compradores se decidan por una empresa antes que
por otra); la distinta situacién. de los locales de venta; la
reputacién més o menos grande de que gozan los productores
y vendedores, etc.

‘En nuestra exposicién seguiremos sobre todo a Chamber-
lin, en el que la preocupacién de describir una estructura de
mercado que sea realmente intermedia entre la competencia
perfecta y el monopolio es més viva que en la sefiora Robinson.

-
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3. La teoria de la cbmpeiencia monopolistica.

~ Evidentemente no serd posible aqui exponer por completo
los aspectos técnicos de la exposicién de Chamberlin. Nos limi-
taremos, por lo tanto, a poner en claro algunos aspectos esen-
ciales que nos permitiridn programar, posteriormente, algunas
consideraciones criticas sobre la teorfa de la competencia mo-
nopolistica. Recordemos, ante todo, la esencia de este concepto:
se trata de una forma de mercado realmente intermedia entre
la competencia perfecta y el monopolio, en el sentido de que
las empresas del sector se hacen competencia, porque a dife-
rencia de lo que sucede en el monopolio, la demanda de las
mercancias de cada empresa no es indiferente al comporta-
miento de las demés y porque la presencia de otras empresas
es un hecho del que ninguna empresa en particular puede
prescindir; mientras, por otra parte, este tipo de competencia
contiene un elemento monopolistico, ya que, a diferencia de
lo que ocurre en la competencia perfecta, cada empresa tiene
un mercado especial propio que, si bien no estid separado de
aquel de las restantes empresas, es muy distinto.
. De aquf se sigue que el tipo de competencia que las em-
presas pueden hacerse no es sélo, como en el mercado per-
fecto, una competencia de precio, sino una competencia de
productos. Con otras palabras, los distintos oferentes pueden
hacerse competencia reciproca modificando, también, la cali-
dad del producto de forma que atraigan hacia si a clientes
de otras empresas. Es evidente la razén por la cual en el mer-
cado perfecto no es posible la competencia basada sobre los
cambios en la calidad del producto; la identidad de los pro-
ductos de las distintas empresas forma parte, de hecho, de la
misma definicién de competencia perfecta. La competencia
basada en la calidad puede explicarse, pues, en dos formas.
En primer lugar, los vendedores pueden fijar la calidad del

-producto dejando que los compradores se guien independien-

temente por sus propias preferencias y por sus propios gustos

-en la éleccion del producto de una empresa, en lugar del

de otra. Pero, en segundo lugar, los' vendedores pueden
hacer publicidad de la calidad de su producto de tal forma que
los compradores estén influidos no sélo por sus propias prefe-
rencias sino también por la accién deliberada de los vendedores.
En el primer caso, en concreto, el que vende acepta las condi-
ciones de la demanda tal como se expresan en el mercado;
en el segundo caso, por el contrario, intenta modificar, y tam-

' bién muy profundamente, tales condiciones de demanda.

i
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Todos estos clementos hacen entrever cémo el examen de
la competencia monopolistica debe ser necesariamente més
amplio que el de la competencia perfecta. Chamberlin intenta,
ademas, llevar su examen a un tipo de formulacién sus-
tancialmente anilogo al adoptado por Marshall para la
competencia perfecta. Marshall distingue dos fases en el estu-
dio del equilibrio competitivo. La primera se refiere al equili-
brio de la empresa en particular. La segunda fase se refiere
al equilibrio de la industria, es decir, al conjunto de empresas
que producen la misma mercancia. El criterio del equilibrio
empresarial es la consecucién del maximo beneficie; el criterio
del equilibrio en la industria es la consecucién de una situa-
cién en la cual la industria considerada no ofrezca oportunidad
de beneficios mayores que los existentes en otras industrias.
Es, por esto, que entre las otras condiciones que caracterizan
la competencia perfecta, se incluye la relativa a la citada
«libertad de entrada», es decir, a la absoluta falta de obstédcu-
los para que toda empresa afluya a una industria dada. En
el terreno de la competencia monopolistica, la analo%’a con el
tratamiento marshalliano puede ser mantenida en cuanto se
logre encontrar un sustituto para el concepto de industria.
Es evidente, por le tanto, que la industria marshalliana no
puede existir mas en la competencia monopolistica, puesto
que en esta forma de mercado no existen, por hipétesis, dos
empresas que produzcan la misma mercancia. El concepto de
industria, Chamberlin lo sustituye por el de «grupo», como
conjunto de numerosas empresas Cuyos productos, no siendo
idénticos, tienen, sin embargo, un grado considerable de sus-
tituibilidad reciproca. Naturalmente, el concepto de grupo es
mucho mas indeterminado que el de industria, porque mien-
tras entre las industrias marshallianas existe una separacién
muy clara, por el contrario, nunca es posible decir, con abso-
luta exactitud, donde empieza un grupo y donde acaba otro.
Sin embargo, Chamberlin sostiene que, a pesar de esta indeter-
minacién, el concepto es suficiente como para establecer una
posibilidad de anilisis.

Tal anilisis, pues, como también el marshalliano, se desa-
rrolla en dos fases, relativas, respectivamente, al equilibrio
de la empresa y al equilibrio del grupo. Ambas fases pueden
ser examinadas, ademas, ya sea suponiendo que los oferentes
acepten como datos las condiciones de la demanda, ya sea
suponiendo que buscan modificarla mediante el empleo de la
publicidad. El equilibrio de la empresa resulta determinado
en forma aniloga a lo que sucede en el caso del monopolio,
puesto que, por lo que se refiere a la empresa en particular,
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el elemento que presenta mayor importancia es, concretamen-
te, el de monopolio, es decir, la disminucién del precio en fun-
cién de la cantidad vendida. Por lo que respecta al equilibrio
del grupo, la teoria consigue definir una posicién de equilibrio
en la que, en virtud de la libertad de entrada de las empresas
en el grupo que se considera, el precio y el coste unitario coin-
ciden para cada empresa en particular. Se trataria, por ello,
de una posicién de equilibrio aniloga a la de la industria
competitiva, con la tnica diferencia de que mientras en la
competencia perfecta el equilibrio de la industria comporta
que toda empresa produzca una cantidad que corresponde al
coste unitario minimo, en el equilibrio de grupo, en compe-
tencia monopolistica, las empresas producen una cantidad
inferior a la indicada anteriormente y el coste medio no se
encuentra en su valor minimo. Si, como sucede por costumbre,
se define como capacidad productiva plena a la que corresponde
el valor minimo del coste medio, se concluye que en la com-
petencia monopolistica el equilibrio del grupo comporta una
inutilizacién de capacidad productiva.

Esta construccién tedrica es criticable desde distintos pun-
tos. Nos limitaremos a exponer, sin embargo, tres criticas, las
que nos parecen mis importantes.

La primera critica atafie, no sélo a la teorfa de la compe-
tencia monopolistica, sino también, a la teorfa del monopo-
lio puro. Como ya habiamos tenido en cuenta, cuando se
abandona la hipotesis de que el precio sea un dato para la
empresa, es preciso admitir que la misma empresa se encuen-
tra con que debe enfrentarse a una curva de demanda. Por
otra parte, la hipétesis de que una empresa tenga la posibili-
dad de conocer la curva de demanda para su propio producto,
es decir, pueda saber, antes de haberlo experimentado, cual
es'la cantidad susceptible de venderse en correspondencia a
cada valor posible del precio, resulta particularmente poco
plausible. Las investigaciones que a tal propésito se han rea-
lizado sobre un ndimero muy considerable de empresas han
confirmado cuanto podia ya suponerse desde el punto de vista
tedrico (1). Es evidente, por otra parte, que si este instrumento
de la curva de demanda de la empresa debiese ser menor,
todo el analisis de la competencia monopolistica y, en general,
de todas las formas de mercado no perfectamente competiti-
vas, irfa al encuentro de dificultades irresolubles.

(1) A este respecto véase sobre todo: R. L. Harr y C. J. HircH, Price
theory and business behaviour, en el volumen Oxford Studies in the price
mechanism, editado bajo los auspicios de T. WiLson y P. W. 8. ANDREWS,
Oxford, 1951. ’
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La segunda critica observa, también, el equilibrio de la
cmpresa y se refiere a aquella variable, peculiar de la compe-
tencia monopolistica, que es la calidad del producto. La ca-
lidad no es evidentemente una cosa mensurable y, por Io tanto,
su tratamiento es necesariamente distinto del relativo a los
precios y cantidades vendidas. Pero, a pesar de cuantos es-
fuerzos ha hecho la teorfa de la competencia monopolistica
para incluir la variable calidad dentro de su esquema de
andlisis tedrico, no se habfa conseguido sino llegar en forma
harto complicada a la proposicién tautolégica, segin {a cual
una empresa que intente conseguir el miximo beneficio esco-
gera, entre todas las calidades a su alcance, la que sea mas
rentable.

La tercera critica, finalmente, se refiere al equilibrio del
grupo. La proposicién antes citada, que para el grupo también
es definible como un equilibrio analogo al que tiene lugar en
la industria perfectamente competitiva, es valida sélo condi-
cionadamente a una hipétesis muy restrictiva, es decir que las
empresas que componen el grupo tengan idénticas curvas de
costes. En ausencia de tal hipétesis, el proceso de entrada de
nuevas empresas no puede dar lugar, al mismo tiempo,.
a la consecucién, por parte de cada empresa del grupo, de’
una situacién en la que precio y costc medio sean iguales. S¢
tomard, sin embargo, por cada empresa, una tendencia hacia
tal posicién, pero algunas la alcanzarin antes que otras si el
proceso de entrada continua; las empresas que tienen por
primer objetivo aquella posicién podran, sucesivamente, encon-
trarse en pérdida y podrin, por lo tanto, tender a salir del
grupo.

Junto a un proceso de entrada existird un proceso de sali-
da y no hay ninguna razén por la que estos dos procesos pue-
dan estar equilibrados. La situacién que resulta de ello es una
posicién de inestabilidad de caricter permanente. Puesto que,
por otra parte, la misma naturaleza de la competencia mono-
polistica obliga a prescindir del supuesto de que las empresas
tengan la misma estructura de costes, deriva de ello, en conse-
cuencia, la imposibilidad para la teorfa de definir para esta
forma de mercado una configuracién de equilibrio, al contra-
rio de lo que sucede para la teoria de la competencia perfecta.
La importancia de esto, désde el punto de vista teérico, resulta
evidente por el hecho de que el anilisis del grupo es esencial
para la teorfa de la competencia monopolistica, la cual, en
ausencia de tal anilisis, no podria diferenciarse de la teoria
del monopolio.

Las incertidumbres y dudas relativas al equilibrio de la
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empresa y la imposibilidad de definir un equilibrio de grupo
hacen de la teoria de la competencia monopolistica uno de
los instrumentos de anilisis de mas dudosa validez tedrica.
Es cierto que ha tenido el mérito de querer aportar sus pro-
puestas de hipétesis més similares a la realidad que aquellas
de la teoria clasica; pero cada progreso que ha hecho en direc-
¢ién a un mayor realismo ha venido acompaiiado por una dis-
minucién de rigor en el terreno de la teoria.

4. Los problemas del oligopolio.

Lia situacién critica en que se encontraba la teorfa de la
competencia monopolistica determiné, en el mismo periodo
de tiempu, que se reemprendieran investigaciones con respecto
a otras formas de mercado que, si bien ya habian sido percibi-
das hacia largo tiempo, no habian recibido mucha atencién
después de la difusién de la teoria del equilibrio basada en la
hipétesis de competencia perfecta. Especialmente importante
a este respecto son los estudios sobre el oligopolio; o sea, como
'su propio nombre indica, aquella forma de mercado en la cual
concurren pocas empresas. Este término «pocas» tiene en la
teorfa econémica un significado muy preciso que puede ser
puesto en claro del modo siguiente: Considérese una empresa
en posicion de monopolio o, también, una empresa pertene-
ciente a un grupo en competencia monopolistica. Tal empresa
. conoce por hipétesis cuales serdn las reacciones del mercado
seglin su comportamiento; o sea, se puede decir qué cantidad
‘puede vender y a qué precio, o bien qué precio debe practicar
en correspondencia a cada velumen posible de ventas. Esto
quiere decir, en otras palabras, que para una émpresa deter-
minada, el mercado posee una estructura propia, independiente
del comportamiento de la empresa considerada, estructura que
se refleja en una curva de demanda perfectamente definida (1).
En el caso del monopolio, esto dcurre porque no existen otras
empresas en el mercado y porque la curva de demanda del
monopolista coincide con la curva de demanda del mercado.
En el caso de la competencia monopolistica existen, en el
mercado de este sector, muchas otras empresas ademds de la
considerada, ninguna de las cuales, individualmente conside-

rada, viene influida en forma importante por el comporta-.

(1) Evidentemente, nos referimos aqui a la simple posibilidad de defi-
nir la curva de demanda de una empresa en concreto y no a su grado de
realiento, ‘que ha sido eriticado un poeo antes,
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miento de la empresa en cuestién; de hecho, es verdad que,
si esta tltima eleva sus precios, pierde clientes en favor de las
otras empresas, pero estos clientes se distribuyen entre todas
las numerosas empresas del grupo y, por lo tanto, ninguna
de ellas resulta sensiblemente afectada cuando venga conside-
rada separadamente de las demas. De aqui se deduce que
la empresa examinada posee una funcién bien definida del
mercado en su conjunto, que le permite preveer las reacciones
del mercado a su comportamiento.

Pero si nos situamos en una posicién intermedia entre
estas dos fuerzas extremas y suponemos que el nimero de las
empresas en régimen de competencia (y no importa que ésta
sea perfecta o no) sea suficientemente pequefio, entonces el
comportamiento de una empresa dada influye de forma sen-
sible a toda otra empresa y éstas tendrin, particularmente,
determinadas reacciones, las cuales modifican la parte de mer-
cado que corresponde a la empresa inicialmente considerada.
Esta, sin embargo, en la determinacién de cual debe ser su
accién, debe tener en cuenta cuiles son las reacciones de todas
las restantes empresas competitivas. Pero estas otras empre-
sas buscan, a su vez, regularse sobre la base del comportamiento
de la primera y se establece asf un circulo cerrado, como ocu-
rriria en un juego de naipes en el que cada jugador quisiera
conocer, antes de decidir su propia jugada, las reacciones de
los restantes jugadores.

A partir de los instrumentos tradicionales de anilisis sobre
las curvas de coste y de demanda, no es posible, sin embargo,
indicar para el problema del oligopolio ninguna solucién de-
terminada. La critica moderna ha ensefiado de hecho que
todas las soluciones suministradas por los economistas anterio-
res y, en particular, las de Cournot y Edgeworth, se basan
sobre hipétesis especiales que no permiten ser consideradas
por ningiin concepto como una descripcién exacta y completa
de la realidad (1).

Se obtienen conclusiones anilogas en el caso de una forma
de mercado cuidadosamente estudiada también en este perfo-
do: el monopolio bilateral, que es una situacién en la que un
determinado bien tiene un sélo oferente y un solo demandante.
Se trata de una forma normalmente poco frecuente en el mer-
cado de los factores productivos (como ocurriria, por ejemplo,

(1) Para una descripcién de la postura cldsica sobre el oligopolio, véase,
por ejemplo, C. NAPoLEONI, Oligopolio, en el Dizionario®di economia politica,
Comunita, Milano 1956, donde hay, ademés, una abundante bibliografia
sobre dicha materia. (N. del T.: Existe versién castellana, Diccionario de
Economfa Politica, Ediciones Castilla, Madrid 1962).
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si en una determinada regién, una industria importante fuese
la tinica adquirente de la energia eléctrica producida por una
central), y mejor todavia la costumbre existente en el mercado

del trabaje, en el que se enfrentan los sindicatos de obreros’

y los oferentes de trabajo. También en este caso, si bien se
puede indicar para el valor final del precio, un limite superior
y otro .inferior, la solucién queda, entre estos limites, comple-
tamente indeterminada. '

En todos estos casos intervienen elementos no incluibles
en el anilisis cldsico de las formas de mercado y, por lo tanto,
en la configuracién de las relaciones de fuerza y en la politica
de los acuerdos, que son concretamente los elementos que dan
lugar a soluciones perfectamente determinadas en la realidad
efectiva.

Téngase en cuenta, sin embargo, que las situaciones oligo-
polisticas son con mucho las més difundidas en los modernos
mercados capitalistas, en los cuales el desarrollo industrial ha
reducido el niimero de las empresas existentes en cada mercado
a pocas unidades de grandes dimensiones.

Las graves deficiencias de la teoria de la competencia mo-
nopolistica y la confirmacién de indeterminaciones de las que
la teoria estéd obligada a percibir en todos los cases en que ten-
gan lugar situaciones oligopolisticas, hacen recordar que la
revisién critica de la teoria de las formas de mercado, que
ha tenido lugar en el periodo comprendido entre las dos guerras
mundiales, si bien ha podido constituir la base para una des-
cripcién més exacta del mercado capitalista, no ha proporcio-
nado, sin embargo, tal mercado, una teoria en el propio sentido
del término. Se debe, pues, afiadir que esta serie de diferencias,
existentes en la teoria que examinamos, entre la sujecién a
la realidad y la inconsistencia teérica, da lugar a la duda de
que del mercado capitalista no sea posible formular una teorfa,
a consecuencia de algin desorden que le sea inherente, descu-
bierto el cual resultaria claro lo insostenible de las tentati-
vas de continuar en sentido constructivo la critica de Sraffa.

CAPITULO V

Keynes

1. Introduccién.

Paralelamente a la revisién de la teoria de las formas de
mercado, se desarrolla la critica de otro aspecto de la teorfa
del equilibrio, es decir, la critica a la afirmacién de que un
sistema competitivo, dejado a si mismo, readquiere automaéti-
camente la plena ocupacién de los factores productivos dis-
ponibles y, en particular, del factor trabajo. Tal critica culmina
en la obra Teorfa General de la Ocupacién, el Interés y el Dinero,
publicada en 1936 por el economista inglés Keynes (1), que es
una de las mayores figuras de toda la historia del pensamiento
econémico. Se puede decir que asi como los tedricos de la
competencia imperfecta intentaron demostrar la posibilidad
de un equilibrio no competitivo, Keynes traté6 de demostrar
la posibilidad de un equilibrio con desocupacién. E} estimulo
a un tratamiento de tal género provenia, como claramente se
puede ver, de los fenémenos que a escala mundial se habfan
producido a consecuencia de la gran crisis iniciada a tltimos
de 1929, que habia convulsionado en diversa medida a todos
los pafses industrialmente adelantados. Las vicisitudes de la
crisis arrojaban muchas dudas sobre la afirmacién de la teo-
ria tradicional segin la cual el sistema tiene una tendencia
permanente a la plena ocupacién; tal teoria, en efecto, venfa
desmentida por la existencia de una amplia desocupacién y,
sobre todo, por la dificultad existente en las tentativas de
reabsorberla, dificultades que inducian a pensar que la plena
ocupacién no fuera necesariamente una caracteristica del es-
tado de equilibrioc de un sistema econémico.

Naturalmente, mucho antes de Keynes se habfan realizado

(1) J. M. KeyNEs, General Theory of Employment, Interest and Money,
London, 1936. (N. del T.: Existe versién castellana, editada por el Fondo
de Cultura de México, bajo el titulo Teoria General de la Ocupacién, el Inte-
rés y el Dinero. México 1958, 3.2 edicién).
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tentativas de desmentir la visién dominante de una économfa
que tendiera autométicamente a la plena ocupacién. Todas
estas tentativas se dirigieron esencialmente a elaborar esque-
mas tedricos a partir de los cuales fuera posible darse cuenta
de la periédica aparicién de las crisis econémicas. Los nombres
més relevantes desde este punto de vista son los de Malthus,
Sismondi y Hobson, ademis, naturalmente, de Marx y de
todos los economistas marxistas. Pero, prescindiendo, al menos
por ahora, de la obra de Marx, es preciso tener en cuenta, no
obstante, que si bien existe, en la obra de dichos economistas,
una exigencia totalmente legitima, todavia los instrumentos
analiticos por ellos utilizados para demostrar sus tesis fueron
siempre tan insuficientes que la teorfa ortodoxa de la ocu-
pacién no podia ser nunca gravemente dafiada. Es Ppreciso
remontarse hasta. Keynes para encontrar, sobre el problema
de la ocupacidn, una critica a la teoria del equilibrio que haya
sido elaborada en términos teéricamente adecuados.

n

2. La teoria «cldsica» de la ocupacion.

Para poder valorar con exactitud la aportacion teérica de
la obra de Keynes, es necesario reconsiderar la teoria del equi-
librio desde el particular punto de vista keynesiano. A este
respecto, es preciso distinguir en la teoria cldsica dos afirma-
ciones: la primera consiste en decir que la renta que corres-
ponde a la plena ocupacién es una renta siempre posible, en
el sentido de que existe siempre para el sistema la posibilidad
de conseguir en forma auténoma un equilibrio en el cual los
factores disponibles estén plenamente ocupados; la segunda
consiste en afirmar que existen en el sistema mecanismos que
siempre tienden a conseguir aquella posicién de plena ocupa-
cién, de la cual se ha demostrado la posibilidad.

La primera afirmacién se basa en la llamada «Ley de Say»,
que lleva el nombre del economista francés que la enuncié a
principios del siglo xr1x. Dicha ley afirma que la oferta crea
siempre su propia demanda, afirmacién que puede ser enten-
dida en doble sentido. Segiin una primera acepcién, se puede
entender simplemente la Ley de Say en el sentido de que la
fuente de la cual proviene toda demanda es la renta generada
por el proceso productivo y distribuida a los que participan
en tal proceso y, por lo tanto, en la formacién de la oferta.
En este sentido, la ley es evidentemente incontrovertible. Pero
desde la época de Say, la economia ortodoxa ha entendido
esta ley en un significado mas rigido, es decir, en el sentido de
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que, sea cual sea el nivel de la produccién, el valor de la deman-
dano puede ser inferior y es exactamente igual al valor de los
bienes producidos, o sea, de la oferta. Se admite, naturalmente,
que en ciertas ocasiones la composicion en mercancias de la
oferta pueda no corresponder exactamente a la composicién,
en mercancias, de la demanda y que por ello puedan verificarse
fenémenos de superproduccién parciales necesariamente acom-

pafiadoes, como la otra cara de la misma moneda, de fenémenos

de subproduccién parciales, fenémenos sisteméticamente co-
rregidos por los movimientos de los precios relativos; pero se
niega que puedan existir fenémenos de superproduccién gene-
ral y que puedan darse niveles de produccién y de renta de
acuerdo con los cuales la demanda global sea insuficiente con
respecto a la produccién efectuada. Entendida en este signi-
ficado mas rigido, la Ley de Say, es, naturalmente, mucho
menos obvia de cuanto pudiera parecerlo a simple vista. En
efecto, nada impide que en correspondencia a una renta muy
elevada, el gasto pueda ser inferior a la renta, por lo que aquel
nivel de renta no serfa de equilibrio y las fuerzas del merca-
do, abandonadas a si mismas, no tenderfan nunca a alcanzarlo.
Y, efectivamente, la Ley de Say, si bien era aceptada casi
universalmente, no recibia nunca una demostracién explicita.
Incluso, en la época en que Keynes afronté el problema, era
posible, a partir de las obras de los economistas ortodoxos,
construir la siguiente justificacién de la Ley de Say.

Para el especifico problema del equilibrio de plena ocupa-
cién conviene subdividir la demanda global en dos componen-
tes: demanda de bienes de consumo y demanda de bienes de
inversién. La demanda para el consumo no proporciona
nunca problemas particulares; los problemas comienzan a.
surgir a propésito de la demanda para inversiones. Esta dltima,
en efecto, deriva de aquella parte de la renta que, por mno
haber sido destinada al consumo, viene definida como «aho-
rrada»; se trata de ver si existe algiin mecanismo que asegure
siempre la igualdad entre la parte de renta ahorrada y el
importe de los bienes de inversién demandados 0, mas sencillo,
si existe igualdad entre ahorro e inversién dado un determi-
nado nivel de ahorro. En opinién de los economistas ortodoxos,
tal mecanismo existe y depende del tipo de interés. Se sabe
que la conveniencia de una inversién viene dada por el mer-
cado comparande el tipo de rendimiento de dicha inversién
con el tipo corriente de interés. La inversién es conveniente
cuando el tipo de rendimiento es, por lo menos, igual al tipo
de interés. Es obvio que, si el tipo de interés disminuye, resulta
conveniente un mayor niémero de proyectos de inversién y
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que, por ello, a una disminucién del tipo de interés corres-

ponde un aumento en el volumen de inversiones. La teorfa
de que estamos hablando imagina que las inversiones son
particularmente sensibles a los movimientos del tipo de inte-
rés para las cuales existe siempre un nivel del tipo de interés,
aunque sea muy pequefio, a partir del cual el volumen de inver-
sién esta en condiciones de absorber cualquier nivel de ahorro,
por elevado que éste pueda ser. Por ello, atin admitiendo que
¢l ahorro deba crecer al aumentar la renta, y adn suponiendo
que el aumento del ahorro sea mas que proporcional al aumento
de la renta, la posibilidad de suscitar un volumen de inversién
tan grande como se quiera, garantiza, para cualquier nivel de
renta, un volumen de demanda de similar importe, a conse-
cuencia del cual cualesquiera que sea la renta, incluso aunque
sea la de plena ocupacién, deviene una renta potencialmente
producible por el mercado. Adema4s, la teoria clisica afirmaba
no solamente que la renta de plena ocupacién es siempre una

renta posible, sino que esta renta es, precisamente, la renta .

de equilibrio en el sentido de que el mercado tiende siempre
a conseguirlo espontineamente. Para demostrar esta comse-
cuencia se acudia a otro razonamiento. Es decir, se afirmaba
que si el salario se mantiene igual al valor de la productividad
marginal del trabajo, o sea, el valor de la produccién realiza-
da por el dltimo trabajador ocupado, hay siempre un incen-
tivo a ocupar todas las unidades de trabajo disponibles, en
cuanto a que hasta que el coste de una unidad adicional de
trabajo no es superior al valor de su producto, es siempre
conveniente dar ocupacién a tal unidad. De este modo el pro-
blema de la desocupacién venia explicado recurriendo tnica-
mente a la existencia de fricciones o de interferencias en el
mecanismo competitivo. Si existen obsticulos que impiden al
tipo de interés moverse libremente, si los sindicatos piden
retribueiones inadecuadas a la productividad marginal del tra-
bajo correspondiente a la plena ocupacién, entonces, y sélo
entonces, pueden haber fenémenos de desocupacién.

3. La teoria keynesiana.

La critica keynesiana a esta teorfa vendra expuesta tenien-
do en cuenta no solamente la obra de Keynes sino, ademas,
las correcciones y modificaciones que diversos economistas
posteriores han aportadc al razonamiento keynesiano. Cita-
mos, entre los autores principales, a Hicks, Meade y Harrod,
en Inglaterra; Klein, Modigliani, Lange y Hansen, en Amé-
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rica (1). Para exponer la teoria keynesiana es preciso par-
tir de las tres proposiciones siguientes:

En primer lugar, el ahorro es funcién del tipo de interés,
en el sentido de que es tanto mis pequeilo cuanto menor es

~ el tipo de interés; depende, ademas, y sobre todo, de la renta;

Keynes pone también en evidencia como en las sociedades
industriales modernas el consumo crece al crecer la renta, pero
en menor medida, menos que proporcionalmente, por lo que
tanto como la renta se aproxima al nivel de plena ocupacién,
la parte de la renta no consumida, o sea, el ahorro, deviene,
ya sea en valor absoluto, ya sea respecto a la renta, siempre
més importante. ‘

En segundo lugar, es preciso admitir, tomando integra-
mente lo que la observacién sugiere, que existe un limite por
debajo del cual el tipo de interés no puede descender. La teoria
keynesiana explica este hecho mediante una concepcién del
interés, segin la cual, en la determinacién del tipo de interés,
tienen influencia no solo los fenémenos «reales» que se refieren
a la oferta y a la demanda de ahorro (y sobre los cuales habia
insistido preferentemente el pensamiento econémico clasico,
del cual la teoria de Fisher, expuesta en el Capitulo I, consti-
tuye, quiza, la manifestacién mas coherente y completa) sino,
ademas. los fenémenos monetarios, es decir, aquellos relativos
a la oferta y demanda de dinero.

Hablando de las relaciones entre la teoria del equilibrio
econémico general y la teoria del dinero (Capitulo I), obser-
vamos cémo la tendencia que prevalecia antes de Keynes era
la que distinguia claramente entre un aspecto real y un aspecto
monetario del proceso econémico y cémo tal distincién se
basaba en la hipétesis que la demanda de dinero provenia
Gnicamente de la necesidad de realizar transacciones mercan-

(1) J. R. Hicks, Mr. Keynes and the classics: a suggested interpretation
en «Econometrica», abril 1937; J. E. MEADE, 4 simplified model of Mr.
Keynes system, en «Review of Economic Studies», febrero 1937 (N. del T.:
Existe versién castellana, constituye el capitulo XXVI, de la vbra publi-
cada por S. E. Harris «The New Economics», traducida por Revista de
Occidente bajo el titulo La nueva Ciencia Econémica); R.F. HArroD,
Mr. Keynes and traditional theory, en «Econometrica», enero, 1937. (N. del
T.. Existe versién castellana, fdem anterior, cap. XXV); The Keynesian
Revolution, London 1950 (N. del T.: Existe traduccién castellana, editada
por la Editorial Revista de Derecho Privado, La Revolucién Keynesiana,
Madrid, 1952); F. MopicLiany, Liquidity preference and the theory of interest
and money, en «Econometrica», enero, 1944; O. LANGE, The rate of interest
and the optimum propensity to consume, en «Econometrica», febrero, 1938;
A. H. HaNnseN, A Guide to Keynes, New York, 1953. (N. del T.: Existe
versién castellana editada por el Fondo de Cultura de Méjico, Guia de Key-
nes, Méjico, 1957, primera edicién.) .
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tiles. .Repetimos aqui que, de esa manera, ninguna de las
magnitudes caracteristicas de la parte «real» dependia de cir-
cunstancias de orden monetario; en particular, el tipo de inte-
rés era independiente de eso. En Keynes, por el contrario, a
la.t demanda de dinero por el motivo de transaccién, se la con-
sidera como una demanda de dinero con fines «especulativos»
y «de precaucién», esto es: una demanda de liquidez ejercita-
da por los sujetos econémicos o con el fin de dotarse de una
disponibilidad adecuada al realizar operaciones sobre titulos
en lo? momentos en que tales operaciones se revelan oportunas
0, més simplemente, con el fin de hacer frente a circunstancias
imprevisibles, ya sea en la vida familiar o en la de los nego-
cios. Ahora esta claro que la posesién de disponibilidades liqui-
das comporta un coste representado por la pérdida de la renta
que tales disponibilidades podrian procurar en el caso de que
fueran invertidas, es decir, transformadas en actividades fruc-
tiferas; pero dado que tales posibilidades de rentabilidad son
tanto mayores cuanto més alto es el tipo de interés, se deduce
que la demanda de dinero para fines diversos del motivo de
transaccién aumenta al disminuir el tipo de interés. El bene-
ficio, por esta causa, en el terreno monetario, aparece compen-
sadf) por la renuncia a la liquidez, y la demanda de liquidez
serd por ello tanto mayor cuanto menor sea la compensacién.
El tipo de interés de equilibrio es, bajo este punto de vista
el que corresponde a una demanda de liquidez igual a la can-
tidad de dinero que queda disponible por la autoridad
monetaria. Como ha sido indicado, més por los comen-
taristas de Keynes que por el propio Keynes, esta formula-
cién no comporta, respecto a la tradicional, la idea de que en
la determinacién del tipo de interés intervengan solamente

- circunstancias de caricter monetario pero si la de que el

tipo fie interés se determina, al igual que las otras magnitudes
del sistema, bajo la accién conjunta, bien sea de los fenémenos
«reales» (ahorro e inversién), ya sea de los fenémenos «mone-
tarios» (demanda y oferta de dinero). La teorfa del interés
constituiria, entonces, el punto de unién entre la economfa
«real» y la economia «monetaria» y a partir de la cual cesaria
!a’ tradic.ional sepatacion. Hemos dicho, sin embargo, que esta
integracion entre los aspectos reales y monetarios quée podria
obtgx.ler?e desarrollando oportunamente tan sélo la teorfa del
equilibrio econdémico- general, en realidad no ha sido llevada
a cabo; indudablemente, han obstaculizado el susodicho desa-
rrollo las dificultades que la teorfa del equilibrio ha encontrado
en el tratamiento de los fendmenos del capital y del interés,
y que habfamos explicado en el primer capitulo. Aqui, en
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razén de la exposicién de la teorfa keynesiana interesa temer
en cuenta, cémo la introduccién a las consideraciones mo-
netarias en la teoria del interés permite a Keynes dar una
explicacién de la circunstancia, ya indicada, de la existencia
de un Kmite inferior al valor del tipo de interés. Partiendo del
hecho de que la cantidad de riqueza que la gente desea poseer
en forma liquida es tanto mayor cuanto menor es el tipo de
interés, Keynes advierte que existe generalmente un valor de
tal interés por debajo del cual sea nulo el deseo a abandonar,
por dicho tipo, la forma liquida. Esta suficientemente claro,
entonces, que si en correspondencia al tipo de interés de equi-
librio la demanda y oferta de dinero deben ser iguales, no es
posible que el tipo de interés descienda por debajo de aquel
limite.

En tercer lugar, como ha sido plenamente destacado, espe-
cialmente por la escuela keynesiana (Hansen, Klein), es cierto,
por las razones anteriormente indicadas, que el importe de
las inversiones crece al disminuir el tipo de interés, pero la
experiencia sugiere que en correspondencia con el bajo nivel
de interés las inversiones resultan escasamente sensibles a las
fluctuaciones del interés.

A partir de estas tres circunstancias, el mecanismo equili-
brador del tipo de interés sustentado por la economia clasica,
puede ser criticado en la forma siguiente: si al mismo tiempo
que el tipo de interés disminuye, las inversiones resultan mas
rigidas con respecto a este tipo de interés, puede darse el caso
que, para obtener un cierto volumen de inversiones que sea
capaz de absorber el ahorro que se formaria en corresponden-
cia a la plena ocupacién, sea necesario un nivel del tipo de inte-
rés menor que el minimo consentido por el mercado monetario.
Algunos autores keynesianos van todavia mas lejos y afirman,
también, que si los fenémenos monetarios no significaran limite
alguno a la disminucién del tipo de interés, el volumen de
las inversiones que serfa conveniente a un tipo de interés igual
a cero podria todavia ser menor que el ahorro de plena ocupa-
cién. _

En tal situacién, la renta que se formarfa en correspon-
dencia a la plena ocupacién no podria generar un importe
similar de demanda, serfa por ello una renta imposible y la
misma plena ocupacién no podria conseguirse. Naturalmente
que el mercado podria, a este respecto, cometer ciertos errores;
podria, al «anticipar» un cierto volumen de demanda. global,
regular a partir de ella el nivel de produccién y si, por las
razones ahora indicadas, tal demanda resultara inferior a la

prevista; aquel nivel de produccién resultara excesivo, el valor
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del producto no cubriria los costes y nos hallarfamos en una
situacién de superproduccién general.

Si las condiciones son las descritas, ni siquiera el razona-
miento clasico relativo a los salarios puede aceptarse. Keynes
muestra cémo los sindicatos de trabajadores no aceptan, ge-
neralmente, un salario monetario inferior a cierto mfnimo. La
teoria clasica diria que si este mfnimo es superior al valor
monetario de la productividad marginal correspondiente a la
plena ocupacién, existe una causa de desocupacién, la cual
podria eliminarse simplemente reduciendo el salario. En el
ambito del esquema keynesiano se puede demostrar que si es
imposible igualar el ahorro y la inversién que corresponden
a una situacién de plena ocupacién, entonces la disminucién
del salario monetario darfa lugar a una disminucién del nivel
general de precios. El salario réal quedaria, sin embargo, igual
0, por lo menos, disminuiria en medida bastante inferior que
el salario monetario y serfa generalmente insuficiente para

permitir la plena ocupacién. En otras palabras, lo que los

empresarios ganarfan por el lado de los costes, lo perderian
por el de la demanda. Si pudiéramos suponer que las inversio-
nes pueden ser incrementadas siempre en la medida necesa-
ria, se podria hacer a Keynes esta objecién: disminuyendo el
salario monetario, si suponemos por un momento que el nivel
de precios permanece constante, el salario real disminuira y
la ocupacién aumentara. El consumo global podria no aumen-
tar y, por ende, aumentaria en medida bastante inferior a la
ocupacién, porque el mayor niimero de ocupados tendria ahora
retribuciones mas hajas; por otra parte, el aumento de la ocu-
pacién daria lugar a un aumento de la produccién, y la pro-
duccién adicional, no pudiendo ser absorbida por completo
por una demanda adicional para consumo, deberid ser absor-
bida por una demanda adicional para inversiones, la cual,
segiin la teorfa clisica, puede siempre estimularse me-
diante la conveniente utilizacién del tipo de interés. La hipé-
tesis inicial de que el nivel de precios no desciende, resulta
exacta, lo cual quiere decir que el sistema estaria de nuevo
en equilibrio, con una mayor ocupacién. Pero, mis exacta-
mente, este mecanismo necesita que las inversiones puedan
aumentar en la medida precisa. Si esto no se da, como Keynes
afirma, no es ya posible mantener de forma constante el nivel
de precios. Una disminucién del salario tendria efectos defla-
cionarios, a consecuencia de los cuales la situacién volveria
al lugar de partida.

Del razonamiento keynesiano concluimos que, bajo las
condiciones de equilibrio, la renta no es necesariamente la que
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corresponde a la plena ocupacién. Queda por preguntar si en
realidad, en la economia moderna, se venﬁcan de hecho las
condiciones que hacen imposible el equilibrio de plena ocu-
pacién. La legitimidad de tal pregunta Ele}'xva del hecho que
del anlisis keynesiano, considerado estiticamente, se obtie-
ne simplemente la demostracién de la posibilidad de un equi-
librio de subocupacién, mientras todavia queda por resolver
el problema de cuales son las circunstancias que de hecho dan
a tal equilibrio de subocupacién una caracteristica efectiva de
los sistemas econémicos reales. La teorfa keynesiana era ya,
pues, un paso notable hacia adelante respecto al anélisis cla-
sico del capitalismo, avance que necesitaba ser completado
por un examen de lo que en realidad de?:el.:l.mna el volumen
de las inversiones y, por lo tanto, la posibilidad de obtener,
cuando menos, un volumen global de gastos paralelo a la
renta de plena ocupacién. . ‘ )

La gran importancia del anlisis keynesiano reside en el
hecho de que facilité un cuadro tedrico en ;el‘cua.l'se englo})a-
ron diversas lineas de pensamiento e investigacion anterior-
mente glaboradas y que antes de Keynes permanecian sepa-
radas entre si, que pudieron coordinarse en un sistema unico
y que permitfa una explicacién suficientemente completa de
ias caracteristicas de los sistemas econémicos reales. Esta
integracién de la obra de Keynes tiene dos aspectos, d.e los
cuales el primero se refiere a la teoria del .01010 econémico y
el segundo a la teorfa de la evolucién del sistema capitalista.
Nos ocuparemos aqui del primero; mas a’delante consxd?rare-
mos el segundo cuando examinemos la teorfa del estancamiento.

4. La teoria del ciclo econémico.

El ciclo econémico ya habia sido estudiado a lo largo (}e
toda la historia del pensamiento econdmico, si bl.en no ]}abla
sido posible elaborar una teorfa adecuada por la incapacidad,
ya indicada, de realizar una critica rigurosa de la Ley de S.ay.
Limitandonos solamente a los estudios efectuados en el siglo
presente, debemos mencionar los estudios del ruso Tugan-
Baranowsky, del francés Aftalion, del aleman Splethof.f, de
los ingleses Pigou, Hawtrey y Robertson, del americano
Mitchell (1) y, naturalmente, de Schumpeter, de quien ya hemos

(1) M. TucAN-BaraNowsKY, Studien zur Theorie und _Gesch‘ic.hte. der
Handelskrisen in England, Jena, 1901; A. AFTALION, Les crises périodiques
de superproduction, Paris, 1913; A. SriETHOFF, Vorbemerkungen zu etner:
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hablado. Cada uno de estos economistas ofrecié luz y fue capaz
de analizar aspectos particulares, aunque importantes, del
fen6meno de los ciclos, pero, como se ha dicho anteriormente,
lo que faltaba era un cuadro teérico que englobara los diver-
sos elementos que debian ser sistematizados. La falta de esta
integracion de los aspectos singulares en una teoria unifica-
dora tenia su manifestacion méas importante en la dificultad
con que se encontraban al querer explicar el llamado «punto
de inflexién superior» del ciclo, es decir, aquel en el que se
pasa de la fase de expansién a la de depresién, paso que cuando
viene en forma brusca e imprevista se llama «crisis». Antes
de la formulacién del anilisis keynesiano, la aparicién de las
crisis se explicaba a través de elementos externos al mecanis-
mo capitalista de la produccién. Tales elementos eran busca-
dos en el agotamiento de cualquier factor de la produccién,
que de esta manera ponia un limite fisico a la expansién de
la produccién, o bien, més frecuentemente, en los fené6menos
de orden monetario, es decir, en la imposibilidad, propia del
sistema ligado al patrén oro, de llevar el crédito mas alla de
una cierta medida a causa de las limitaciones impuestas por
la disponibilidad de reservas dureas. De esta manera, una
serie de valiosas ideas contenidas en los analisis de los fené-
menos reales del ciclo econémico estaban perdidas porque no
podian ser utilizadas para explicar el fen6meno mas relevante
del ciclo econémico: la «ecrisis».

Como ahora especificaremos, lo que en el analisis de Key-
nes consiente la coordinacidn es el pleno disfrute de tales ideas
y la formulacién en términos de demanda efectiva. Diremos
que son dos los elementos de este analisis que han permitido
la construccién sisteméatica de una teoria del ciclo. El primero
estudia el comportamiento del consumo en funcién de la ren-
ta. Ya hemos visto como, segiin Keynes, el consumo crece
menos que proporcionalmente al crecer la renta y que, por
esto, al mismo tiempo que la renta aumenta, precisamente
por ello se forma un volumen de ahorro que no sélo crece
en valor absoluto sino también en valor relativo. Esto significa
que al aumentar la renta, el problema de tener una cantidad
de inversiones de un volumen suficiente para producir una de-

Theorie der Uberprodukiion, en «Jahrbuch fiir Gesetzgebund, Verwaltung
und Volkswirtschaft», 1903; Idem., Krisen, en « Handwérterbuch der Staats-
wissenschaften», 1925; A. C. Picou, Industrial Fluctuations, Londres, 1927;
R. G. HAwTRrEY, Currency and Credit, New York, 1919; D. M. RoBERTSON,
A Study of Industrial Fluctuations, Westminster, 1915 (reeditado por la
London School of Ecomomics, 1948); W. C. MrrcHELL. Business Cycles,
Berkeley. 1913 1d., Business Cycles, the Problem and its Setting National
Bureau of Economic Reseach. New York, 1927,
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manda efectiva adecuada es, siempre, dificil. La segunda idea
de Keynes (la cual, por otra parte, tiene notables precedentes,
sobre todo, en Wisksell y Fisher), es la que se refiere a los
factores que més directamente influyen en el volumen de
inversiones. Ya hemos dicho que una inversién resulta con-
veniente si su tipo de rendimiento es cuando menos 1gual al
tipo de interés; debemos indicar que el tipo de rendimiento
depende, a su vez, de la renta que esperamos.obten'er, en ‘el
futuro, de aquel tipo de capital en el que cristaliza la inversion
y del coste de produccién de este capital. El tipo de rendi-
miento no es mas que la relacién entre la renta neta obtenida
y el capital invertido para su obtencién. Puesto que esta renta
se percibe en el tiempo, es indudable que el tipo de interés
implica previsiones a largo plazo.

El problema puede exponerse asi: ;cual es lg marcha de
tales previsiones y cuél es el volumen de inversiones que se
considera conveniente en relacién a la marcha del ahorro?
Para responder a esta pregunta, la teoria moderna de los ciclos
ha utilizado especialmente tres de las ideas elaboradas por el
analisis prekeynesiano. En la primera se observa el hecgl‘o,
revelado por Aftalion, que si se quiere que la acumulacién
de capital tenga lugar a un ritmo superior al del aumento de
las fuerzas de trabajo, como es necesario que ocurra para que
se mantenga siempre creciente la relacién entre la renta y c?l'
consumo, es decir, si se quiere que en la produccién se realf-
cen combinaciones de capital y trabajo en las cuales el capi-
tal sea siempre relativamente abundante, es necesarioc que

‘tenga lugar un adecuado progreso tecnolégico, en defecto del

cual las posibilidades de sustituir trabajo por capital son,
inevitablemente, muy limitadas. La segunda idea es aquella

de Schumpeter, segin la cual las innovaciones debidas preci-’

samente al progreso tecnolégico tienden, por razomes que ya
hemos examinado, a «agruparse» en ciertos periodos en vez
de distribuirse uniformemente a lo largo del tiempo. La ter-
cera idea, finalmente, tiene en cuenta el llamado «principio
de aceleracién», ya utilizado por el propio Aftalion y desarr’o-
llado, - después, totalmente, por el americano Clal:k (1). .Segun
tal principio, una parte de las inversiones, denm‘nn-ladas inver-
siones inducidas, dependen del ritmo de crecimiento de la

(1) A. Arrtarion, La realité des surproductions générales, en «Revue
d’économie politique», 1909, pig. 218 y ss.; J. M. CLARK, Business accele-
ration and the law of demand; a technical factor in business cycles, en «Journal
of Political Economy», marzo 1917 (reeditado en Refulings in Business Cycles
Theory, por mediacién de la American Economic Association, London,
1950).
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renta, en el sentido que una cierta parte de las inversiones
decididas por los empresarios se hacen para adecuar la capa-
cidad productiva necesaria para satisfacer la demanda que se
creg pueda derivar de una renta que aumente a un cierto ritmo
ya previsto. Para distinguirlas de las inversiones inducidas,
las otras inversiones, o sea, las que dependen no tanto de la
tasa de crecimiento cuanto de las posibilidades ofrecidas por
el progreso técnico, se llaman inversiones «auténomas».
Veamos ahora si es posible alojar estas ideas en el esquema
keynesiano, al objeto de elaborar una descripcién del ciclo lo
suficientemente exhaustiva desde el punto de vista teérico. Tal

- integracién ha sido sobre todo intentada por el economista

americano Hansen (1) y, siguiéndole, se puede describir el
proceso de culminacién de la fase de expansién y la apari-
cién de la crisis. A medida que la renta se aproxima a su
nivel de plena ocupacién, la diferencia entre la propia renta
y el consumo va aumentando también en sentido relativo.
Paralelamente a este proceso se produce una debilitacién -del
incentivo a invertir debido a las causas siguientes: En primer
lugar, al mismo tiempo que la ocupacién de los recursos devie-
ne mayor, mas cercana a su plena utilizacién, la tasa de creci-
miento de la renta generalmente disminuye respecto al ritmo
bastante elevado que se consegufa anteriormente por la exis-
tencia de recursos desocupados ¥, por ello, rdpidamente dis-
ponibles para la produccién; de esta forma, todas las inver-
siones que, segin el principio de la aceleracién, son precisa-
mente proporcionales a la tasa de crecimiento de la renta,
disminuyen por sf mismas. En segundo lugar, el intenso dis-
frute del progreso tecnolégico verificado en la primera fase

del ciclo empieza a agotar las posibilidades de sustitucién de

trabajo por capital. En consecuencia, las inversiones auté-
nomas tienen, en cualquier caso, un contenido menos inno-
vador; la produccién que de ellas se obtiene estari siempre
en mayor medida constituida por los bienes ya existentes que
se hallan en el mercado en cantidades considerables; y, por lo
tanto, las previsiones sobre el rendimiento de tales inversio-
nes empeoran. Sucede que, en el mismo momento en que seria
necesario un aumento absoluto y relativo de las inversiones
para compensar la siempre mayor formacién de ahorro, se
produce una debilitacién de las mismas inversiones, ya sea
de las inversiones inducidas, en virtud del proceso acelerador,
ya sea de las inversiones autonémas, a causa del agotamiento

5(l) A. H. HANSEN, Business Cycles and National Income, New York,
9

.
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de las ocasiones ofrecidas por el progreso tecnolégico. En esta
situacidn los incrementos considerables de la renta no vendrian
acompaiiados por correspondientes incrementos de la demanda
¥, por ello, el proceso de crecimiento de la renta se va debili-
tando progresivamente hasta que se detiene. Una vez apare-
cida la crisis existe una fase de depresion, o sea, de progresiva
disminucién de la renta, reforzada por el mecanismo del ace-
lerador, el cual funciona, ahora, en sentido inverso a cuaito
ocurria en la fase de expansién, puesto que en correspondencia
a la disminucién de la renta, da lugar a un proceso de desin-
versién inducida a consecuencia de la cual no se demandan
més bienes de capital ni siquiera para sustituir a aquellos
que se consumen en el proceso productivo. Pero la fase de
depresién también esta destinada a acabar, puesto que se llega
a un punto en el que la renta es tan reducida que la demanda
efectiva es lo suficientemente grande como para no permitirle
disminuir més. Se llega a dicho punto por dos clases de cau-
sas. Por un lado, la diferencia entre la renta y el consumo
disminuye, por el otro vuelven a aparecer las ocasiones de
inversién, ya sea por la posibilidad de utilizar ‘aquellos pro-
gresos tecnolégicos que durante la depresién no se habfan
podido utilizar, ya sea porque a la par que nos acercamos
al fondo de la depresién, el ritmo de disminucién de la ren-
ta resulta menor y, por ello, los efectos negativos del acele-
rador se atentian. Se tiene asf un punto de inflexién inferior
a partir del cual la renta empieza a crecer.

El caracter puramente keynesiano de esta explicacién del
ciclo reside en el hecho de que todos los elementos son utili-
zados para explicar como el movimiento de la renta est4 ligado
al movimiento de la demanda efectiva. De esta forma, la co-
rriente iniciada en la ciencia econémica por Sismondi y por
Malthus (1) y, después, corregida por la imposibilidad de una
critica rigurosa de la Leéy de Say, venia mejorada y sistemati-
zada en un cuerpo de doctrina coherentemente formado.

(1) Con referencia a las ideas de Malthus sobre este punto, vedse lo
que dice KEYNES, en la pdg. 347 a 349 de la Teorfa General, en su versién

. al castellano, o bien en el ensayo sobre MALTHUS aparecido en Essays in
Biography. (N. del T.: Reproducido en la Introduccién a los Principios de

MAvLTHUS, en cuya edicién debe acudirse a la pagina XXV de la obra tra-
ducida por el Fondo de Cultura, editada en 1946.) :
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CAPITULO VI

Las nuevas direcciones i
de la politica econémica

1. Intreduccién.

La critica de las teorfas clasicas de la competencia y de it |
la ocupacién determind, en el periodo comprendido entre las i
dos guerras mundiales, cambios muy importantes en la teoria
y en la préctica de la Politica Econémica. La politica econd- il
mica que se habfa formulado sobre la base de las teorfas cla- ‘AN
sicas, y que fue después confirmada por los teéricos del equili- '
brio econémico, es la que aparece comiinmente bajo el nombre
de liberalismo y que se basa, esencialmente, en la proposicién
de que las fuerzas del mercado, abandonadas a sf mismas,
estan en condiciones de conseguir una situacién no mejorable
por intervenciones que se ejerzan desde el exterior sobre el
mismo mercado y, en particular, no mejorables por interven-
ciones producidas por el Estado. Se reconocia naturalmente,
‘que correspondfa al Estado la obligacién de asegurar el cua-
dro institucional en el que la actividad econémica privada
habfa encontrado la garantia de un ordenado desarrollo, pero’
queda todavia el hecho de que en el terreno econémico la ac-
tividad piblica venia concebida como esencialmente limitada
a las actividades dirigidas para asegurar la satisfaccién de
las ya citadas necesidades colectivas (defensa, justicia, ins-
truccién piublica, ete.).

A consecuencia de los desarrollos tedrices, por nosotros
examinados, esta concepcién estaba en crisis, por lo menos,
en tres puntos.

En primer lugar, se respondia que el mercado, dejado a sf
mismo, debfa necesariamente dar lugar a la plena ocupacién
de los recursos productivos y, en particular, del trabajo.

En segundo lugar, basindose en las nuevas teorfas de las
formas de mercado, se afirmaba que en la medida en que los
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recursos disponibles eran utilizados, la forma de su utilizacién
no era la mejor posible en cuanto a que su distribucién entre
las distintas ocupaciones no era lo dptima que hubiera podido
ser si hubiera sido originada por la competencia, sino que esta-
ba muy alejada del éptimo, originada por la competencia
imperfecta, por el monopolio y por el oligopolio.

En tercer lugar, la constatacién de que en el sistema se
habfan venido difundiendo siempre formas monopolisticas se
reflejaba por la circunstancia de que la distribucién de la renta,
a consecuencia de ello, tendia a ser cada vez méas desigual. A
este respecto hemos tenido ocasién de destacar como, a partir
de la formulacién de Robbins, se negé a la ciencia econémica
la posibilidad de expresar opiniones sobre la distribucién de la
renta. Es evidente, sin embargo, que el problema de la distribu-
cién no puede ser mas interesante, y en forma muy importante,
para la politica econémica, la cual, sobre todo mediante la poli-
tica tributaria, habfa intentado siempre atenuar las situaciones
econémicas socialmente menos soportables. Pero, ahora, el
anilisis keynesiano evidenciaba un aspecto puramente econd-
mico del problema distributive que antes no habfa sido con-
siderado. Se trata de lo siguiente: resulta de la observacién
de las economias reales y, por lo demas, es obvio también
para una consideracién a priori, que la propensién al ahorro
es mayor para las rentas personales altas que para las rentas
personales bajas y que las rentas no distribuidas, aquellas
que permanecen en el interior de las empresas, son entera-
mente sustraidas al consumo. Por esto una economfa en la
que las formaciones monopolisticas hayan difundido las po-
siciones de rentabilidad y, por lo tanto, hayan aumentado, por
un lado, la parte de la renta nacional que perciben las clases
ricas y, por el otro, aumentado la parte de renta nacional no
distribuida, se debe conseguir que la formacién de ahorro
sea mayor de cuanto lo habria sido en una distribucién de
renta del tipo competitivo. En tal economia, sin embargo,
conforme al anilisis keynesiano, la consecucién de la plena
ocupacién se ha convertido en mas dificil. Partiendo de esta si-
tuacién, la estructura de la- distribucién planteaba no sola-
mente un problema social de equidad, sino- también un .pro-
blema estrictamente econémico en términos de posibilidad
de conseguir altos niveles de ocupacién.

De cada una de estas tres circunstancias derivé un cambio
en las formulaciones corrientes de politica econémica. De tales

" modificaciones la que puede considerarse mas importante se

refiere al problema de la ocupacién, puesto que sélo sobre
este problema se alcanza a conseguir un sistema orgénico y,
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sobre todo, eficaz, de politica econémica. Sobre las otras dos
cuestiones, por el contrario, es decir, la mala utilizacién de
los recursos y la insatisfactoria distribucién de la renta como
consecuencia de estructuras no competitivas, no se consi-
guieron resultados muy satisfactorios. La razén de ello es bas-
tante evidente. Como tendremos ocasién de ver, la politica
de la ocupacién, si bien precisa una intervencién piblica in-
comparablemente méas importante de la que puede ser admi-
tida por el pensamiento liberal, no determina, sin embargo,
ninguna modificacién sustancial en la estructura del mercado
capitalista que, contrariamente, més bien tiene el objetive
de sostener y revitalizar tal mercado sin cambiar sus carac-
teristicas esenciales. Por el contrario, toda accién que quiera
afrontar seriamente los efectos de la estructura monopolistica,
considerard que la forma de utilizacién de los recursos o bien
la distribucién de la renta, deberia incidir en forma bien sus-
tancial sobre la misma propiedad capitalista.

Por ahora nos ocuparemos solamente de la politica de la
plena ocupacién; a continuacién, cuando se presente la oca-
sién (y esto sucederd, sobre todo, en el examen de las tenden-
cias a largo plazo de la economia capitalista) haremos alguna
mencién a las polfticas antimonopolisticas y redistributivas.

2. La politica keynesiana del gasto piiblico.

La politica keynesiana de la plena ocupacién, de confor-
midad con los resultados de la teoria, tiene como problema
central el de generar un volumen de gasto suficiente para ga-
rantizar dicha plena ocupacién. Para ver como esto es posible
es preciso abandonar la hipétesis simplificadora que hasta
ahora habjamos adoptado y que era perfectamente suficiente
para examinar la teoria keynesiana. O sea, que el gasto global,
o gasto nacional, consta sélo de dos elementos: el gasto priva-
do para consumo y el gasto privado para inversién. Es nece-
sario afiadir un tercer sumando, el gasto piblico. Actuando
asi se respeta siempre la hipétesis de una economia cerrada
dentro de la cual nos encontramos, hasta el momento, impli-
citamente insertos; veremos inmediatamente de que forma la
problematica keynesiana puede ser ampliada para ocuparse
de los problemas que nacen de las relaciones econdmicas inter-
nacionales.

El principio general de la politica keynesiana puede ser
enunciado en estos términos: Si lo mismo el gasto para con-
sumo que el gasto para inversién son insuficientes para asegurar

it e A VO

A




e

88 EL PENSAMIENTO ECONOMICO EN EL. SIGLO XX

una renta de plena ocupacién y si como se prevé, no es posible
aumentar estas dos partidas del gasto nacional porque, por
un lado, el consumo esti intimamente relacionado con una
estructura determinada, dificilmente modificable, por lo menos
a corto plazo, de la distribucién de la renta, y por otro
lado las inversiones dependen de factores inmodificables
como son las posibilidades abiertas al progreso tecnolégico,
entonces el volumen de gasto necesario para cubrir la dife-
rencia entre la renta de plena ocupacién y la renta generada
por el mercado en forma auténoma, debe ser obtenida me-
diante un incremento del gasto piblico (1).

Es evidente la profunda modificacién que comporta esta
politica con respecto a la politica clasica. Por medio de ella,
de hecho, se confia al Estado la obligacién en absoluto sencilla
de asegurar ciertos servicios; y ademds se le encarga, lo
cual, en wun cierto sentido, es mucho mis comprometido,
el asegurar un cierto nivel de renta nacional. Si el gasto
ptiblico viene concebido como elemento determinante del nivel
de la renta y de la ocupacién, entonces el Estado queda inclui-
do automiticamente entre las fuerzas econémicamente decisivas
que componen un sistema social. Es evidente que la politica
del gasto piblico, como tal, no modifica la estructura del
mercado, sino lo que modifica es la amplitud del mismo mer-
cado. La politica econémica keynesiana no incide sobre el modo
en que funciona la empresa privada, sino que, a través de la
regulacién del volumen global de gasto nacional incide direc-
tamente sobre la escala de operacién de las empresas priva-
das. Tales puntos parecerin més claros cuando hayamos exa-
minado algunos problemas especificos que se suscitan a pro-
posito de la politica keynesiana del gasto piblico.

Estos problemas son tres y observan, respectivamente, el
volumen de gastos, su composicién y financiacién.

3. El volumen del gasto y la teoria del multiplicador.

Por lo que respecta al volumen, se trata de determinar
cual es el gasto piblico necesario para hacer pasar la renta
del nivel que alcanza, mediante la auténoma accién del mer-
cado y el nivel que corresponde a la plena ocupacién de las
fuerzas de trabajo. Tal problema surge porque un determinado

(1) La bibliografia sobre la politica del gasto ptblico, dirigida a regular
el nivel de la demanda efectiva, es amplisima. Aparte de lo que nos dice el
mismo KEYNES en el cap. 24 de la Teorfa General (versién castellana ya
citada), serd suficiente con citar la obra, mds representativa al respecto,
de A. H. HANSEN, Fiscal Policy and Business Cycles, New York, 1941,
(N. del T.: Existe versién castellana, Fondo de Cultura de Méjico, Poli-
tica Fiscal y Ciclo Econémico, Méjico, 1955, 2.8 edicién.)
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grado inicial de gasto determina, como efecto secundario, un
incremento del gasto privado para consumo, por el que el
gasto nacional, de tal forma producido, es mayor que el gasto
piblico inicial. La razén de este fenémeno, que aparece bajo
el nombre de «multiplicador», viene explicada por la estruc-
tura misma de la teorfa keynesiana. Nos podemos dar cuenta
de esto haciendo, en primer lugar, un razonamiento puramente
formal pero que puede servir como introduccién al problema.
Hemos dicho ya que el consumo debe ser considerado como una
funcién de la renta en el sentido de que al crecer la renta
también aumenta el consumo. Se supone, en general, en el
modelo keynesiano, que el consumo sea menos que propor-
cional a la renta; para los fines que ahora nos interesan, toda-
via podemos suponer, por simplicidad y sin ninguna pérdida
de generalidad, que el consumo es una parte constante de la
renta, supongamos que el 80 9%,. Imaginemos que partimos de
una situacién de subocupacién en la que el gasto nacional esté
constituido simplemente por consumo e inversién. También
ésta es, naturalmente, una simplificacién, porque el gasto pi-
blico existe a cualquier nivel de renta; puesto que, per otro
lado, aqui nos interesa solamente aquella parte del gasto pribli-
co que se efectiia para aumentar el nivel de renta per encima
del equilibrio de subocupacién, podemos omitir aquel volumen
de gasto piblico que existe independientemente de la politica
de plena ocupacién. A partir de tal hipotética situacién inicial,
se realiza un cierto volumen de gasto piblico. El gasto nacio-
nal aumenta, por si mismo, en un volumen similar al gasto
piblico realizado y en el mismo volumen aumenta la renta
nacional. Tal aumento de la renta nacional es posible, natural-
mente, porque se ha supuesto incialmente que parte del tra-
bajo esta desocupado y era, por lo tanto, perfectamente posible
aumentar la produccién. Si el razonamiento se detuviera en
este punto, nuesira hipétesis inicial de que el consumo era
una parte constante de la renta resultaria contradicha. Hasta
este momento tenemos, de hecho, una renta aumentada y
un consumo aumentado en una cantidad que se habia reducido
al nivel de partida. Para llevar el sistema hasta la posicién
de equilibrio, es preciso que el consumo aumente en una can-
tidad que pueda restablecer su relacién normal con la renta.
Esto significa que el gasto piblico considerado viene seguido
por un aumento del gasto para consumo que hace que el gasto
global adicional sea mayor que el gasto piblico inicial. La rela-
cién entre el nuevo gasto piblico nacional global y el gasto
piblico es lo que se llama «multiplicador». Repetimos, el indi-
cado razonamiento es puramente formal en el sentido que se
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refiere al modelo cuantitativo en el que se formula la teoria
keynesiana y no se refiere atin a la realidad econémica efectiva.
Si, no obstante, aquel modelo es una representacién exacta
de la realidad, detras del razonamiento formal antes utilizado
deben existir fenémenos econémicos reales. Asi es, de hecho,
y se trata ahora de describir tales fenémenos. La cosa no es
dificil y puede hacerse del siguiente modo.

Partamos, pues, de un determinado acto u operacién de
gasto. Tal gasto se transforma evidentemente en un incre-
mento de renta de similar cuantia, la cual se distribuye entre
los distintos perceptores bajo la forma de beneficios, rentas,
ifitereses, gratificaciones y salarios; estos perceptores son, en
primer lugar, los empresarios, capitalistas y trabajadores de
las empresas que ejecutan las obras en las que el gasto pi-
blico se concreta y, en segundo lugar, los empresarios, capi-
talistas y' trabajadores de toda la cadena de empresas que
‘proporcionan a estas empresas los bienes y servicios necesa-
rios para su produccién. Sucesivamente (y se trata de una su-
cesién légica mas que de una sucesién temporal) todos estos
gastan en consumo una parte de la renta que han recibido.
Este gasto en consumo, anilogamente a cuanto sucede para
el gasto piblico inicial, se transforma en rentas adicionales
para todos los que participan en la produccién de tales bienes
de consumo, no sélo en la produccion de los factores produc-
tivos necesarios para producir los mismos bienes de consumo.
Esta segunda categoria de perceptores de rentas gastari, a su
vez, una parte de la misma renta en consumo y el proceso
se repite, por lo menos, teéricamente, infinitas veces. Esta
masa de consumo adicional relativa a todas estas categorias
de perceptores tiene, pues, un volumen bien definido. La renta
adicional constituida por el gasto inicial, mis esta masa de
cconsumidores inducidos, dividida por el mismo gasto inicial,
proporciona, concretamente, el valor del multiplicador, que
se demuestra que es igual al inverso de la parte de la renta no
consumida. Si el consumo es, por ejemplo, el 80 9, de la renta
Y> por lo tanto, la renta no consumida es el 20 9, es decir,
1/5 de la renta, el multiplicador es igual a 5. El desarrollo
del proceso que hemos descrito requiere, naturalmente, que
en cada estadio existan factores productivos disponibles, de
formia que la oferta de los diversos bienes pueda siempre ser
adecuada a la demanda adicional que de ellos se ejerce en
virtud del proceso expansivo descrito. En caso contrario, el
procese tendria lugar no en términos reales, sine en términos
monetarios; es decir, estaria constituido por los aumentos de
precios tanto como por los aumentos de produccién.
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El fenémeno del multiplicador que, .como hel'nos dicho
fue introducide orgénicamente en el m(:delo teérico keyne-
siano (1), fue concebido antes que la Teoria General de Kfeyne’:s
y precisamente en un articulo de 1931 .del economista inglés
Kahn (2). Es preciso sefialar que si bien el mecanismo del
multiplicador fue expuesto originariamente en .r?laclon a un
gasto piblico dirigido a combatir la desocupacién, es Yahc(lio
para cualquier tipo de gasto. En otras palabras, se puede
decir que cada peseta de gasto nacional tiene, por asi decirlo,
con relacién a ella, un volumen de renta parecido al valor
del multiplicador. Para volver, no obstante, a nuestro pro-
blema inicial se puede concluir que el gasto piblico necesario
para conseguir una renta de plena ocupacién -deh? ser deter-
minado teniendo en cuenta el proceso multiplicativo, porque
cuanto més alto es el valor del multiplicador, tanto menor
ser4d el volumen de gasto necesario para obtener un deter;m-
nado efecto sobre la renta nacional. En el ejemplo anterior,
en el que se considera que el multiplicador era aproximada-
mente 5, el gasto piblico debera ser, aproximadamente, igual
a la quinta parte del incremento de renta que se pretende

conseguir.

4. La composicién del gasto.

La segunda cuestion relativa al gasto piblico estudia, como
se ha dicho, su composicién. Este es uno de los puntos en el
que la formulacién keynesiana tiende a dlstmgmr‘se en mayor
grado de las formulaciones clasicas. Esto depende del h‘echo
que, para el fin particular que se intenta alcanzar mediante
el gasto en cuestibn, el contenido del gasto es relatn_'amente
indiferente. Lo que realmente importa es que mediante el

" gasto piblico se origina una demanda adicional. Que esto se

produzca a traves de la realizacion de obras publicas o con
una politica de subvenciones a una cierta clase de ciudadanos
no tiene, para este problema, ninguna importancia. El %ast.o,
en otras palabras, podria también ser del todo inttil, es ﬂ::(;:n('i
podrfa también concretarse en cosas que no tienen una utilida

propia y, sin embargo, estas cosas podrian igualmente ejercer

(1) KeynEs, op. cit. cap. 10.

R. F. Kann, The relation of home investment to unemployment, en
«E(gx)lomic Journal», junio, 1931. Cfr. también, sobre el multlphcat’ior,
HANSEN, Fiscal Policy end Business Cycles, pig. 265-274. (N. del T.: Véase
la versién castellana citada supra, pag. 230-239.)
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su accién sobre el nivel de la renta nacional. Se debe tener
en cuenta que los efectos en cuestion no estin ligados a la
creacién de una capacidad productiva, sino a la creacién de
una demanda adicional que ponga en marcha una capacidad
productiva ya existente y no completamente utilizada. En
otras palabras, si el problema de la desocupacién es un pro-
blema de deficienite demanda efectiva y no un problema de
deficiencia de capacidad productiva, entonces lo que importa,
en el gasto piiblico es solamente su volumen y no su composi-
cién. Naturalmente, una vez que el gasto piblico deba ser
ejecutado, puede ser aconsejable, realizar antes, mejor, unas
obras que tengan una utilidad intrinseca que no obras inid-
tiles; siempre es mas aconsejable en otras palabras, gastar,
pongamos por ejemplo, en educacién o en ciertas obras pi-
blicas que en periodos normales no se han podido realizar, que,
para dar un ejemplo muy sobado, hacer agujeros y luego
taparlos. Es evidente, sin embargo, que en el ambito del
problema que nos proponemos resolver, es decir, la creacién
de una demanda adicional para suplir las deficiencias que
sobre este terreno presenta el mercado, la utilidad propia de
las obras que se ejecutan es un elemento secundario y de él
no depende el que se alcance o no el objetivo principal.

5. La financiacion del déficit.

El tercer problema relativo al gasto publico se refiere a
su financiacién, y la solucién que sele da en el pensamiento
keynesiano representa también un elemento de gran discordia
con la tradicién existente en hacienda piblica. Lo primero
que debemos tener presente a este respecto es que el gasto
piblico dirigido al incremento de la ocupacién es eficaz en
tanto sea un gasto realmente adicional respecto a aquel vo-
lumen de gasto nacional que ya viene auténomamente expre-
sado por el mercado y que, por ello, ha tenido lugar indepen-
dientemente de la intervencién piblica. Es evidente que en
la medida en la que el gasto piblico no fuese adicional, sino
que sustituyera a otra forma de gasto, serfa ineficaz a los
fines de incrementar el gasto nacional y, por lo tanto, la renta
nacional y la ocupacién. Ahora bien, para un gasto piblico
financiado mediante impuestos, tal efecto de sustitucién es,
evidentemente, casi seguro; en tal caso, sin embargo, la in-
tervencién piblica, por considerable que fuera, seria ineficaz
a los fines de aumentar la ocupacién. Es, por esto, que la
politica fiscal keynesiana cede la preferencia a otro instru-
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mento fiscal: la deuda piblica; tiene lugar entonces lo que la
terminologfa angloamericana llama deficit spending. En gene-
ral, de hecho, la deuda piblica, siendo una forma de ocupa-
cién del ahorro, presenta, respecto a las otras formas de destino
de la renta, un grado de sustituibﬂidad-extremadamente bajo,
miés bajo que el de los impuestos. _Mlentras en la haclex_lda
clasica la deuda piblica era un medio al que tlebia recurrirse
temporalmente para hacer frente a momentaneas (.hﬁculFa-
des de caja, en la nueva prictica fiscal, la deuda piblica, lejos
de constituir un recurso, esti concebida como un importante
instrumento de intervencién capaz de modificar el volumen de
la actividad econémica global. El aspecto fundamental de la
hacienda clasica, es decir, el equilibrio del presupuesto del
Estado, viene ahora considerado como vé]idq solamente en las
sitnaciones de plena ocupacién y se le con§1dera, por el con-
trario, como un error en las fases de depresién y (.1e desocupa-
cién, durante las cuales un gasto piblico no cublerft‘) por in-
gresos tributarios es un instrumento de recuperacién dg la
prosperidad. En el terreno especificamente monetario se sefiala
como el peligro de la inflacién, tradicionalmente 'conSIderaQO
como intimamente ligado al déficit presupuestario, no tenia
razén de ser en las hipotéticas condiciones de desocupacién,
puesto que, en este caso, existen factores disponibles para
inmediatos aumentos de la produccién y de la renta reﬁl,
los cuales impiden la elevacién del nivel de precios. También
se destaca como la financiacién deficitaria con fines an-
tidepresivos resulta tanto mis eficaz en cuanta mayor me-
dida los titulos piblicos sean colocados, no entre los sujetos
particulares, sino entre las instituciones de crédito, puesto que,
en el primer caso, la adquisicién de titulos coniporta una trans-
ferencia del piblico al Estado de una parte de la oferta de
dinero, mientras que en el segundo caso p}lede conseguirse una
expansién de las disponibilidades monetarias. Y, n-ah}ralmente,
en el 4mbito de esta formulacién, no surgen objeciones a la
financiacién del gasto piblico mediante el endeudamiento di-
recto del Tesoro con el Banco Central. . -
Recordemos que la préctica de la financiacién deficitaria
habia sido considerada como un posible método de lucha
contra la depresién ciclica mucho antes de Keynes. ;Pc'cro sgla-
mente a partir de Keynes adquirié el funda.menii(z tedrico rigu-
roso de tal practica. Afiadiremos que la justlﬁcaclm’l keyl‘les_lana
tiene una importancia que se extiende mucho mis alld de la
politica anticiclica, porque interesa a los problemas de largo
plazo. De este aspecto de la cuestién deberemos hablar (_:?al.ldo
nos ocupemos de los problemas del estancamiénto economico.
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6. La politica del comercio exterior.

Hasta ahora, exponiendo la teoria y la politica keynesiana
habiamos supuesto que nos encontribamos en una economia
cerrada. Ha llegado ya el momento de considerar los aspectos
internacionales del keynesianismo. A este respecto, el primer
elemento a considerar es que, cuando se examinan las rela-
ciones econdémicas con el exterior, para obtener el volumen
global del gasto nacional — es decir, del gasto que se refiere
a los. blene:s y servicios de produccién interna —, al consumo,
ala inversién y al gasto piblico, debemos afiadir naturalmente
las exportaciones, puesto que representan una demanda de
bienes producidos en el interior. Por un motivo analogo, pero
contrario, se deducen las importaciones, las cuales repres,entan
una demanda de bienes producidos fuera de la economia con-
siderada. Esto significa, en definitiva, que lo que entra a formar
parte del gasto nacional es el saldo de la balanza comercial.
Tal saldo, sin embargo, adquiere una fisonomia analoga a la
de la inversién. Para poner en claro este punto, se considera
la renta nacional como la suma de tres elementos: la parte
que se gasta en consumo, la parte que se ahorra, y la parte
absorbida por los impuestos. La parte ahorrada da lugar a
un gasto, en cuanto venga absorbida o por la inversién o por
el gasto piblico no cubierto por impuestos o, incluso por el
saldo de la balanza comercial. Es evidente, entonct,as que
puesto que los otros componentes del gasto nacional a6 han
cambiado, la produccién de un saldo comercial favorable com-
porta un aumentg de la demanda efectiva, mientras que la pro-
duccién de un salde pasive comporta una disminucién de la de-
mar’lda efectiva; En el primer caso, no obstante, la renta ten-
derfa a aumentar y en el segundo caso tenderfa a disminuir.

La consideracién de los efectos sobre la renta de una ba-
lanza comercial desequilibrada comporta consecuencias muy
Importantes, tanto para la teoria como para la politica del
comercio internacional; y éste es uno de los aspectos mas
importantes de la influencia que ha tenido la formulacién
kgync_aflana en el pensamiento econémico contemporineo. La
cuestion es muy complicada y no puede ser examinada aqui
en todas sus componentes. Nos limitaremos, por ello,a exponer
sélo los puntos més esenciales. o

El primer aspecto que contempla la teorfa clisica es el
del reequilibrio de la balanza de pagos. Segiin esta teoria, tal
como se encuentra expuesta, por ejemplo, en los Principios de
John Stuart Mill, la aparicién de eventuales desequilibrios en
la balanza de pagos vendria inmediatamente corregida mediante

-
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un mecanismo que se basa esencialmente en los movimientos
de los precios. Si un pafs tiene, supongamos, un excedente
de exportaciones sobre sus importaciones se verifica hacia ¢l
un aflujo de oro que sirve para pagar aquella parte de las ex-
portaciones que no estd cubierta por las importaciones. A con-
secuencia de tal afluencia de oro, el nivel de precios en el pais
en cuestién aumenta y, consiguientemente, las exportacio-
nes tienden a disminuir mientras que las importaciones tienden
a aumentar. Lo contrario sucede en los paises en los cuales
haya un exceso de importaciones por encima de las exporta-
ciones. En tales pafses existira una salida de oro que disminuye
el nivel de precios y tiende a hacer aumentar las exportacio-
nes y disminuir las importaciones. Tales procesos continuarfan
hasta el punto que exportaciones e importaciones estén equi-
libradas en todos los pafses. Sobre la validez de esta explica-
cién de la tendencia del equilibrio de la balanza de pagos habian
surgido repetidas dudas. Como fue indicado por el economista
americano Taussig, en 1928, las dudas surgian no tan s6lo
porque la balanza de pagos no tendiera a readquirir un equi-
librio, sino porque tendia a readquirirlo con una velocidad
mayor de cuanto podia ser justificado a partir de la base de
los simples movimientos de precios. Se pensd, en sustancia,
que la tendencia hacia el equilibrio debia ser alimentada,
en realidad, por un mecanismo més potente que el considerado
por la economia clasica. Cualquiera que fuese tal mecanismo,
quedé claro cuando se pudieron utilizar para las cuestiones
del comercio internacional los resultados del analisis keynesia-
no, lo cual se hizo inmediatamente después de la publicacién
de la Teoria General, por diversos economistas, entre los cuales
se encontraban la sefiora Robinson en 1937, Harrod en 1939,
Metzler en 1942 y Kindleberger y Machlup en 1943 (1). La dife-
rencia entre el mecanismo keynesiano y el clasico, por lo que
respecta al equilibrio de la balanza de pagos, es en todo ana-
loga a la diferencia entre la formulacién keynesiana y la cla-
sica por lo que respecta a la igualdad entre ahorro e inversién.
Segtn el pensamiento clasico, son las variaciones del tipo de

(1) J. RoBinsoN, Essays in the Theory of Employment, London, 1937
(22 ed. Oxford, 1947), parte III; R. F. HArROD, International Economics,
London, 1939 (N. del T.: Existe versién castellana, publicada por Sociedad
de Estudios y Publicaciones, Economia Internacional, Madrid, 1964); L. A.
MEeTzLER, Underemployment eguilibrium in international trade, en «Econo-
metrica», abril, 1942; C. P. KINDLEBERGER, International monetary sta-
bilization, en Postwar Economic Problems publicada bajo la direccién de
S. E. Harris, New York, 1943; F. MacHLUP, International Trade and the
National Income Multiplier, Filadelfia, 1943.
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interés que llevan a la igualdad entre el ahorro y la inversién.
Para Keynes, por el contrario, son las variaciones de la renta
que llevan el ahorro a igualarse con la inversién. Analoga-
mente mientras para los clasicos el equilibrio entre importa-
ciones y exportaciones se consigue mediante variaciones en
el nivel de precios, para Keynes tal equilibrio se realiza me-
diante las variaciones de la renta. El mecanismo puede ser
descrito en la forma siguiente: En un pafs en el que aparezcan
una serie de excedentes de las exportaciones sobre las impor-
taciones, tiene lugar, como ya habiamos dicho, un aumento de
la demanda efectiva y, por lo tanto, de la renta. Este aumento
de la renta debe ser tal que pueda suscitar una cantidad de
ahorro que en el equilibrio final sea sensiblemente igual al
saldo comercial. Pero si se supone, como parece real, que
las importaciones son funcién de la renta, entonces, a aquel
aumento de la renta seguird un aumento de las importaciones
y en la posicién de equilibrio el saldo se habra reducido. Por

‘¢l contrario, en un pais en el que haya una serie de excedentes
de las importaciones sobre las exportaciones, tiene lugar una

disminucién de-la demanda efectiva y, por lo tanto, de la
renta, de forma que el ahorro se reducira en un volumen si-
milar al saldo negativo final. Durante tal proceso, las impor-
taciones disminuyen y dicho saldo final quedarad reducido al
de partida. Ha sido demostrado que para reducir a cero los
saldos activos y pasivos por haberse conseguido el perfecto
equilibrio en la balanza de pagos, seria necesario que las
variaciones de la renta diesen lugar a determinados voliimenes
de inversién o, respectivamente, a desinversiones inducidas (1).

‘Lo que aqui es preciso temer en cuenta es que existe,

parcial o completo, un proceso de reequilibrio de las cuentas
con el exterior basadas sobre variaciones de la renta.

Las consecuencias practicas de la forma en que se esta-
blece el equilibrio comercial internacional son notabilisimas.
Las variaciones de renta son un suceso generalmente de mayor
trascendencia que las variaciones del nivel de precios. En
particular, si un pafs se encuentra con que tiene un saldo
comercial pasivo bastante considerable, el coste que debe
sostener para conseguir el equilibrio de sus ventas con el
exterior puede ser que le sea insoportable; es decir, puede
suceder que la disminucién de la renta y, por lo tanto, de la
ocupacién precisada para el proceso de reequilibrio, sea tal,

(1) METZLER, op. cit.; R. NURSKE, Domestic and international equilibri-
um, en The New FEconomics, editado por S. E. HARRris. pégs. 264-292.
(N. del T.: Existe versién castellana de esta obra: ya citada. pags. 215-243).
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que haga que el objetivo del equilibrio esté desproporcionado
respecto al medio con el cual necesitaria conseguirlo. En
estas circunstancias, el pais en cuestién estaria inclinado a
suspender el funcionamiento del mecanismo que habfamos
descrito, rompiendo la relacién existente entre importaciones
y renta. Es decir, esto podria llevar a la igualacién de las
cuentas con rcspecto al exterior, simplemente, mediante
una politica de proteccién que reduzca el volumen de las
importaciones. Esto comportaria, evidentemente, en una cierta
medida, el aislamiento del mercado mundial y la sustitucién
de por lo menos cierta parte de las importaciones con pro-
duccién nacional. Es evidente que, frente a este recurso ex-
tremo de defensa, los pafses que se encontraran en situacién
similar estarian inclinados a él, en los periodes en que el mer-
cado mundial presentase un alto grado de inestabilidad, no
siendo posible tomar otra medida que hacer depender el nivel
de su renta y de su ocupacién de las fluctuaciones econémicas
internacionales. Esto explica, en la practica, la ruptura del
mercado mundial que se verificé a consecuencia de la gran
crisis de 1929. '

La primera pregunta que aparece a este respecto observa,
naturalmente, el otro aspecto de la teoria clésica del comercio
internacional, aquel que estudia la demostracién de las ven-
tajas relacionadas con la libertad de comercio. El pensamiento
clasico sobre la base de los costes comparativos de Ricardo,
habfa demostrado que la libertad de comercio, determinando
una especializacién de los distintos paises en las producciones
en las que cada uno de ellos poseian ventajas comparativas
de productividad, daba lugar a una situacién de mixima
eficiencia en el terreno mundial. De tal situacién cada pais ob-
tenfa una ventaja. La inclusién completa y libre en el comercio
internacional les permitia conseguir, de los recursos a su dis-
posicién, una riqueza mayor de la que habria podido disponer
en una posicién aislacionista. La formulacién keynesiana no
refuta, naturalmente, la validez de esta posicién clasica,
la cual ha sido recientemente replanteada, profundizada y, ya
sea con algunas mejoras, confirmada por diversos autores,
entre los cuales estin Haberler, Leontief y Viner y, sobre
todo, Samuelson, en un articulo, méas clasico que nunca, de
1939 (1); pero, a partir de la base de la teoria keynesiana, se
evidencia claramente, cémo pueden haber circunstancias en
las que la alternativa que se presente no sea la de la utiliza-

(1) P..A. SamuELsoN, The gains from international ‘trade, en «The Ca-
nadian Journal of Economics and Political Science», mdye, 1939
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cién o la subutilizacién de los recursos productivos disponi-
bles. En tal caso, puede darse perfectamente, también, en
la medida del criterio paretiano, que una utilizacién no efi-
ciente, pero completa, de los recursos productivos, sea preferi-
ble a una utilizacién eficiente pero incompleta. Este podria
ser, concretamente, el caso de un pafs para el cual su insercién
sin limitaciones en el mercado internacional comporte una
disminucién de la renta y de la ocupacién.

Todo esto significa que si se quiere que las verdades con-
contenidas en la teorfa cldsica del comercio internacional sean
operativas, es necesario que todos los pafses que participan en
el mercado mundial tengan siempre una situacién de demanda
alta y estable para poder eliminar aquellas fluctuaciones y
aquella inestabilidad de los mercados internacionales que
puedan llevar a algunos de estos pafses a politicas aislacionistas.
Como. habfa indicade Metzler, en 1949, cuanto mas eficaces
hayan demostrado ser los procedimientos keynesianos en la
solucién de los problemas de la estabilidad interna, tante
menor necesidad tendremos de la teorfa keynesiana para afron-
tar los asuntos econémicos internacionales (1). ‘

(1) L. A. Merzier, The theory of international trade, en A Survey of
Contemporany Economics, publicada bajo la direccién de H. S. ErLis, Phi-
ladelphia, 1949, p. 221. 2

CAPITULO VII

La teoria
del estancamiento econéomico

1. La cuestion del estancamiento en el pensamiento de los eco-
nomistas cldsicos. :

Hemos visto ya como la teoria keynesiana de la determi-
nacién de la renta puede ser utilizada para proporcionar una
explicacién del ciclo econémico. Pero, como hemos recordado,
la teoria keynesiana ha sido utilizada, ademads, para estudiar
una de las viejas cuestiones planteadas por el pensamiento
ccondmico, es decir, ¢l problema de la posibilidad de que la
economia capitalista vaya aproximéndose, a consecuencia de
su mismo desarrollo, a una fase final definida de distintas
formas, tales como «estacionaria», «de estancamiento» o «de
madurez». e

Sera oportuno situar la interpretacién keynesiana de esta
cuestién en una perspectiva histérica, de forma que se pueda
constatar mejor su relevante teoria y la importancia practica
de la misma. v

La cuestién nace ya con los cldsicos ingleses y, particular-’
mente, en Ricardo; la afirmacién ricardiana busca la inevita-
bilidad de un estado final de caricter estacionario que cons-
tituye concretamente lo que se conoce con el nombre de «el
pesimismo ricardiano». El razonamiento de Ricardo, seguido
y enriquecido con nuevos matices por John Stuart Mill, ex-
plicado esquemaéticamente, es el siguiente: El precio de la
fuerza trabajo, para Ricardo, como para todos los clasicos,
se ha reducido siempre sistemiticamente al simple nivel de
subsistencia y reproduccién de los trabajadores. Una vez que
la parte de la renta nacional pagada en salarios ha sido deter-
minada de tal .forma,. la parte residual, llamada por los cla-
sicos «renta neta», sirve para retribuir a los capitalistas bajo
la forma de beneficios v a los propietarios agricolas bajo la




100 EL PENSAMIENTO ECONOMICO EN EL SIGLO XX

forma de rentas. La division de la renta neta entre beneficios
y rentas se realiza de acuerdo con dos principios. En primer
lugar, como ha sido puesto recientemente en claro por Sraffa
(1), en el sistema ricardiano, el tipo de beneficios que tiene
lugar, en general, en el sistema econémico viene determinado
por el tipo de beneficios que se consigue en la agricultura.
Para darse perfecta cuenta de ello, recuérdese que el capital
en la formulacién clasica premarxista, es completamente de-
terminante del nivel de subsistencia de los trabajadores. Por
ello, si se admite, con Ricardo, que tales subsistencias con-
sisten sélo en trigo y que la produccién agricola esti consti-
tufda tdnicamente, también ella, por trigo, se deduce que
la agricultura es la tinica actividad en la que el beneficio y
el capital, con el cual se relaciona el beneficio para calcular
su tipo, son fisicamente homogéneos. No hay duda, entonces,
de que en la agricultura el tipo de beneficios puede estable-

cerse independientemente del sistema de precios, el cual, sin

embargo, bajo la accién de la competencia, debe configurarse
de forma que pueda hacer posible en las otras actividades un
tipo de beneficio igual al que tiene lugar en la agricultura (2).

En segundo lugar, la actividad agricola se desarrolla,
seglin Ricardo, en un régimen de rendimientos decrecientes;
esto significa que la cantidad de producto agricola, es decir,
de trigo, por unidad de trabajo empleado, decrece al mismo
tiempo que, aimentandolo, la cantidad de trabajo ocupada
en la agricultura, tal trabajo viene obligado siempre a uti-
lizar tierras cada vez menos fértiles, o bien sucesivas dosis
de capital sobre las mismas tierras.

" El primer punto a tener en cuenta es que Ricardo entiende
que en las tierras marginales, o sea, en las tierras menos fér-

(1) Cfr. su introduccibn a los Works and Correspondence of David Ricardo,
vol. I, Cambridge, 1951, p. XXXI (N. del T.: Existe versién castellana de
esta obra, publicada por el Fondo de Cultura de Méjico, Obras y correspon-
dencia de David Ricardo, editadas por Piero Sraffa, Méjico.)

(2) En rigor, como indica Sraffa, la idea de que el tipo de beneficios en
la agricultura determina el tipo de beneficios del sistema econémico, es una
idea ricardiana anterior a la redaccién de los Principios en los que se aban-
dona la hipétesis de que los bienes-salarios estdn constituidos sélo por trigo, y,
por lo tanto, no se supone més que en la agricultura que el tipo de beneficios
pueda determinarse prescindiendo del proceso de valoracién. Y, ademais,
a los fines de la teoria ricardiana del estancamiento, tal cual la expone en
el capitulo VI y el capitulo XXI de los Principios, la idea de que la pro-
ductividad del trabajo en la agricultura ocupa un lugar importante, es.
esencial (cfr. Sraffa, op. cit. p. XXXIII). Esto justifica la simplificacién
adoptada en el texto que consiste en relacionar la teorfa ricardiana del
estancamiento con Ja ténria del tipo dé heneficio$ anterior a los Prin¢ipios.
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tiles entre todas las cultivadas, no tiene lugar el pago de una
renta; en tales tierras, por lo tanto, la totalidad del producto
del trabajo se divide tinicamente entre el trabajo y el capital
y la renta neta estad constituida tnicamente por beneficios.
En las tierras, por el contrario, llamadas inframarginales, tal
renta neta esta constituida, sin embargo, por beneficios y rentas.
El principio que. preside la divisién de rentas netas entre be-
neficios y rentas resulta, entonces, muy claro. En las tierras
inframarginales se pagara un beneficio de conformidad con
el tipo de beneficio que se verifica en las tierras marginales;
todo lo que queda es la renta. Ahora bien, si la zona cultivable
se extiende y debido a ello el producto de la unidad de trabajo
sobre las tierras marginales disminuye de acuerde con la hi-
potesis de los rendimientos decrecientes, no pudiendo entonces
disminuir el salario sobre tal tierra, ya que corresponde al
nivel minimo posible, deberd necesariamente disminuir el be-
neficio y, por lo tanto, su tipo.

El tipo de beneficios disminuira, también, al mismo tiempo,
en todas las otras tierras, con toda la ventaja parala renta
agricola. El limite que este proceso puede alcanzar es una
situacién en la que el beneficio se haya anulado en las tierras
marginales y, por lo tanto, para toda la agricultura. Pero,
para la razén antes citada acerca de la influencia determinante
de la agricultura en la formacién del tipo general de beneficios,
en esta situacién seria nulo el beneficio del sistema econémico
cuya renta estaria constituida por salarios y rentas. Pero, en
esta situacién, la fuente y el motivo de la acumulacién se
habrian acabado y el sistema caeria en un estado estacionario.
Naturalmente, una tendencia de este tipo podria ser contras-
tada por todas aquellas causas que pueden impedir una dis-
minucién de los rendimientos en la agricultura a causa de
que, como es obvio, estdn ligados a la influencia del progreso
tecnoldgico, el cual, por un lado, podria introducir en la misma
agricultura una componente de rendimientos crecientes y, por
otro lado, podria dar lugar a la progresiva sustitucién de pro-
ductos agricolas con productos industriales. Ricarde, que tomé
en consideracién las posibilidades ofrecidas por el progreso téc-
nico, no cree sin embargo que tales posibilidades fuesen sufi-
cientes para impedir la aparicién final de un estado esta-

cionario, admitiendo, también, que el progreso econémico

podria retardar la tendencia en cuestién.

Como habiamos dicho, esta tesis de Ricardo, sobre la evo-
lucién a largo plazo de la economia capitalista, fue continuada
y enriquecida con las aportaciones de John Stuart Mill, del
cual es interesante recordar la afirmaciéon de que el estado
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estacionario, lejos de ser lamentable, como Smith y Ricardo
habfan afirmado, era deseable, puesto que habria podido con-
tribuir a instaurar una condicién humana en la que la tenden-
cia desenfrenada a la acumulacién, caracteristica del desarro-
llo capitalista, habria podido ceder el paso a un mayor equili-
brio entre las actividades dirigidas al enriquecimiento mate-
rial y las dirigidas al pacifico y.amplio placer de los bienes de
la naturaleza y de las riquezas ofrecidas por la cultura. Es pre-
ciso recordar, también, que Mill concibié el estado estacionario
no como el fin de todo progreso tecnolégico, sino como una
situacién’ en la que aquel progreso, que inevitablemente deriva
de la investigacién cientifica, pudiese estar principalmente de-
dicado a la reduccién de la duracién y la fatiga del trabajo.

El problema fue de nuevo replanteado por Marx, y fue
replanteado en términos dramaiticos que contrastaban violen-
tamente con la posicién un tanto idilica de Mill. Marx se dio
perfecta cuenta de la circunstancia de que una posicién esta-
cionaria es incompatible con la economia capitalista y que si
ésta nunca se reducia a una condicién de inmovilidad (sin
adelanto ni retroceso), caminarfa hacia su inevitable fin y de ahi
la necesidad de sustituirla con una economfa de distinta forma.
Y, efectivamente, se debe decir que, si bien el juicio de Mill
sobre el estado estacionario era aceptable, lo que no es posi-
ble admitir de su razonamiento es la idea que se pueda conse-
guir tal condicién sin cambio alguno en las instituciones vy,
sobre todo, en el caricter de la propiedad. Por lo que respecta
a la posicién de Marx, diremos cémo su reafirmacién de la
tendencia hacia un estado estacionario y su insistencia en con-
siderar tal estado como una crisis mortal para la economia
capitalista, derivan de ¢onsideraciones completamente distin-
tas de las de Ricardo. De hecho niega la existencia de una ley
de rendimientos decrécientes en la agricultura, basindose en
la consideracién de que el progreso técnico esta, perfectamente,
en condiciones de superar las dificultades consideradas por Ri-

- cardo. Toma, sin embargo, de la escuela clasica, la idea de

que el tipo de beneficios est4 inevitablemente destinado a dis-
minuir en el curso del desarrollo capitalista e intenta propor-
cionar una explicacién de tal tendencia basada sobre la in-
fluencia que el progreso técnico ejerce sobre la relacién entre
la cantidad de capital destinada a la adquisicién de medios
de produccion y la destinada a la adquisicién de fuerza-
trabajo. No podemos entrar en las particularidades de la tesis
de Marx porque ello nos obligarfa a una explicacién demasiado
larga, imposible de hacerse aqui. Diremos, sin embargo, que
al menos en la consideracién que Marx nos da, su «ley de la
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disminucién secular del tipo de beneficios» es insostenible,
si bien, como mejor diremos inmediatamente, muchos de los
elementos por él introducidos en la discusién de este problema
pueden ser utilizados concretamente para una teoria de las
tendencias basicas de la economia capitalista.

\

2. A. Hansen y la teoria keynesiana del estancamiento.

El reciente replanteamiento de esta cuestién se caracte-
riza porque utiliza las conclusiones alcanzadas por la teoria
keynesiana en el terreno de los problemas de la demanda efec-
tiva. Como ya habfamos tenido ocasién de destacar, también
Schumpeter ha anticipado ideas importantes sobre el fin del
capitalismo, ideas basadas en argumentos totalmente y radi-
calmente distintos de los de procedencia keynesiana. Nos ocu-
paremos, ahora, en primer lugar, de la teoria keynesiana, del
estancamiento y, después, del pensamiento schumpeteriano
sobre esta cuestién.

Desde un punto de vista keynesiano el problema de las
tendencias a largo plazo de la economia capitalista puede ser
afrontado en cuanto se dé una respuesta al problema de qué es
lo que determina, a largo plazo, el volumen de las inversiones.
De hecho sélo cuando se haya resuelto esta cuestién es posi-
ble decir si el volumen de las inversiones, prescindiendo de las
fluctuaciones ciclicas que el mercado capitalista considera con-

venientes, es tal que consienta la plena absorcién del ahorro.

a que el sistema daria lugar cuando funcionase sistemaética-
mente al nivel de plena ocupacién. Las causas que influyen
en el volumen de las inversiones han sido clasificadas, sobre
todo por obra del economista americano Hansen (1), en tres
categorias: el aumento de la poblacién, la introduccién de
innovaciones tecnolégicas y la expansién territorial de la eco-
nomia capitalista.

El aumento de la poblacién ya habia sido considerado como
una causa importante de inversién por Keynes, en un articulo
aparecido en 1937 (2), en el que se sefialaba como en el periodo
transcurrido entre 1860 y 1913, en Gran Bretaiia, debfa atri-
buirse a tal factor casi la mitad del aumento producido en el
capital nacional. Para darse cuenta de c6mo el aumento de la

(1) A. H. Hansen, Full Recovery or Stagnation?, New York, 1938; Id.,
Fiscal Policy and Business Cycles, op. cit. (N. del T.: Existe versién caste-
llana ya citada.)

(2) J. M. KEYNES, Some economic consequences of a declining population
in «The Eugenics Review», abril, 1937.




104 EL PENSAMIENTO ECONOMICO EN EL SIGLO XX

poblacién puede constituir un incentivo a la inversién es sufi-
ciente reflejar la circunstancia de que si se suponia inexis-
tente todo progreso tecnolégico y toda posibilidad de expan-
sién material de la economia capitalista, una poblacién esta-
cionaria, cuyas necesidades fuesen siempre las mismas, per-
mitirfa definir un punto de saturacién fuera del cual la pro-
duccién resultante del capital adicional no encontraria demanda
alguna en situacién de absorberla. Es perfectamente cierto
que también una poblacién estacionaria podria tener necesi-
dades variables en el tiempo y, por lo tanto, capaces de impo-
ner cambios en la estructura productiva, pero en el ambito
de estas teorias keynesianas a largo plazo, se tiene perfecta-
mente presente, como también se habia tenido en Schumpe-
ter, que en la economia moderna los cambios mas importantes
en las necesidades no son nunca independientes, sino que vie-
nen producidos por los cambios que se dan en la produccién,

Otro motivo que favorece la formacién de capital es el
progreso tecnolégico, sobre el que no es necesario extenderse
demasiado después de cuanto ya hemos dicho a propésito del
concepto schumpeteriano de innovacién. La posibilidad que
tal progreso técnico ofrece de cambiar continuamente los
procesos productivos, de manera que puedan satisfacer de
forma cada vez mis econémica determinadas necesidades, no
tan sélo la posibilidad, que aparece por el propio progreso
técnico, de hacer aparecer continuamente nuevas necesida-
des, se cuentan entre las causas mis importantes que han lle-
vado a la economia capitalista a renovar y ampliar la propia
estructura productiva y, por lo tanto, a la acumulacién de
capital.

Finalmente la inclusién en el sistema capitalista de nuevos
territorios ha puesto a disposicién del mismo nuevos recursos
para la satisfaccién de las crecientes y cambiantes necesidades
de una poblacién en crecimiento y ello ha motivado, tam-
bién, por este motivo, una formacién de nuevo capital.

La tesis central de la teoria keynesiana del estancamiento
econémico (que fue elaborada por Hansen entre 1938 y 1941),
es que estos tres factores de progreso se han debilitado en los
tiempos recientes y esto es caracteristico en el momento en
que las economias altamente industrializadas han presentado
siempre cantidades de ahorro muy considerables. Si esta tesis
fuera cierta, es evidente que se produciria un desequilibrio
entre las posibilidades de inversién y las posibilidades de ahorro,
a consecuencia del cual la configuracién que el sistema tende-
ria a alcanzar, en su desarrollo a largo plazo, no comportaria
la plena ocupacién. El sistema se moveria por debajo de la po-
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sibilidad que deriva de las disponibilidades de trabajo y, en
este sentido, se le define como «estancante». Se trata, por ello,
de un concepto de estancamiento bastante diferente del cla-
sico. Mientras, de hecho, como habjamos visto para Ricardo,
tendriamos en el estado final del capitalismo un completo
abandono de la acumulacién, en las teorias que ahora exami-
namos habria la tendencia a un desarrollo mas lento de cuanto
serfa posible sobre la basc de las fuerzas de trabajo disponi-
bles.

Veamos, pues, en qué sentido se afirma que los motivos
de acumulacién antes enumerados se han venido debilitando,

no sin haber establecido, para evitar un equivoco frecuente

sobre este argumento, una consideracién de decisiva importan-
cia, es decir, que la tesis del estancamiento hace referencia,
no en general al debilitamiento de las conveniencias a la inver-
sibn, sino sélo al debilitamiento de las conveniencias privadas
a la inversién. Reservindonos el derecho de poder volver sobre
este punto, diremos que la tesis del estancamiento no ha en-
contrado fuertes controversias cuando se refiere al incremento
de la poblacién y a la expansién territorial. Se sabe, de hecho,
que, en los paises desarrollados, el tipo de crecimiento de la
poblacién se ha venido debilitando y, por lo que respecta a la
expansién territorial, si bien en la originaria formulacién de
Hansen se hacia especial referencia a la obtencién por parte
de la economia estadounidense de los limites territoriales del
continente norteamericano, todavia podemos aiiadir que las
dificultades encontradas por el capitalismo para interesarse por
los territorios que pertenecen a las citadas economias subde-
sarrolladas, es un problema que no parece que pueda ser
puesto en duda. Las causas de esto las examinaremos inmedia-
tamente; por ahora, se puede admitir, efectivamente, que la
economia capitalista, en el cuadro de sus instituciones y de
la politica hoy vigente, habfa alcanzado por completo los limi-
tes de su propia expansién territorial.

Queda todavia la otra causa de la acumulacién, es decir,
el progreso técnico, sobre la cual la discusién entre los parti-
darios y los adversarios de la teoria del estancamiento ha sido
mis viva. Debe decirse, sin embargo, que también esta discu-
sién se ha basado sobre un error. Por parte de los tedricos del
estancamiento no se ha sostenido nunca, de hecho, contraria-
mente a lo que sus adversarios crefan, que la época actual
estuviera caracterizada por un debilitamiento del progreso
técnico, pero se ha afirmado, por el contrario, que fuera cual
fuese la intensidad de tal progreso, las estructuras monopolis-
ticas que caracterizan la economia moderna tienden siempre
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a retardar la explotacién de los nuevos conocimientos cientf-
ficos y su utilizacién en el proceso productivo.

Esta tesis puede ser expresada brevemente asi: La inno-
vacién debida al progreso técnico requiere, generalmente, el
establecimiento de maquinaria e instalaciones nuevas; tal esta-
blecimiento comporta, para la empresa, una pérdida similar
al valor todavia no amortizado de las antiguas instalaciones.
Si la empresa que debe introducir la innovacién forma parte
de un sector fuertemente competitivo y, por lo tanto, la parte
del mercado controlado por ella es Pequeiio respecto al mer-
cado global del sector, puede utilizar la disminucién del coste
que deriva de la innovacién para ampliar su propio mercado
a expensas de las otras empresas del sector y los beneficios
que con ello consigue permiten sobradamente compensar la
p’erd.lda producida por la renovacién anticipada del capital
técnico anterior. Por otra parte, en un sistema competitivo,
cada empr(*:sa, puesto que sabe que cualquier otra empresa
puede seguir su mismo comportamiento, estara inclinada a
adoptar la innovacién para no ser excluida del mercado. Una
empresa monopolistica o que tiende a tal situacién, no posee,
por el contrario, estos incentivos. Por una parte, por si sola,
cubre una parte muy considerable del mercado, si no todo y,
por lo tanto, la ampliacién del mercado que puede obtener no
es lo’su.ﬁcientemente importante como para compensar aque-
lla pérdida y, por otra parte, la falta, o casi, de competidores
que puedan introducir la innovacién, disminuye o hace nulo
el peligro de ser excluida del mercado. En consecuencia, la
empresa monopolistica, o casi monopolistica tendrd una ten-
dencia a retrasar la introduccién de las innovaciones hasta el
momento en que todo su antiguo capital esté amortizado, lo
cual, sino retrasa el ritmo del progreso tecnoldgico, retrasa, sin
embargo, el ritmo de su disfrute efectivo en la produccién.

3. Consecuencias sobre la politica econémica.

La promocién prictica para elaborar la teoria moderna del
estancamiento procede concretamente de los mismos motivos
que originaron el nacimiento de la teorfa keynesiana, critica
para el sistema anterior; es decir, los sucesos derivados de la
crisis de 1929 y, sobre todo, la gran dificultad en la recupera-
racion, a consecuencia de la cual la primera crisis que se suce-
le‘ despu(f,s de 1929, es decir, la que comenzé en 1938 y des-
pués fue interrumpida por la guerra, tuve lugar cuando la
crisis de 1929 adin no habia sido completamente resuelta. Es

LA TEORfA DEL ESTANCAMIENTO ECONOMICO 107

por ello, que la situacién econémica de los afios comprendidos
entre 1930 y 1939 fue designada con el nombre de «gran de-
presién». Este nombre justifica el pensamiento, que empezé a
difundirse, segin el cual se habia entrado, ahora mas que
nunca, en una época en la que los incentivos privados a la
inversion no eran suficiente fuertes como para tener al sis-
tema en una situacién de plena ocupacién.

Esta tesis tenia consecuencias muy importantes, incluso,
en el terrenio prictico. Inclinaba, de-hecho, a concebir a la
politica keynesiana no, simplemente, como un instrumento de
temporal intervencién anticiclica, sino como un instrumento
permanente e indispensable para la plena utilizaciéon de los
recursos productives disponibles. De tal forma venia atribui-
do al Estado un lugar econémico ain méis determinante de
aquel que esta implicito en la politica anticiclica o estabiliza-
dora, si se prefiere; ello se debe a la continuidad de la presen-
cia piiblica en el sistema econémico, ya sea en virtud del hecho
de que el contenido del gasto piblico antidepresivo, una vez
que tal gasto se convirtiera en permanente, no podia mas,
era previsible, ser considerado como indiferente, pero necesi-
taba ser cuidadosamente especificado en los programas y
planes.

La guerra, y después la inflacién, llevaron a un segundo
plano las discusiones sobre el problema del estancamiento.
Pero, concretamente, cuando tal discusién estaba perdiendo
vigor, se habfan verificado en la practica algunos cambios po-
liticos que se encuadraban perfectamente en la linea de con-
ducta que la teorfa keynesiana del estancamiento habfa pre-
visto como inevitable. Nos referimos fundamentalmente al
hecho de que, a partir de la postguerra, en la mayor parte de
los paises industrialmente desarrollados, el gasto piblico se ha
convertido en una componente elevada y estable de la renta
nacional, hasta el punto de que se reconoce actualmente, casi
unanimemente, que una disminucién de tal gasto no seria
soportable por el sistema econémico. En determinada situa-
cién es evidente como el eontenido del gasto piblico es un
problema de singular relieve. Decidir si tal gasto debe estar
preferentemente concentrado en las obras piblicas, en la edi-
ficacién, en la seguridad social, en el rearme, o en la ayuda a
los paises subdesarrollades, es una cuestién que puede tener
consecuencias econémicas de gran importancia. Sobre ella vol-
veremos al final de nuestra exposicién cuando se estudie con-
cretamente la situacién actual de los paises industrializados.
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4. Schumpeter y el porvenir del capitalismo.

S i o o deido tempo, wambicn pes

I : pitalista estd destinada a sufrir
un periodo de crisis final que requiere el paso a formas
d'lftmtas de organizacién econémica. En este sentido la osi:-
cién de Schumpeter es mucho mas parecida a la de los (ﬁési-
cos y a la de Marx, en particular, que no a la de los keynesia-
nos, puesto que ellos tienen de comin con los clasicos la idea
(’ie que la crisis del capitalismo no se puede resolver en el
ambito del propio capitalismo, mientras, como hemos visto
sobre la l-)a_se de la formulacién keynesiana se intenta definir
una condicién econémica en la cual una importante y conti-
nuada intervencién piblica pueda mantener el sistema como
tal, ya sea modificando algunas de sus caracteristicas

Se lla dicho, también, c6mo el razonamiento de Scimm e-
ter estd basado en consideraciones que no son de orden estﬁc-
tamente econémico, sino que se refieren mas bien a los cambios
en la estructura social que derivan del capitalismo por el mis-
mo mecanismo de su evolucién. La tesis schumpeteriana — ex-
puesta en 1943 en la obra Capitalismo, Socialismo y Democra-
cia — se basa, esencialmente, en dos argumentos, de los cuales
el primero se refiere a la llamada «mecanizacién de la funcién
empr‘eszfrxal» y el segundo a las modificaciones en el ambiente
econdémico y social.

Por lo que respecta al primer argumento debemos sefialar
antes que nada, que la moderna técnica estadistica y los ac-
tuales instrumentos de calculo permiten preveer la evolucién
de la del:nanda y los cambios en su estructura con un grado
d.e exactitud muy superior al que se podia conseguir garnte-
mormente. En consecuencia, la adecuacién, ya sea en sen-
tido cuantitativo de la capacidad productiva a las condiciones
del mercado, pueden, hoy en dia, ser objeto de calculo, lo cual
comporta una inevitable disminucién de la importanc’ia antes
revestida por la intuicién y por la intrepidez del empresario
(1;;(;,115 I_)::r otra parte, el mismo importante aumento de la;

d :
cunpliimas el rmeronde globel, prosis un Piempres Partes

3 » precisa una planificacién em-
presarial y de grupo que convierta en soportables los gravi-
simos riesgos que derivan de la estrecha subordinacién a la
conveniencia de los desarrollos productivos que se producen
en un punto del sistema econémico, de lo que ocurre en el
resto del sistema econémico. Todo esto significa, en concreto
que la formacién de capital resulta siempre con;rolada por ol
trabajo de los érganos empresariales de programacion, asf
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como también por la iniciativa de los empresarios indivi-
duales. En otras palabras, la relacién fntima que en los
primeros tiempos del capitalismo existia entre empresario e
innovacién, se ha roto; la misma innovacién se ha reducido
a un proceso de rutina; el proceso econémico tiende a desper-
sonalizarse y automatizarse. En la sociedad, entonces, la fun-
cién empresarial, concebida individualmente, pierde su impor-
tancia. En consecuencia, pierde importancia la misma clase
burguesa, cuya funcién histérica ha sido concretamente la de
formar en su propio seno al empresario, al sujeto innovador.
Pero existe una segunda razén del debilitamiento de la
actividad empresarial en las economias capitalistas que gozan
de un cierto grado de desarrollo; Schumpeter, al examinarla,
ya sea implicitamente, la relaciona con el tratamiento key-
nesiano del problema del estancamiento, obteniendo de él,
sin embargo, consecuencias muy distintas de las obtenidas por
los keymesianos. Lo cual puede expresarse en estos términos:
En las sociedades fuertemente desarrolladas se tiende a dar
lugar sistematicamente a formas de intervencién y a actos de
politica econémica que se orientan a un fuerte aumento de
la inversién pidblica como parte de la inversién total, o bien,
a procesos redistributivos que tienen, en definitiva, el efecto
de desviar la distribucién de la renta entre consumo y ahorro
a favor del consumidor (piénsese, por ejemplo, en los ampli-
simos programas de seguridad social que han sido realizados
en algunos de los pafses més desarrollados). Ya hemos visto
como este tipo de evolucién es justificable sobre la base de
consideraciones keynesianas. Se trata de un conjunto de po-
liticas indispensables al mantenimiento de la demanda efec-
tiva a up nivel suficiente para garantizar un alto nivel de ocu-
pacién. Pero lo que Schumpeter deduce de ello es que la acu-
mulacién de capital, en el d4mbito de la actividad econémica
privada, resulta siempre menos importante a los fines de de-
sarrollo del sistema, con la consecuencia, por lo tanto, de que
la posicion del empresario privado resulta cada vez menos
importante, lo cual evidentemente esta ligado a la acumulacién.
Si como afirma Schumpeter el completo despliegue de la
actividad empresarial sobre la base privada e individual es
la caracteristica fundamental del capitalismo, los desarrollos
antes descritos comportan, a largo plazo, una transformacién
profunda que para Schumpeter es irreversible, del sistema
econémico en el que la componente burguesa-capitalista se
debilita cada vez mas, aproximada la economia a formas de
planificacién que Schumpeter afirma, si no deseables, son per-
fectamente posibles desde un punto de vista econémico.




CAPITULO VIII

La economia matematica
y la econometria

1. Introduccion.

Hablando de la teoria del equilibrio econémico general ha-
biamos tenido ocasién de indicar como esa teoria habfa sido

formulada en términos matemiticos y como tal formulacién

fue indispensable para superar de otro modo las insalvables
dificultades que el lenguaje normal habria encontrado al ex-
poner un conjunto vasto y complejo de relaciones entre
un nimero tan elevado de magnitudes econémicas. La exposi-
cién en-términos matématicos no se inicié, precisamente, por
los tedricos del equilibrio general; ya tenia una larga tradicién
en la historia del pensamiento_econémico. A este respecto, el
nombre mis significativo es el de Cournot, cuya obra se remonta
a 1838. Sin embargo, respecto a este tratado ya anterior, y
a muchos de los siguientes, las matématicas empleadas en la
teorfa del equilibrio econémico general tienen esta caracte-
ristica: que no se aportd, simplemente, un método exposi-
tivo méas cémodo y resumido del ofrecido por el lenguaje comiin,
sino que fue un elemento esencial para garantizar la coherencia
légica, formal, del razonamiento econémico. La teorfa del equi-
librio econémico general, pues, si no estuviere expuesta en tér-
minos mateméticos, no seria siquiera una teorfa y el propio
concepto de equilibrio que en ella se encuentra no podria,
con toda exactitud, ser ni tan siquiera concebido.

~ Recientemente, el uso de la matemética se ha difundido
ampliamente en la ciencia econémica y los largos caminos por
los que se ha ido produciendo esta difusién son de naturaleza
varia y los examinaremos detalladamente para que se pueda
poseer un cuadro completo de ]a situacién cientifica contem-
poranea. LR :
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2. El replanteamiento de la ‘teoria del equilibrio econémico
general.

Tenemos, en primer lugar, el resurgimiento y perfecciona-
miento de la teoria del equilibrio econémico general. La for-
mulacién walrasiano-paretiana fue replanteada en un sentido
critico y no meramente expositivo, por el economista Hicks,
que, en un libro aparecido en 1939, afronté de nuevo el pro-
blema que habian tratado Walras y Pareto, enriqueciéndole
todavia con varias aportaciones originales (1). De las apor-
taciones de Hicks, aparte de su mayor elegancia en la expo-
sicibn matemitica respecto a sus predecesores, merece scr
destacado el llamado problema de la «estabilidad». Este pro-
blema consiste en determinar bajo qué clase de condiciones la
configuracién del equilibrio es efectivamente estable, o de
tal forma que el sistema tienda a recuperarlo después de ha-
berse alejado de él por cualquier causa. El aspecto interesante
de las investigaciones de Hicks consiste en que las condiciones
de estabilidad residen en algunas caracteristicas de la estruc-
tura de preferencias del consumidor y de la estructura de la
técnica, las cuales deben mantenerse normalmente en corres-
pondencia a cuanto verdaderamente ocurre en el mundo real.
Es preciso sefialar un aspecto metodolégico importante de esta
investigacién iniciada por Hicks y seguida, después, por muchos
otros economistas, entre los que se cuentan autores que han
realizado aportaciones decisivas como Lange y Samuelson (2).
El sistema del equilibrio general es un modelo con el que se
busca interpretar la realidad; no hay duda, sin embargo, de
que todas las manifestaciones esenciales de la realidad deben
estar presentes en el modelo, o bien, no deben estar en contra-
diecién con el mismo; en caso contrario, el propio modelo no
serfa tedricamente aceptable. Ahora bien, es indudable que el
mecanismo de la demanda y de la oferta dan lugar, general-
mente, en el mundo real, a situaciones estables en el sentido
anteriormente indicado y por esto la verificacién de la esta-

(1) J. R. Hicks, Value and Capital, Oxford, 1939. (N. del T.: Existe
versién castellana traducida por el Fondo de Cultura de Méjico. Méjico,
1954, 2.2 edicién, bajo el titulo Valor y Capital.)

(2) O. LANGE, Price Flexibility and Full Employment, Bloomington
(Ind.), 1944; P. A. SAMUELSON, Foundations of Economic Analysis, Cam-
bridge, Mass., 1948, 2.2 parte. (N. del T.: Existe versién castellana, tradu-
cida por Biblioteca de Ciencias Econémicas, El Ateneo. bajo el titulo Funda-
mentas del d4ndlisis Econémice, Buenos Aires, 19537))

LA ECONOMfA MATEMATICA Y LA ECONOMETRfA 113

bilidad del modelo es una confirmacién importante de que
responde a la realidad.

Durante este tiempo los problemas mateméticos derivades
de la teorfia del equilibrio habfan comenzado a interesar a los
economistas y, ademas, a los matematicos, cuyas aportaciones
se revelaron fecundas en cuanto a las consecuencias en el
terreno estrictamente econdémico; lo cual es una confirmacién
ulterior de cuanto se dijo primeramente a propdsito de la
necesidad de la formulacién matemética para la teorfa del
equilibrio. Una de las primeras aportaciones importantes, por
parte de un matemaético, se hizo en 1936, por el hingaro Wald
(1). Este se plantea un problema que si bien a simple- vista
puede parecer irrelevante por el contenido econémico de la
teorfa, aparece, por el contrario, como del méas alto interés
adecuado a las consecuencias econdmicas que comporta. Se
trata de determinar bajo qué clase de condiciones el sistema
del equilibrio general proporciona soluciones econémicamente
significativas. Se nos pide, en otros términos, si pudiésemos
imaginar que no existen dificultades de cilculo para la efectiva
resolucién del sistema de ecuaciones en el que se enuncia el
equilibrio econémico, jpodriamos, en realidad, obtener una
solucién? Y, en caso afirmative, jlos valores que se obten-
drian por la cantidad de bienes y por precios serian econémi-
camente aceptables, o sea, no negativos? También, a propé-
sito de este problema, es posible hacer una consideracién
analoga a aquella que se hizo acerca de la estabilidad: puesto
que en el mundo real las posiciones de equilibrio existen
y vienen caracterizadas por los precios y por las cantidades
que tiemen, por su propia naturaleza, valores no negativos.
Para estar seguros que el modelo responda a esa realidad,
Y que sea tedricamente viable, es necesario demostrar, aunque
sea obvia, que también posee esta fundamental caracteristica.
La resolucién de tal problema ha hecho necesaria, por parte de
Wald y de una serie de mateméticos y economistas que tam-
bién se han ocupado de la misma cuestién (2), la utilizacién de

(1) A. WaLp, Uber einige Gleichungssysteme der mathematische okonomie,
en «zeitschrift fiir Nationalékonomie», 1936 (traducide al inglés en «Eco-
nometrica», octubre 1951, bajo el titulo On seme systems of equaiions in
mathematical economics).

(2) Basta con citar: L. W. McKENzIE, On equilibrium in Graham’s model
of world trade and other competitive systems, en «Econometrica», abril, 1954;
K. J. ArRrow y G. DEBREU, Existence of an equilibrium for a competitive
economy, en «Econometrica», julio, 1954. Una 6ptima exposicién elemental
se encuentra en R. DorFmaN, P, A, SamurisoN, R.M Sorow, Linear
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instrumentos dificiles. Si bien, como es evidente, no podemos
entrar en las particularidades de la cuestién, debemos indicar
que para obtener un sistema con soluciones econémicamente
significativas es necesario aportar al sistema de Walras algunas
modificaciones que tienen un significado econémico concreto.
La tinica entre estas modificaciones sobre la que podemos dete-
nernos aqui, consiste en la sustitucién de algunas de las ecua-
ciones de Walras por desigualdades. Asf, cada ecuacién que
establece la igualdad entre la disponibilidad global de un
recurso productivo y la suma de sus utilizaciones, viene susti-
tufda por una relacién segiin la cual el uso global puede ser
igual o menor que la disponibilidad; a esto va aneja la condicién
de que si un recurso es utilizado en cantidades inferiores a su
disponibilidad, entonces su precio de equilibrio es igual a cero.
Anilogamente, cada ecuacién que establece la igualdad entre
el precio de un bien y su coste unitario se sustituye por una
relacién segiin la cual el coste unitario puede ser igual o mayor
que el precio, con la ulterior condicién de que cuando el coste
fuera mayor que el precio la produccién de ese bien. seria
igual a cero. Estas modificaciones significan, en esencia, que
a la teorfa del equilibrio viene confiada la tarea de determinar
cudles recursos son escasos y cuiles son superabundantes y
cudles bienes son econémicamente producibles y cuales no lo
son. Es importante tener en cuenta que la desocupacién de
recursos que viene observada por un modelo de equilibrio
general, no tiene nada que ver con la desocupacién keynesiana,
porque no depende de la insuficiencia de la demanda efectiva,
sino que deriva del hecho de que las relaciones entre disponi-
bilidades y recursos pueden no estar conformes con las rela-
ciones bajo las que los propios recursos son utilizados en la pro-
duccidn, ya sea en virtud de las caracteristicas técnicas de cada
proceso productivo, ya sea en virtud de la composicion de la
demanda final. Es particularmente interesante la condicién de
que el precio de un recurso debe ser considerado nulo cuando
tal recurso no estd plenamente ocupado. Esto confirma por qué
el concepto de precio presente en la teoria del equilibrio esta
estrechamente ligado al concepto de riqueza sobre €l cual se
ha construido esta teorfa. Si la riqueza, o sea, el conjunto de
las cosas econémicamente importantes, viene definida a partir
del concepto de escasez, tal como lo hizo Walras y como fue
reafirmado por Robbins, todo lo que en determinadas circuns-

Programming and Economic Analysis, New York, 1958, pdg. 366-375. (N.
delaé;.: Existe versién castellana, Editorial Aguilar, Programacién Lineal y
Andlisis Econdmico, Madrid 1962, pégs. 374-385.)
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tancias no es escaso, hasta el punto de que queda una cantidad
no utilizada por el sistema luego que baja su precio, no forma
parte de la riqueza y, como tal, no es econémicamente valo-
rable.

3. El modelo de von Neumann.

Los problemas del equilibrio econémico general han
sido replanteados aparte de la formulacién walrasiana;
esto ha tenido lugar por obra del matemético J. von Neu-
mann, en un ensayo leido en la Universidad de Princeton
en 1932 y publicado varios afios mas tarde (1). El modelo de
von Neumann difiere del walrasiano, ante todo, porque no se
refiere a la configuracién del sistema en un periodo concre-
to y determinado, también, por la evolucién del mismo
sistema después de una sucesién de perfodos. En segundo lugar,
en este modelo no existen factores «originarios» de la pro-
duccién como en Walras (o sea, factores que devienen dispo-
nibles aparte del proceso productivo — trabajo y recursos na-
turales — o bien son producidos en periodos no incluidos en
el modelo), sino que los factores productives utilizados durante
un perfodo no son otros que los bienes producidos en el perfodo
anterior; incluyendo todo esto en el anilisis, tenemos que la
produccién ha sido concebida, por ello, como un proceso perfec-
tamente circular en el cual los mismos bienes se encuentran
tanto al principio como al final del proceso de transformacién
tecnolégica considerado en el modelo, sin recurrir a los elemen-
tos externos al mismo proceso. Correspondientemente, como no’
existen factores «originarios», tampoco existen consumos «fi-
nales». Debemos recordar, al respecto, que en el sistema wal-
rasiano el consumo tenia lugar mediante la adquisicién de una

(1) J. von NEuMANN, Uber ein Okonomisches Gleinchungssystem und eine
Verallgemeinerung des Brouwerschen Fixpunkisaizes, en «Ergebnisse eines
Mathematischen Kolloquiums» de KarL MENGER, N.0 8, 1985-36. Posterior-
mente se tradujo al inglés, 4 model of general equilibrium, en «Review of
Economic Studies», N. 1 de 1944. De los estudios sobre el modelo de voN
NEUMAN, que han llevado a precisiones y generalizaciones importantes,
se citan: N. GEORGEsCU-ROEGEN, The aggregate linear production function
and its application to von Neumann’s economic model, en el volumen Activity
Analysis of Production and Allocation, al cuidado de T. C. KoopMANs,
New York, 1951; D. GALE, The closed linear medel of production, en el vo-
lumen «Linear Inequalities and Related Systems», al cnidado de H. W.
Kumen y A. W. Tucker, Princeton, 1956; J. 0. KEMENY, O. MORGEN-
SIERN y G. L. THOMPSON. A generalization of the von Neumann model of an
expanding econonty, en «Econometrica», sbril, 1956.
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categorfa particular de bienes por parte de los propietarios de

- los factores «originarios», los cuales podran efectuar tal ad-

quisicién utilizando precisamente la renta obtenida por la
venta de los servicios de aquellos factores; en el modelo de
von Neumann, por el contrario, el «consumo» puede ser con-
cebido sélo como un factor particular (input) empleado en un
proceso que tiene, como su producto (oufput), el «trabajo».
Todo el mundo econémico de von Neumann se agota, pues,
en un conjunto de procesos productivos que, segiin determina-
das leyes tecnoldgicas, transforman bienes recibidos del pe-
riodo precedente en productos del perfodo corriente. Las con-
diciones de equilibrio que vienen dadas por el modelo en forma
similar son de dos clases. En primer lugar, sucede que en cada
perfodo los procesos productives han sido ejercitados a niveles
tales que .la cantidad de un bien empleado en la produccién
de un perfodo no supere la cantidad disponible en el perfodo
precedente, con la cualificacién de que, si es menor, el precio
del bien es cero; en segundo lugar, para observar las condicio-
nes de la competencia (ausencia de beneficios), es preciso que,
para cada proceso, lo obtenido (o sea la suma de los valores
de los bienes producidos) no sea mayor que el eoste (o sea,
que la suma de los valores de los bienes usados como factores),
teniendo en cuenta que sabido que productos y costes se refie-
ren a perfodos diversos, se obtienen comparativamente des-
contando los productos al tipo de interés de mercado (o bien,
lo que es lo mismo, aumentando los costes de tal interés) y
con la indicacién de que si el coste es mayor que el producto,
el proceso se lleva a cabo a nivel nulo. A estas dos condiciones
genéricas (que, por si mismas, darfan lugar a la posibilidad
de infinitas solucienes), von Neumann afiade una de caracter
especifico y consiste en que de uno a otro perfodo las relaciones
entre los niveles a los que vienen ejercitados los distintos
procesos permanecen constantes y que, por lo tanto, tales
niveles varfan todos segin un mismo tipo de expansién (que
puede ser, por otra parte, positivo, negativo o nulo). Dicho
esto, el autor demuestra que el equilibrio evolutivo existe, o
sea, que a partir de las susodichas condiciones es posible de-
terminar (por lo menos) un conjunto de niveles productivos
relativos, (por lo menos) un sistema de precios relativos, un
tinico tipo de crecimiento y un tnico tipo de interés; ademas,
tenemos que el tipo del crecimiento de equilibrio (que es el
méximo fisicamente consentide por las condiciones tecnols-
gicas) es igual al tipo de interés de equilibrio (que es el tipo
minimo al cual es posible un sistema de precios sin beneficios).

Al modelo de von Neumann le espera un puesto de gran
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relieve en la historia del pensamiento econémico; para darnos’
cuenta de ello, tengamos presente las siguientes consideraciones. .

Como hemos visto en el dltimo parrafo del capitulo I,
los modelos de equilibrio general de origen walrasiano contienen
una dificultad irresoluble por lo que respecta al fenémeno de
la acumulacién del capital. A los efectos que ahora nos interesa,
la dificultad puede ser replanteada asi: si entre los productos
de un cierto perfodo se incluyen los «bienes de capital nuevos»,
en el sentido walrasiano del término, se pueden hacer, con
relacién a la posicion y a la funcién de estos bienes, dos hipé-
tesis. La primera consiste en admitir que los bienes en cuéstién
hayan sido producidos en el periodo al cual el sistema se re-
fiere; en tal caso, la cantidad de bienes de capital utilizados
en la produccién corriente no vienen dados y el modelo resulta
indeterminado, o sea, incapaz de definir ninguna configura-
cién del equilibrio. La segunda hipétesis consiste en admitir
que los bienes de capital producidos en el periodo que se
considera resulten productives solamente a partir del periodo
siguiente; en tal caso, es imposible conseguir en el mercado de
capitales la igualdad entre los diversos tipos de rendimiento
Y no es posible, por ello, satisfacer simultaneamente todas las
condiciones del equilibrio walrasiano. El modelo de von Neu-
man escapa a esta dificultad renunciando a la idea que los recur-
sos productivos nos vienen dados. Tal resultado se obtiene in-
cluyendo todos los medios de produccion dentro de la categorfa
de bienes intermedios. El precio que se paga por esta opera-
cién consiste, en primer lugar, en la imposibilidad de deter-
minar los niveles productives absolutos. y, en segundo lu-
gar, (lo cual es todavia mis importante), en la imposibilidad
de considerar el consumo como una categoria econémica dis:
tinta de la produccién. Por lo que se refiere a esta segunda
circunstancia es de destacar, en efecto, que si todos los inputs
tienen que ser considerados como bienes intermedios, asi de-
bera ser considerado, en particular, el trabajo, el cual vendri
a encontrarse al final de cada proceso productivo; y estos pro-
cesos, a su vez, no podrin tener como inpuis otra cosa que
«consumos» particulares que vendran asf incluidos, otra vez,
sin residuos (1), en el fenémeno productivo.

(1) Que la total inclusién del consumo en la produccién sea una carac-
teristica inevitable del modelo de von Neumann resulta confirmado por las
tentativas que, a nuestro parecer, no han tenido éxito, al incluir en este
modelo fenémenos auténomos de la demanda (como, por ejemplo, en M. Mo-
RISHIMA, Economic expansion and the interest rate in generalized von Neumann
models, en «Econometrica», abril, 1960). Véase un comentario del autor en
«La Rivista Trimestrale», N.0 2, junio, 1962, pig. 376-378.

P ANEROE St o

R

RO RS

i s

B T W i

o S e

T G R REIAT



118 EL PENSAMIENTO ECONOMICO EN EL SIGLO XX

Respecto a la formulacién walrasiana clisica cambia tam-
bién en von Neumann el concépto de distribucién. En Walras
(como, posteriormente, en toda la elaboracién cientifica mo-
derna) las variadas formas de renta existentes vienen definidas
como las remuneraciones de los servicios de otros tantos tipos
de recursos originarios. Esta concepcién es evidentemente in-
compatible con el modelo de von Neumann, en el cual (siempre
que la configuracién de equilibrio esté en expansién positiva)
es mayor el valor de la produccién del periodo corriente res-
pecto al valor de la produccién del periodo precedente, o sea,
dadx la naturaleza del modelo respecto al valor de los costes
del perfodo corriente — no existiendo factores productivos ori-
ginarios a los cuales pueda ser imputado — , tienen la natu-
raleza de un residuo, y recuerda el concepto clasico-marxista
de excedente o plusvalia.

Una cuestién interesante relativa al modelo de von Neu-
mann ha sido objeto de investigacién en épocas recientisimas.
Se trata de lo siguiente. La hipétesis de que las relaciones
entre los niveles de produccién se mantienen censtantes puede
parecer, a primera vista, del todo arbitraria, justificada sola-
mente por la simplificacién que aporta al razonamiento mate-
mitico relativo al modelo. En realidad, recientemente, ha
sido demostrado por Samuelson, Hicks, Morishima y otros
(1) que la hipétesis en cuestién es menos arbitraria de cuanto
parecia. Para darse cuenta de ello supéngase que en un deter-
minado momento el sistema posee una cierta configuracién de
los niveles productivos, diversa de la del equilibric de von
Neumann y que, al final de un cierto periodo de tiempo (no
demasiado breve), se quiera conseguir una nueva configuracién
productiva, también diferente de la de von Neumann y di-
ferente también de la situacién de partida. Ahora los indicados
autores han demostrado («teorema de la autopista») que para
que la produccién que se pretende conseguir resulte maxima
(problema que tiene sentido porque la composicién de la pro-
duccién estd determinada), el sistema debe seguir un «camino»
que consiste en escapar de la configuracién inicial, poniéndose
en el equilibrio de von Neumann (que es aquel que corresponde
al méximo tipo de expansién posible comin a todos los pro-
cesos), seguir en este equilibrio por la mayor parte del periodo
al cual nos referimos y, finalmente, apartarse del mismo para

- (1) R. DorrmMaAN, P. A, SamuEeLsoN, R. Sorow, Linear Programming
and Economic Analysis, New York 1958, pag. 330 y ss. (N. del T.: Existe
versibén castellana, ya citada, pédgs. 334 y ss.); J. R. Hicks, M. MoRISHDMA,
R. RADNER, Prices and the turnpike, en «Review of Economic Studies»,
febrero, 1961.
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conseguir la configuracién deseada. Se indica que, puesto que
cuanto llevamos dicho es cierto, cualesquiera que sean las con-
diciones de que partimos y a las que llegamos, se sigue que
el equilibrio evolutivo definido por el modelo de von Neumann
queda caracterizado como el de mixima eficiencia a los fines
del desarrollo a largo plazo. Se debe afiadir, por otra, parte que
sobre este terreno de la eficiencia a largo plazo, el elemento
de arbitrariedad en el modelo de von Neumann no resulta
realmente eliminado, sino que viene simplemente cambiado
por el tipo de evolucién, bajo el cual se establece el sistema,
por la naturaleza del objetivo final. Las relaciones entre las can-
tidades producidas en la situacién final son, de hecho, acep-
tadas como un dato por este tipo de argumentacién Y puestos
fuera de la «competencia» del razonamiento econémico.

4. Los modelos macroeconémicos. :

Otro campo a lo largo del cual se ha producido una difu-
sién del instrumental matematico en la economia viene conge

- tituido por el desarrollo de los citados modelos macroecons-

micos de iniciacién keynesiana. Antes de intentar definir, en
términos generales, tales modelos, serd conveniente exponer de
qué modo se ha producido este prototipo por obra de los eco-
nomistas Harrod y Domar, que lo hicieron con absoluta in-
dependencia (1). De este modo serd mis fécil comprender la
naturaleza de esta rama de la ciencia econémica. El modelo
en cuestion, que es conocido cocretamente con el nombre de
«modelo de Harrod-Domar», nace por las siguientes considera-
ciones sobre el esquema keynesiano. Como resultado de cuanto
habfamos dicho en el capitulo V, en la teoria keynesiana las
inversiones tienen importancia no sélo como creadoras de ca-
pacidad productiva adicional sino ademés como componentes
de la demanda efectiva. En otras palabras, una inversién su-

pongamos, de 1000 millones de pesetas es importante,

en la teorfa keynesiana, no porque dé lugar a un capital
adicional de 1000 millones de pesetas del cual podrd deri-
var en el futuro un determinado incremento de produccién,
sino que tiene importancia sélo en cuanto ello produce
un gasto de 1000 millones de pesetas que contribuye a mantener

(1) R. F. HaRROD, An essay in Dynamic Theory, en «Economic Journals,
1939; 1d., Towards ¢ Dynamic Economics, Londres, 1949; E. D. DoMar,
Capital expansion, rate of growth and employment, en «Econometrica», 19463
1d.. ,Expansion and employment, in «American Economic Reviewn, 1947
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a un cierto nivel, el gasto nacional. Se puede decir también
que en el esquema keynesiano la capacidad productiva se con-
sidera fija, sea cual fuere el nivel de la inversién. Esta hipé-
tesis keynesiana se justifica sélo en cuanto se admita que,
entre la creacion de un capital adicional y su entrada en fun-
cionamiento como generador de nueva capacidad productiva,
existe un lapso de tiempo mayor del que ¢l razonamiento
keynesiano supone. Es éste, entre otros, el significado de la
afirmacién, frecuentemente repetida, de que la economia key-
nesiana es una economia a corto plazo. Esta claro, todavia que
si nos referimos a perfodos de tiempo mas largos entonces el
aumento de capacidad que se deriva de las inversiones no
puede ser ya descuidado por mas tiempo, aparece asi uno de los
fenémenos mas importantes del proceso econémico. Esto tiene
consecuencias importantes también sobre el problema que ocu-
paba el centro sensitivo de la teoria keynesiana, es decir, el pro-
blema de la ocupacién. Para aclarar este punto se puede razo-
nar en la forma siguiente: supongamos que el gasto nacional
tenga un nivel tal que sea susceptible de asegurar la plena ocu-
pacién y supongamos, ademis, que este gasto comprende un
cierto importe de inversiones. A consecuencia de tales inversio-
nes la fuerza-trabajo disponible viene dotada de un incremento
en capacidad productiva en virtud de la cual estara en condicio-
nes de producir una renta mayor. Esto significa que, cuando tal
capacidad adicional entre en funcionamiento, la renta capaz
de asegurar la plena ocupacién en el supuesto de que la fuerza
de trabajo permanezca constante, sera una renta mayor de
la que aseguraba la plena ocupacién antes de que tal ocupacién
fuera creada. En esencia, si el gasto nacional que asegura la
plena ocupacién contiene una parte de inversiones, entonces

-la renta de plena ocupacién crece en el tiempo y, en conse-

cuencia, crece el volumen de gasto necesario para mantener
la propia plena ocupacién.

Asi se configura un mecanismo de desarrollo compuesto
por dos procesos. Por un lado, tenemos una creacién de ca-
pacidad productiva adicional en correspondencia de todo gasto
para inversiones; por el otro, se tiene una expansién de la de-
manda efectiva que, en virtud del proceso del multiplicador
deriva de todo gasto que se efectiia en el sistema. El desa-
rrollo puede llamarse equilibrado cuando el aumento de la de-
mada efectiva corresponde exactamente al aumento de produc-
cién obtenida por la ampliacién de la capacidad productiva.
Suponiendo, para mayor simplicidad, que el ahorro sea una
parte constante de la renta o, como también se dice, que la
propensién al ahorro sea constante y que, ademds, sea cons-
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tante el citado coeficiente de capital, (*) es decir, la relacién
entre el importe de la inversién y el incremento anual de ca-
pacidad productiva que deriva de la inversién, entonces la
indicada situacién de equilibrio mévil se verifica cuando el
tipo anual de crecimiento de la renta posee un determinado
valor, que se demuestra es igual a la relacién entre la pro-
pensién al ahorro y el coeficiente de capital. Asi, por ejem-
plo, si se ahorra el 20 9, de la renta nacional y vemos que
se necesitan 4 pesetas de inversién para obtener una peseta de
incremento de la renta nacional anual, o sea, que el coeficiente
de capital es igual a cuatro, entonces el tipo anual de creci-
miento de la renta que asegura el equilibrio dinimico seria el
resultante de dividir 20 %, y 4, o sea el 5 Y,

Este modelo, por su extrema simplicidad, y puede decirse
perfectamente que por su simplismo, tiene todavia pendientes
por aclarar algunos aspectos comsiderables de una economia
como la capitalista en la cual la distribucién de la renta entre
consumo y ahorro se presenta, por motivos institucionales,
bastante rigida. De este modelo resulta, en realidad, que en
una economia como ésta la plena ocupacion puede ser mante-
nida sélo a condicién que la renta aumente constantemente
a un cierto ritmo. Y como sea que el desarrollo de la renta,
en las condiciones supuestas, comporta la ejecuciéon de un
cierto velumen de inversiones, el sistema se encuentra some-
tido a fuerzas en parte contrarias. Por un lade, ya sea
por la rigidez de la propensién al consumo, es necesario invertir
para mantener la demanda efectiva a un nivel adecuado para
asegurar el gasto necesario para conseguir la plena ocupacién;
por otro lado, toda inversién determina un incremento de ca-
pacidad que en el futuro hara necesaria para la plena ocupacién

un volumen de gasto todavia mayor que el corriente. En el |

terreno practico este analisis permite precisar muchas de las
proposiciones keynesianas, ya sea porque aclara mejor cuales
son las condiciones para el mantenimiento de la plena ocupa-
¢ién, ya sea porque permite elaborar una justificacién poste-
rior de los gastos piblicos. A este iltimo respecto, téngase en
cuenta que jos gastos piblicos muy elevados, mientras aseguran
ciertos bienes y servicios fundamentales, no determinan, no
obstante, en via inmediata, un aumento de la capacidad pro-
ductiva. Desde el punto de vista de este modelo, sin embargo,
ésta es mas anéloga al consumo que a la inversién y su ejecu-

(*) N. del T.: Hemos respetado la denominacién que le da el autor,
pero debe indicarse que también suele denominarse «coeficiente de inver-
sién» y «relacién capital-producto».
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cién, en definitiva, equivale a una disminucién de la propen-
sién al ahorro, lo cual comporta una disminucién del tipo de
incremento de la renta necesario para asegurar la plena ocupa-
cién y, por eso, en tltima comsecuencia, este dltimo requisito
se presenta como menos dificil de cuanto lo seria a costa de
una atenuacién en la dinamicidad del sistema.

Aqui interesa poner de relieve que el modelo que hemos
descrito, ya sea porque se basa esencialmente en las rela-
ciones cuantitativas entre algunas magnitudes fundamentales,
precisa, y en cierto sentido reclama, el uso del instrumente
matematico. Esto se hace todavia mas evidente en todos los
modelos que de modo mas o menos directo derivan de este
modelo basico y que respecto a esto presentan un conjunto de
complicaciones y mejoras que proceden de haber abandonado
la hipétesis de que los parametros del modelo Harrod-Domar
eran constantes, a la introduccién de magnitudes que tal mo-
delo no tenfa en cuenta (como, por ejemplo, la subdivisién de
la renta entre salarios y beneficios y la diferente propensién
al ahorro que corresponde a estas dos formas de renta o, tam-
bién, teniendo en cuenta una antigua sugerencia de Marx, la
divisién de la economia en dos sectores, una que produce me-
dios de produccién y otra que produce bienes de consumo).
Los autores que mayormente han contribuido a la teoria de
los modelos, desde 1939 hasta hoy, son — ademis de Domar
y de Harrod — Hicks, Kalecki, Kaldor y la sefiora Robinson,
en Inglaterra; Samuelson, Baumol, Goodwin y Solow en Amé-
rica; Mahalanobis en la India (1). Desde el punto de vista for-
mal el aspecto comin a estos modelos es el de ser, como se
dice en el lenguaje técnico, funcionales. Se trata del hecho

(1) J. R. Hicks, 4 Contributicn to the Theory of Trade Cicle, Oxford,
1950. (N. del T.: Existe versién castellana, editada por Aguilar, S. A., Ma-
drid, 1958, bajo el titulo, Una aportacion a la teorfa del ciclo econdémico) ;
M. Kacgcki, Theory of Economic Dynamics, Londres 1954 (N. del T.: Se ha
traducido al castellano por el Fondo de Cultura de Méjico, Méjico 1956,
bajo el titulo, Teoria de la dindmica econémica ); N. KaLDOR, 4 model of
economic growth, en «Economic Journal», diciembre 1957; J. RoBINsON,
The Accumulatior. of Capital, Londres 1956 (N. del T.: Existe versién cas.
tellana del Fondo de Cultura Econdémica, Méjico 1960, bajo el titulo, La
acumulacién de Capital); P. A. SAMUELSON, Interaction between the mulsi-
plier analysis and the principle of accelerator, en «Review of Economic Sta-
tistics» 1939; J. W. BaumoL, Economic Dynamics, New York 1959 (2.2 edi-
cién) (N. del T.: Existe versién castellana de Ediciones Marcombo, Bar-
celona 1964, bajo el titulo de Dindmica Econémica); R. M. Goopwin,
The non-linear accelerator and the persistence of business cycles, en «Econo-
metrica» 1951; R. SoLow, 4 contribution to the theory of economic growth,
en «Quarterly Journal of Economics», 1956; P. C. Manaranosis, The ap-
proach of operational research to planning in India, en «Sankhyaw, 1955,
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que, supuestas ciertas relaciones entre las magnitudes en juego,
¢ impuestas algunas condiciones de equilibrio, se procede a de-
terminar la magnitud o magnitudes desconocidas en funcién del
tiempo. Esto permite conocer cual es la ley que regula la marcha
en el tiempo de tales magnitudes en forma tal que, observadas
ciertas relaciones, se satisfagan las condiciones de equilibrio.
Modelos de este tipo han sido utilizados, ya sea para examinar
cuestiones a largo plazo, ya sea también, y muy frecuente-
mente, para examinar la problemiatica del ciclo econémico. A
este iltimo respecto es interesante temer en cuenta cémo par-
tiendo de ciertas hipétesis adecuadas a la realidad capitalista,
se procede en tales modelos a determinar la marcha a largo
plazo de la renta y de la ocupacién que tienen precisamente
la caracteristica de fluctuaciones. Teniendo en cuenta un cierto
esquematismo inevitable en el tratamiento, en el que prevalece
la preocupacién de formular el razonamiento en términos que
lo hagan vulnerable a las matematicas, todavia se ha produ-
cido una considerable aclaracién respecto a las tendencias ci-
clicas del capitalismo. Es preciso indicar a este propésito que
tal mayor claridad ha sido conseguida en una época en la que
la posibilidad de disponer de adecuados instrumentos de poli-
tica econémica venia modificado por la marcha ciclica que
habia sido tipica de la economia capitalista hasta el perfodo
de entreguerras.

Concluyendo sobre este punto, diremos que respecto a los
tratamientos matemaéticos derivados de un replanteamiento de
la teoria del equilibrio econémico general, tenemos una difu-
sién del instrumento matemético para el tratamiento de cues-
tiones de equilibrio dindmico de corto y largo perfodo en los
modelos de derivacién keynesiana que se llaman generalmente
macroecondmicos, con referencia a la circunstancia, comtn al
anélisis keynesiano, de que las magnitudes econémicas consi-
deradas en los modelos en cuestién son de tipo global o, como
exactamente se dice, macroeconémico (renta nacional, consu-
mo e inversiones globales, etc.). Analogamente a cuanto suce-
de en la teorfa del equilibrio econémico general, también para
los modelos macroeconémicos se debe decir que el uso de las
matemadticas no tiene una funcién meramente expositiva, en
cuanto constituye un instrumento en cuya ausencia serfa im-
posible alcanzar todas las conclusiones que comprende la teoria
en cuestién.
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S. La Econometria: los estudios sobre la demanda, el «andlisis
input-output», la pregramacion lineal.

El grado de desarrollo de la economfa matematica ha pre-
cipitado, alrededor de 1930, el surgimiento de una linea de
pensamiento, que ha resultado fertilisima, que aparece baje el
nombre de «econométrica» o «econometria», Tal disciplina, en
las intenciones de sus iniciadores (entre los cuales desempefia
un lugar preeminente el noruego Ragnar Frisch, que en 1931
fundé la Sociedad de Econometria en los Estados Unidos), resul-
ta de una singular combinacién de Analisis Econémico, de
Anilisis Estadistico y de Anilisis Matematico. La naturaleza
de esta combinacién puede ser aclarada como sigue: Por mucho
tiempo la Estadistica habfa producido instrumentos vilidos
para la investigacién en todos los campos de aplicacién de la
Teoria Econémica. Esta ayuda de la Estadistica no ha consis-
tido simplemente en la recogida y en la interpretacién de los
datos, lo cual da a conocer, en sus aspectos cuantitativos,
determinada realidad econémica, sino que ha consistido, tam-
bién, y sobre todo, en la tentativa de especificar la forma mate-
matica de las relaciones de dependencia funcional entre las
magnitudes econémicas. Asi, por ejemplo, mientras la Teoria
Econémica se limita generalmente a afirmar una relacién de
dependencia entre el consumo y la renta, la Estadistica, sobre
la base de datos relativos a estas dos magnitudes, investiga,
en cada situacién real determinada, especificar la forma de
tal dependencia, de manera que del valor de la renta se pueda,
con una cierta aproximacién, determinar el valor del consumo
cuando se trate, por ejemplo, de formular ciertas Pprevisiones.

Determinado esto, el objeto de la Econometria es usar el
Anilisis Matemaético, por un lado, para formular la Teoria
Econémica en la forma mas conveniente para consentir la es-
pecificacién empirica de la Estadistica Y> por el otro, propor-
cionar a la Estadistica instrumentos siempre mas perfecciona-
dos para los fines perseguidos, sobre el propio terreno, por las
proposiciones de la Teoria Econémica. Desde el punto de vista
que mais interesa a la presente exposicién, conviene destacar
que la formulacién econométrica ha determinado avances muy
considerables para la Teoria Econémica en virtud de contar
con instrumentos de anilisis mas completos, de los cuales se
vale tal formulacién.

Un ejemplo entre los més relevantes del analisis economé-
trico viene proporcionado por los estudios sobre la demanda,
en los cuales, por obra-especialmente del americano Schultz
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(1938) y del sueco Wold (1940-1952) (1), se ha producit-lo una
reformulacién de la teorfa paretiano-marshalliana en vista de
la preparacién de métodos estadisticos particul_armente gﬁca-
ces para la determinacién empfrica de las relaclones.funclona-
les entre la cantidad demandada, la renta y el sistema de
Pprecios. )

La literatura econométrica, como ya hemos dicho, es ampli-
sima y se enriquec> continuamente con nuevas aportaciones.
Sobre este punto ro podemos con exactitud dar una idea com-
pleta; nos limitaremos por ello a ilustrar brevemente algu.nos
aspectos que son de particular relieve para la teorfa econdmica.
Pero, en particular, ilustraremos aquellas partes del tra‘bfi].o
econométrico que recaen sobre los dos argumentos d?l‘ anfzhszs
de las interdependencias sectoriales y de la programacion lineal.

El anilisis de las interdependencias sectoriales o, como
también se dice, en terminologia anglosajona, input-output
analysis, apareci6, en América, entre los afios 1930 y 1940, por
obra del economista americano de origen ruse Leonpef_ (2),
al objeto de resolver aquellos problemas dt‘a programacién que
implican la necesidad de determinar en qué modo un aumento
de produccién en ciertos sectores tendria repercusiones sobre
los niveles de produccién de los demas sectores de la eco-
nomfa. El esquema tedrico con el cual un problema smnl.ar
puede ser afrontado, presenta inevitables aPalogias con el sis-
tema del equilibrio econémico general, precisamente porque la
realidad econémica, que es el tema que se considera, es la tota-
lidad de la economfa nacional, proyectada no globalmente, como
en el modelo keynesiano, sino distinta en toda su especifica
componente productiva. En su formula?ic‘m definitiva, el pro-
blema que el modelo de Leontief permite reso!ver puede ser
definido en la forma siguiente: puesto que se quieren conseguir
ciertos incrementos en las componentes de la renta nacu.mal
(consumo, inversién, gasto publico, exportaciones), y suponien-
do que estos incrementos vengan especificados en todas sus

(3) H. Scaurtz, Theory and Measurement of Demand, .Chicado 1938;
H. Worp, La demanda di prodoiti agricoli e le sue reazioni i mutamenti
dei prezzi e dei redditi, 1940 (en sueco); Id. (con la colaboracién de L. Ju-
REEN), Demand Analysis, New York, 1953.

(2) W. LeoNTIEF, The Struciure of American Economy, New York, 1941

.% edicién con mejoras importantes, 1951) (N. del T.: Existe versién cas-
izdlana de la 2.2 edJicién am};ricana, traducida por Fabidn Estapé, editada
por Bosch, Barcelona 1958, con el titulo La Estructura de_; la Economia
Americana 1919-1939); La economista italiana Vera Cao-Pinna ha }m(.:ho_
una valiosa aportacién en su obra Analisi delle tme.rd’epen.d'enza setioriali di
un sistema economico, Fdiziopi Secientifiche Einaudi, Torino, 1958.
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componentes de mercancias, encontrar los niveles productives
y las importaciones relativas a todos los sectores que corres-
ponden a tales especificaciones, que permiten conseguir aquel
desarrollo deseado de la renta, teniendo en cuenta todos los
tipos de demanda que cada sector debe satisfacer, es decir, no
s6lo la demanda «final» directamente conectada con el incre-
mento de la renta, sino también de la demanda «intermedia»
que deriva del hecho de que cada sector adquiera bienes de otros
sectores para utilizarlos como factores de la produccién. La
posibilidad de usar el modelo con fines practicos y la posibili-
dad de calcular, efectivamente, las soluciones de los problemas
que con ¢l se pueden afrontar, dependen de algunas hipétesis
simplificadoras, la mis importante de las cuales es que en cada
sector productivo sea constante la relacién entre el empleo
de cada factor productivo y el nivel de la produccién. Estas
relaciones que se llaman «coeficientes técnicos» (y que se co-
rresponden con los «coeficientes de fabricacién» de Walras),
vienen indicados estadisticamente mediante tablas dispuestas
al efecto, en las cuales se registran todas las relaciones de
compraventa que existen en un cierto afio entre los diverses
sectores productivos y por los cuales se pueden deducir las rela-
ciones que existen entre la produccién de cada sector y lo que
éste adquiere como factor productivo de cada uno de los otros
sectores. Tablas de este tipo han sido construidas para muches
pafses: por lo que respecta a Italia, por ejemplo, se dispone
de tablas para 1950, 1953 y 1956.

La importancia del modelo de Leontief para la programa-
cién reside en el hecho de que, suponiendo que las hipétesis en
ella contenidas sean aceptables como descripciones de la rea-
lidad, esto proporciona las condiciones de coherencia interna
de cualquier programa econémico, en el sentido de que dondc
las relaciones entre las diversas producciones establecidas por
este modelo no fueran respetadas, se producirian excedentes o
deficiencias de los bienes que necesariamente deberfan corre-
girse.

En el modelo de Leontief viene descrito un problema sin-

ar y de gran importancia producido por las inversiones.

ara darse cuenta de la exacta naturaleza de tal problema es
preciso destacar el hecho de que las tramsacciones intersecto-
riales, considéradas en el mismo modelo, se refieren exclusiva-
mente a bienes adquiridos para el ejercicio corriente de la
actividad productiva, durante el periodo considerado. De este
modo queda excluido un conjunto de otras transacciones, aque-
llas que son relativas a los bienes que, durante un periodo,
cada sector adquiera de los otros «bienes de capital», ya sea
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para mantener o incrementar la propia estructura fija, o bien,
para mantener o incrementar la de los stocks de materias pri-
mas, de productos semielaborados, etc. Las adquisiciones de
este segundo tipo som, precisamente, las que constituyen las
inversiones. Ahora bien, la dificultad analitica que se encuen-
tra cuando se quiere saber el importe de las transacciones
intersectoriales relativas a las inversiones deriva del hecho que
las adquisiciones para inversiones no dependen, como las adqui-
siciones corrientes, de los niveles productivos del sector adquiren-
te, sino que dependen de los incrementos respecto a periodos
anteriores de tales niveles. Esto obligaria a reformular el ana-
lisis en términos periédicos, o a hacer referencia, no a los
valores que las magnitudes en juego toman en un perfodo de- .
terminado, sino a su evolucién en el tiempo. La operacién
teérica que esto lleva consigo no es imposible, pero para evitar
las indudables dificultades que implica, el primer modelo de
Leontief no distribuye entre los diversos sectores adquirentes
los bienes producidos por cada sector y adquiridos por los de-
mas como bienes de capital, pero lo engloba en una sola par-
tida de la demanda final denominada «inversiones». No obs-
tante, de tal modo, las inversiones no vienen ligadas a la mar-
cha de¢ la produccién, sino que entran a formar parte de los
elementos que es preciso determinar auténomamente en lugar
de previsiones o de programaciones con la grave consecuencia
de que la compatibilidad entre los cambios en los niveles pro-
ductivos y las inversiones no viene garantizada en forma
alguna.

Para superar este defecto el propio Leontief formulé, en
1953, un nuevo modelo (1), conocido con el nombre de «modelo
dindmico de Leontief», en el cual se consideran, precisamente,
ya sea las transacciones corrientes, ya sea las transacciones
para inversiones; a consecuencia de estas Wltimas, se hace una
hipétesis analoga a la ya utilizada por las otras transacciones
intersectoriales; es decir, se supone que es constante la rela-
cién entre la inversién efectuada por un sector mediante la
adquisicion de ciertos bienes de otro sector y el incremento
de la produccién del sector adquirente (tales relaciones toman
el nombre de «coeficientes de capital»). Resulta un anélisis
de tipo funcional — en el sentido ya aclarado a propésito de los
modelos macroeconémicos —, el cual, en correspondencia de

(1) W. LeonTier, Dynamic anelysis, en el volumen publicado per él:
Studies in the Structure of American Economy. New York, 1953, pag. 53-90
cfr. en el mismo volumen, pag. 185-242: R. N. Grosg, The Structure of
Capital.




128 EL PENSAMIENTO ECONOMICO EN EL SIGLO XX

una determinada marcha en el tiempo de la demanda final
(la cual ahora no comprende las inversiones), proporciona el
desarrollo a lo largo del tiempo de la produccién de cada sec-
tor. Tal modelo no ha sido aplicado sino hasta ahora, ya sea
por dificultades conceptuales y estadisticas, relativas a los coe-
ficientes de capital, ya sea por dificultades relativas al calculo
efectivo de las soluciones. También desde el punto de vista
tedrico, el modelo es objeto de estudio por parte de muchos
economistas, especialmente americanos, los cuales vienen pre-
cisando sus caracteristicas y desarrollando los diversos aspec-
tos. Es de singular importancia la observacién, hecha reciente-
mente, de que el modelo dindmico de Leontief, en presencia
de una demanda final bien especificada en el tiempo es toda-
via indeterminado, o sea, es susceptible de ofrecer infinitas
soluciones, infinitos desarrollos en el tiempe, entre los que
debemos elegir mediante algin criterio (1).

Esta dltima consideracién puede introducir conveniente-
mente el razonamiento sobre la programacion lineal, la cual,
precisamente, es una técnica elaborada recientemente para la

. resolucién prictica del problema de la eleccién (2). El adjetivo

«lineal» se refiere al hecho de que el criterio de eleccién con-
giste en la maximizacién o minimizacién de una funcién lineal
de variables sometidas a vinculos puramente lineales; es, pre-
cisamente, tal linealidad la que, por un lado, facilita la determi-
nacién estadistica de los fenémenos considerados y, por otro
lado, consiente el célculo efectivo de la alternativa mejor. Na-
turalmente, para que esta técnica pueda ser aplicada a los pro-
blemas econémicos es preciso que estos iltimos puedan ser
formulados en términos conformes a la misma; sucede, pues,
que los fenémenos econémicos pueden ser descritos mediante
funciones lineales: por lo que respecta a la produccién, por
ejemplo, esto comporta un régimen de rendimientos constan-
tes. La formulacién de la teoria econémica y, especificamente,
de la teoria de la produccién, de forma que consienta la apli-
cacién de las técnicas de calculo de la programacién lineal,
constituye hoy un cuerpo orginico de proposiciones que se

(1) R. DorFMAN, P. A. SamueLson, R. Sorow, Linear Programming
and Economic Analysis, pag. 335-345 (N. del T.: Existe versién castellana,
traducida por Aguilar, bajo el titulo Programacién Lineal y Andlisis Econd-
mico, Madrid, 1962); R. Sorow, Competitive valuation in a dynamic input-
output system, en «Econometrica», enero 1959.

(2) G. B. DanTziG, Programming of inierdipendent activities: mathéma-
tical model, en «Econometrica». julio-octubre, 1949: Id., Maximization of
& linear function of variables subject to linear inequalities; en. Activity Ana-
lysis of Production and Allocation, cit.
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conoce con el nombre de «analisis de la actividad» (activity
analysis) (1): el concepto base de tal anilisis es, precisamente,
el de «actividad», la cual viene definida como la transformacién
de ciertos bienes (inputs) en otros bienes (outputs), segiin rela-
ciones fijas.

El analisis de la actividad, con las conexiones técnicas de
la programacién lineal, ha tenido aplicaciones, ya sea a los
problemas de la simple unidad productiva, ya sea a los proble-
mas de la economia en conjunto (2). Las aplicaciones del primer
tipo han tenido lugar en la produccién quimica, en la refinacién
de petréleo, en la produccién automovilistica, en los transpor-
tes, en la politica de stocks, etc. En todos estos casos, se
trata practicamente de determinar a qué niveles vendran ejer-

- citadas las diversas actividades de que dispone la unidad de

produccién a fin de rendir la maxima renta o los minimos cos-
tes. Las aplicaciones del segundo tipo tienen, ante todo, que
hacerse con el analisis input-output. En el modelo estatico de
Leontief los problemas de eleccién se pueden introducir, por
ejemplo, admitiendo més alternativas tecnolégicas en la pro-
duccién de los diversos bienes, ¢ bien diversas fuentes de
oferta (como: produccién interna o importaciones); en el mo-
delo dindmico, como habiamos dicho un poco antes, la nece-
sidad de formular el problema en términos de eleccién viene
insita en la misma naturaleza del modelo; aqui podemos pre-
cisar la cuestién destacando que una misma demanda final,
la cual se desarrolla en determinado modo a lo largo del tiempo,
puede ser satisfecha a diversos ritmos de formacién de capi-
tal. Se podria, por ejemplo, construir mucha capacidad exce-
dentaria en un futuro inmediato manteniendo bajas las
cantidades de inversién necesarias en un futuro mas 1ejano, 0

(1) T. C. KoopmaNs, Analysis of production es an efficient combination
of activities, en el volumen citado en la nota anterior. Sobre el andlisis de
la actividad y, en general, sobre la formulacién «lineal» en economfa, consiil-
tese la 6ptima resefa critica de Hicks, Linear theory, en «Economic Journal»,
diciembre, 1960.

(2) R. DorrMAN, Application of Linear Programming to the Theory of
the Firm, Berkeley (California) 1951 (N. del T.: Existe traduccién castella-
na editada por Aguilar, Madrid, 1960, Progreamacién Lineal. Su aplicacién
a la teoria de la empresa); DORFMAN, SAMUELSON y Sorow, op. cit.; H. B.
CHENERY y P. CLARK, Interindustry Economiecs, New York, 1959 (N. del T.:
Existe versién castellana, editada por el Fondo de Cultura Econémica,
Méjico, 1963, Economia interindustrial); J. CHIPMAN, Linear Programming,
en «Review of Economics and Statistics», mayo, 1953; O. LANGE, The
output-investment ratio and inpui-ouiput analysis, en «Econometrica», abril,
1960. B. GiARDINA, S. Ricossa, A. Barcon: y A. Lonco, La programma-
zione lineare nell’indusirie, Torino, 1954. ;
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bien, proceder a una més uniforme distribucién, en el tiempo,
de la formacién del capital, andlogamente; los consumos de
un perfodo pueden ser satisfechos mediantﬁ la produccién co-
rriente, o bien, mediante la realizacién de stocks previamente
acumulados, o en forma similar.

En el plano puramente tedrico, la programacién lineal ha
permitido precisar con el miximo rigor muchas de las propo-
siciones a las cuales el razonamiento econémico habfa incluide
en el estudio del problema de la eficiencia. Es de particular
importancia la demostracién de que a cada programa Sptimo
corresponde un solo y bien determinado sistema de precios.
La demostracién que se tiene de este hecho en la programa-
cién lineal es interesante porque puede ser definida, en un
cierto sentido, como operativa. Se trata del hecho de que
cuando se resuelve un problema de programacién lineal para
conseguir el programa més eficiente, nacen en el mismo curso
del céalculo determinadas cantidades que son perfectamente
interpretables como precios; tales cantidades, quizd porque se
necesitan en el curso de la solucién, permanecen por asf decir,
«pegadas» a la misma solucién y constituyen el aspecto
que podria definirse del valor econémico, o bien, se entiende
este tltimo valor, como valor de eficiencia (1).

De este modo se configura un interesante fenémeno de
dualidad en los problemas de eleccién, fenémeno que puede
ser convenientemente ilustrado por una de las més interesantes
aplicaciones de la programacién lineal: la de la teorfa del equi-
librio econémico general.” Tal aplicacién puede hacerse, como
se ha dicho, cuando se supone que la produccién se desarrolla
a rendimientos constantes; en tal caso, prescindiendo inicial-
mente del fenémeno del consumo y asignando, no obstante,

los precios a los bienes producidos por el sistema, se puede

demostrar, en primer lugar, que el equilibrio competitivo pro-
porciona el maximo valor de la produccién global, subordina-
damente a los vinculos impuestos a la produccién por la dis-
ponibilidad limitada de recursos; en segundo lugar, que a tal

equilibrio maximizante corresponde un sistema de precios para

(1) Téngase presente que tal fenémeno no es enteramente ura carac-
terfstica privativa de los problemas de programacién lineal, sino que surge
en cualquier problema de investigacién de los valores extremos condicio-
nados por una funcién, como lo son las formas analiticas de la funcién
limite y de los vinculos. Cfr. P. A. SAMUELSON, Foundations of Economic
Analysis op. cit. p. 231 (N. del T.: Existe versién castellana editada por
«El Ateneo», Buenos Aires, 1957, denominada Fundamentos del Andlisis
Econémico); O. Lance, Economia politice, Edit. Riuniti, Roma, 1962,
pégs. 199 y ss. (N. del T.: Actualmente Tecnos, S. A., Madrid, estéd prepa-
rando la versién castellana de esta obra).
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los recursos productives tal, que el coste total de los propios
recursos resulta minimo subordinadamente a las condiciones
competitivas que ninguna actividad productiva ejercitada a
nivel positivo consiga un beneficio; en tercer lugar, que el
valor (maximizado) de la produccién y el valor (minimizado)
de los costes son iguales. El equilibrio competitivo aparece,
pues, como una situacién que a partir de una determinada
disponibilidad de recursos, partiendo de una base de una
cierta técnica productiva y con referencia a ciertos precios de
los bienes producidos, logra el maximo para el valor de la
produccién. Ademis de esto, se demuestra, sobre la base de
la exactitud de los problemas de programacién lineal, que una
situacién como la descrita es eficiente en el sentido de Pareto,
es decir, que no serfa posible aumentar una de las produccio-
nes sin disminuir cualquier otra. Naturalmente, a cada sistema
de precios, inicialmente asignado a los bienes productives, co-
rresponde una distinta configuracién eficiente. El equilibrio re-
sulta determinado sélo cuando se hacen intervenir en el ana-
lisis las condiciones de la demanda. Lo que aquf importa des-
tacar es que a cada configuracién productiva eficiente corres-
ponde un sistema de precios de los recursos. Es éste, precisa-
mente, el problema de la «dualidad», el cual tiene la maxima
importancia en los problemas de la planificacién como expon-
dremos, méas ampliamente, en el préximo capitulo (1).

6. La teoria de los juegos.

Para completar nuestro examen de la economia matema-
tica es preciso agregar una breve nota de la teoria de los juegos,
formulada en 1944 por von Neumann y Morgenstern (2), sobre
la base de las ideas anticipadas por el primero en 1928. La
importancia de tal teorfa para las cuestiones econémicas ha
sido vista, sobre todo, en la posibilidad de afrontar con ella
los problemas suscitados por aquellas formas de mercado que
sobre la base de los instrumentos tradicionales de anilisis,
presentan — como habfamos visto en el parrafo cuarto del
capitulo IV — una «indeterminacién oligopolistican. Es un

(1) Sobre los problemas de la eficiencia y formacién de los precios tra-
tados con las més modernas técnicas de anélisis, es fundamental el ensayo
de T. C. Koormans, Allocation of resources and the price system, en el volu-
men Three Essays on the State of Economic Science, New York, 1957. Cfr.
también G. DEBREU, Theory of Value, New York, 1959.

. (2) J. von NEUMANN y O. MoRGENSTERN, Theory of Games and Econo-
mic Behavior, Princeton 1944 (3.2 ed. 1954).
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juego en el que participan un cierto nimero de personas,
ninguna de las cuales busca la consecucién de un objetivo
incompatible con los de los dem4s participantes, mientras que la
medida en la que cada uno consigue el propio objetivo depende
no sélo de su comportamiento sino de los comportamientos
de todos los demas. Esto significa — come ocurre, precisamen-
te, en el oligopolio — que cada uno, al decidir el propio com-
portamiento, deberia temer en cuenta lo que cada adversario
suyo espera de él y el modo en que los adversarios puedan
comportarse a consecuencia de tales expectativas suyas. El
resultado esencial de la teoria de los juegos es que, en algunos
casos, es posible indicar una solucién determinada para pro-
blemas de este tipo. Suponiendo que los jugadores sean sola-
mente dos y que el juego sea «a suma cero» (es decir, que las
ganancias de uno sean exactamente iguales a las pérdidas del
otro), la teorfa demuestra que para cada jugador existe un
comportamiento (mis exactamente: una distribucién de com-
portamientos sobre un nimero suficientemente elevado de
«partidas») que les garantiza (como esperanza matemaitica)
una ganancia (o, respectivamente, una pérdida) no menor
(respectivamente, no mayor) de un cierto valor y que si cada
uno sigue tal comportamiento, aquellas ganancias minimas
(aquellas pérdidas maximas) son las que efectivamente se rea-
lizan, viniendo determinada la solucién del juego. La teoria
de los juegos ha comportado desarrollos mateméticos impo-
nentes y desde el punto de vista matematico la obra de von
Neumann y Mongenstern y otros, es ciertamente del mas alto
interés. En cambio, por lo que respecta a la economia, la impor-
tancia de la teorfa parece muy limitada, puesto que las con-
ductas que tienen lugar en todas las situaciones de mercado
de tipo oligopolistico estdn generalmente muy lejos de los com-
portamientos propios de los jugadores. En efecto, hasta hoy
no han habido tentativas serias de aplicar la teorfa de los jue-
gos a cuestiones de mercado, y a las econémicas en general.
La atencién de los economistas ha sido seducida, sobre todo,
por las interesantes analogias matematicas entre la teorfa de
los juegos y la programacién lineal.

CAPITULO IX

La teoria de la planificacion

1. Introduccién.

En el curso de esta exposicién, habfamos tenido ocasién
de referirnos, muchas veces, a los problemas tedricos de la
economia planificada; y ahora ha llegado el momento de ocu-
parnos especificamente de esta cuestién, la cual, por otra parte,
ha constituido uno de los fines que mas se tienen en cuenta
por el pensamiento econémico contemporianeo. Es preciso indi-
car que por economia planificada entendemos una economia
en la cual las decisiones econémicas fundamentales vienen
tomadas por los sujetos econémicos piiblicos. Omitimos,
aquf, el referirnos a aqueilas formas de intervencién piblica
en la economia de mercado que, sin embargo, a veces han
recibido en la literatura econdmica y, sobre todo, en la publi-
cista, el nombre de «planificacién».

Se puede decir que el origen de la reflexién teérica sobre
la planificacién se encuentra en una toma de posicién del
economista austriaco von Mises, que en un articulo publicade
en alemin en 1920, y, sobre todo, a partir de su traduecién
inglesa en 1935, afirmé que una economfia planificada mno
podria nunca funcionar en forma racional (1). Puede parecer
extrafio que la discusién sobre este argumento se inicie aqui
a partir de un economista adversario de la planificacién y en
lugar de esto no se busquen los origenes de la literatura mar-
xista. Si bien es cierto que tanto Marx como Engels habian
previsto la necesidad de una gestién planificada del proceso
productivo como consecuencia de la revolucién socialista, nin-
guno de ellos se ocupd nunca de los modos de funcionamiento

(1) L. von Mises, Die Wirtschafisrechnung in Sozialistischen Gemein-
wesen, en «Archiv fiir Sozialwissenschaften», 1920 (La traduccién inglesa
Economic calculation in the socialist commonweclth, se encuentra en el volu-
men Collectivist Economic Planning, publicado por F. A. voN HAYEK,
Londres, 1935.) ’
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de la economfa planificada. Recuérdese la notoria refutacién
de Marx de «la produccién de recetas para la cocina del futu-
ro». Por lo que respecta a la literatura econémica soviética, es
preciso decir que las primeras cuestiones interesantes empiezan
a encontrarse en un periodo bastante posterior a la época en
la que von Mises inicié el debate. Es, por esto, que razones
cronolégicas (pero, como veremos, también légicas) nos llevan
a iniciar esta exposicién partiendo del economista austriaco.

2. La critica liberal de vbn Mises, de Hayek y de Robbins.,

El motivo por el cual von Mises fundaba su acusacién de
irracionalidad a una economia planificada puede exponerse
asf: puesto que el objeto de la economia, en cualquier contexto
institucional, es el de la mas eficiente utilizacién de los recursos
escasos en la persecucién de ciertos fines, se sigue que cada
economia, para poder operar la seleccién que la eficiencia de
la gestién requiere, tiene necesidad de que los recursos dispo-
nibles posean rigurosos indices de escasez, en ausencia de los
cuales toda base para la consecucién de la citada eficiencia
resulta menor. Ahora bien, el tnico método que se comnoce
para atribuir tales indices a los recursos productives, consiste
en consentir que los propios recursos tomen un precio sobre
un mercado libre; los precios relativos, en otros términos, miden
la escasez relativa de los recursos Y> por eso, el tomarla como
punto de partida, es condicién necesaria para la racionalidad,
0 sea, para la eficiencia del proceso de eleccién. Pero como sea
que una economia planificada, por definicién, carece de mer-
cado y, por ello, carece del mecanismo que mide la escasez
relativa de los recursos, cualquier criterio racional deviene dis-
minuido en este tipo de economfa, la cual, debido a ello,

estd destinada al arbitrio y al desorden. Una economia plani- -

ficada puede dar lugar, también, segin von Mises, a impor-
tantes resultados en términos puramente materiales; pero no
es posible saber cuil ha sido el coste al cual se han obtenido
estos resultados, y precisamente porque no es posible el calculo
de su coste, mas bien es sélo por pura casualidad que la eco-
nomia planificada puede evitar gigantescos despilfarros.

A decir verdad, una respuesta previa a esta posicién de
von Mises se encuentra ya en el articulo de Enrico Barone,
citado en el capftulo IT y s¢ encuentra, mas generalmente, en
toda la teorfa del equilibrio econémico general. De hecho, si
se admite, como sucede en esta teorfa, que el mecanismo me-
diante el cual el mercado determina las elecciones de cada
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sujeto econémico, o sea que el mecanismo de formacién de
los precios relativos, sea enunciable mediante un sistema de
ecuaciones, entonces es preciso admitir también que, al menos
en principio, los precios son calculables a partir de los datos
del problema, sin que haya necesidad de recurrir al mercado,
Los datos del problema, como se hace notar, son los recursos
disponibles, el estado de la técnica y las preferencias de los
consumidores. Aunque estos datos son importantes, la teorfa
del equilibrio econémico general proporciona, en Pprincipio, el
medio mediante el cual se conseguird, con las oportunas elec-
ciones, la configuracién mis eficiente. De tal hecho se dieron
cuenta otros economistas que también siguieron a von Mises
en la negacién de la posibilidad de una economia planificada.
Entre ellos, los principalés fueron Hayek y Robbins (1), los
cuales a diferencia de von Mises, sostuvieron, que si bien desde
un punto de vista teérico no se podia negar la posibilidad de
céleulo, tal posibilidad no era aplicable al terreno practico y
esto por dos motivos; en primer lugar, porque el sistema de
ecuaciones en el cual se expresa el equilibrio econémico gene-
ral es tan vasto y complejo que escapa a cualquier posibilidad
de caleulo efectivo y, en segundo lugar, porque también, si tal
célculo fuera pricticamente posible, todavia ello requeriria un
tiempo tal que durante su ejecucion las informaciones relati-
vas a los -datos, informaciones esenciales al mismo calculo,
serian superadas por el tiempo en cuestion.

La posicién de estos economistas es, pues, mucho menos
rigida que la de von Mises. Para von Mises una economfa
planificada es impensable, o sea, no es una economia en el
sentido propio sino sélo un conjunto desordenado de activi-
dades; para Hayek ¥ Robbins, por el contrario, el concepto
de economfa planificada es un concepto admisible, pero a pesar
de esto no es posible hacer surgir del mismo un orden econé-
mico real.

3. Las respuestas de Lange y de Dobb.
¢ Cuéles han sido las respuestas de los partidarios de la

planificacién a ]as argumentaciones anteriores? Debemos indi-
car que no existe una respuesta unitaria Y que, por ello, es

(1) F. A. von HAYEE, The nature and kistory of the problem, introduccién
al volumen indicado en la primera nota de este capitulo; 1d., The presens
state of debate, también en el mismo volumen; L. RosBins, The Great De-
pression, Londres, 1934.
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preciso examinar separadamente las aportaciones principa-
les a la discusién. La primera de estas aportaciones, también
cronolégicamente, es la de Lange, en un articulo publicado
en una revista inglesa entre 1936 y 1937 (1). La tesis de Lange
ha sido uno de los puntos principales a partir de los cuales
ha tomado impulso la discusién moderna sobre la planificacién
¥» por esto, viene examinada cuidadosamente. En primer lugar,
rechaza la posicién de von Mises, y la rechaza con los argu-
mentos que habjamos expuesto antes. Esto le permite precisar
que la imposibilidad, en principio, de una economfa planifi-
cada, es insostenible una vez que se haya admitido que el
precio no sea simplemente una relacién de cambio, sino que
es, también, cuando se examina mis a fondo, un coeficiente
de escasez; tal concepcién del precio, de hecho, lo hace calcu-
lable también en ausencia de un efectivo sistema de mercado,
o sea prescindiendo también de un acto de cambio. En otras
palabras, la calculabilidad del precio, concebido como indice
de escasez, cs para Lange una conquista definitiva del pensa-
miento econémico moderno que en el caso de la planificacién
puede y debe dar todos sus frutos. Pero si Lange rechaza la
posicién de von Mises, después, en el curso de la argumenta-
cién, se revela muy sensible a la tesis de Hayek y Robbins.
De hecho no alcanza a imaginar la determinacién de los pre-
cios relativos en una economia planificada sino como el efecto
de un mecanismo que aparece como la exacta réplica del mer-
cado competitivo. En otros términos, al parecer Lange cree
que la resolucién efectiva de un sistema de equilibrio econé-
mico general no sea algo factible y que se deba recurrir a
estructuras andlogas a las de mercado. Naturalmente, el cua-
dro institucional al cual Lange se refiere es algo muy distinto
del mercado capitalista. Ello se basa, sustancialmente, en dos
elementos. En primer lugar, un conjunto de unidades de pro-
duccién de propiedad piblica, a cada una de las cuales se
deja, por otra parte, una importantisima autonomfa de
decisiones en el dmbito de las reglas generales de comporta-
miento, fijadas imperativamente y que no son otra cosa que
las normas a que se sujeta una empresa privada que persi-
guiera el miximo beneficio en un mercado perfectamente com-
petitivo; en segundo lugar, un érgano central cuya funcién
consiste en fijar los «precios de cuenta» a partir de los cuales
las unidades de produccién tomarén sus decisiones y en fijar-

(1) O. Lang, On the sconomic theory of socialism, en «Review of Econo-
mic Studies», octubre 1936 y febrero 1937 (reeditado con algunas modifi-
caciones y ampliaciones, en el volumen On the Economic Theory of Socialism,
publicado por B. E. LiprPINcoTT, Minneapolis, 1938, 2.2 edicién, 1948).
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los mediante un proceso «por tentativas» que, mediante perié-

' dicas revisiones, tienda a eliminar todo desequilibrio entre

oferta y demanda. En opinién de Lange, dicho mecanismo serfa
mucho mis eficiente que el que tiene lugar en la realidad
capitalista, ya que mientras esta iltima estd dominada por las
imperfecciones del mercado y por los elementos de monopolio,
en la economia socialista, por el contrario, se puede poner en
marcha aquel ideal de organizacién econémica que sélo la pro-
piedad piblica de los medios de produccién puede garantizar.

La posicién de Lange requiere un juicio complejo, puesto
que contiene elementos positivos y elementos negativos. El
principal elemento positivo reside en el hecho de que, con
Lange, por primera vez, un partidario de la planificacién reco-
noce la seriedad de la critica de von Mises. Antes de Lange,
de hecho, la literatura socialista habia estado caracterizada
por la incapacidad de darse cuenta de cuales son los problemas
efectivos de una economia planificada. En efecto, el problema
suscitado por von Mises, o sea, el problema de la racionalidad,
no es esencialmente, como esta literatura tendia entonces a
declarar, un problema tipico de la economia burguesa, sino
un problema general, puesto que cualquier economfa ha de
resolver el problema de la utilizacién eficiente de los recursos
escasos. El gran mérito de Lange reside, por ello, en haber
aclarado este punto y también el de haber sefialado la
importancia, a los fines de una solucién racional del problema
de la planificacién, de toda la teoria econémica de origen wal-
rasiano. El punto débil de la argumentacién de Lange reside
en el hecho de que la resolucién del problema del célculo en
el ambito de la planificacién ha sido confiada por él a un me-
canismo no distinto del de mercado. Con esta solucién se re-
nuncia, de hecho, inevitablemente, a algunas de las mas im-
portantes ventajas de una economia con direccién central.
Se puede decir, también, que la economia socialista definida por
Lange dificilmente podria ser definida como planificada, puesto
que la descentralizacién de las decisiones econémicas se confi-
gura como impulsada al méximo grado; de tal modo resulta
comprometida la misma figura de fondo de una economfa
planificada; y es, concretamente, esta circunstancia la que ha
inducido a muchos escritorcs, por parte socialista, a moverse
bajo argumentos sustancialmente distintos de los de Lange.

El principal exponente de este distinto modo de presentar
los problemas de la planificacién es el inglés Dobb (1), el cual

(1) M. Doss,’ Pianificasione, en Disionario di economia politica’ cit.;
Id., Tre ariicoli sul problema del calcolo economico in un'economia socialista,
en On Economic Theory of Socialism, Londres, 1955.
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llega a conclusiones distintas de las de Lange, quiza porque
su critica a la argumentacién de von Mises es distinta. La
diferencia consiste en lo siguiente: mientras Lange acepta
como importante el problema suscitado por von Mises y trata
de demostrar la resolubilidad en una economia socialista, Dobb,
por el contrario, continuando también la clasica publi-
cidad socialista, ya sea incluso a un nivel distinto de cons-
ciencia critica, niega que el problema de von Mises tenga
importancia decisiva para una economia planificada.

Dobb indica que el problema suscitado por von Mises
atiende, en definitiva, al uso mas eficiente de unos recursos
dados, mientras que la cuestién por la cual la planificacién
se destaca como un instrumento singularmente potente es la
cuestion de la acumulacién, es decir, del aumento de los mis-
mos recursos. Dobb, aunque acepta la tesis de que el calculo
econdmico encuentra dificultades muy graves en una econo-
mia planificada, sostiene que el propio problema del calculo
tiene escasa importancia. Segtin Dobb, la eficacia de la plani-
ficacién como instrumento de acumulacién reside en el hecho
de que la planificacién es un sustituto del mercado. Su tesis
empieza destacando que mientras el mercado proporciona un
mecanismo para la coordinacién a posteriori de las decisiones
de inversién, la planificacién proporciona, por el contrario, un
mecanismo de coordinacién a priori de las mismas decisiones.
El medio con el cual el mercado obtiene su coordinacién a
posteriori, esta constituido por los movimiento de los Pprecios
relativos; el mecanismo con el cual la economfa planificada
obtiene la coordinacién a priori estd constituido precisamente
por el plan, o sea, por un conjunto coordinado de desarrollos
que viene asignado imperativamente a la totalidad del siste-
ma econémico. Ahora bien, en una éioca en la que el progreso
tecnolégico ha aumentado considerablemente. las dimensiones
de cada decisién particular, el mecanismo a priori de la pla-
nificacién se manifiesta, en opinién de Dobb, decisivamente
superior al mecanismo a posteriori del mercado. De hecho, en
consecuencia precisamente de tal aumento de dimensiones,
cada decisién individual, por un lado, deriva su plausibilidad
de un conjunto de otras y bien-determinadas decisiones que
vienen paralelamente tomadas en puntos particulares del sis-
tema econdmico y, por otro lado, ella misma influencia las
decisiones individuales que deben ser tomadas en otra parte.
Ademis de esto debe tenerse en cuenta el hecho de que, siem-
pre en virtud del progreso tecnolégico, los proyectos de inver-
sién, caracteristicos de las economfas modernas, contienen una
parte muy importante de capital fijo, de modo que resulta
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relativamente siempre més importante aquella parte de los
recursos que, quedando invertida por largo tiempo, afecta a
la evolucién del sistema econémico por perfodos todavia més
largos. Frente a estas circunstancias, el mecanismo de mer-
cado puede presentar, y habitualmente sucede asf, insuficien-
cias muy graves, las cuales se manifiestan en el hecho de que
muchos desarrollos que aparecerfan perfectamente justifica-
dos en un cuadro en el cual se pudiera tener en consideracién
la totalidad del sistema econémico y su evolucién en el futuro
no sean convenientes en un contexto atomfstico del mercado.
Esté claro, sin embargo, que especialmente para los paises en
los que el problema del desarrollo se presenta como el pro-
blema econémico esencial, la planificacién cuenta con elemen-
tos decisivos que les proporcionan superioridad respecto al
mercado. Se podria decir, en conclusién, que en los pafses que
intentan iniciar o acelerar su proceso de desarrollo, el me-
canismo de mercado impondria a cada una de las decisiones
mas importantes un coeficiente de riesgo tal que harfa que estas
decisiones dejaran de ser convenientes; por esto la planifica-
cién aparece, en tales situaciones, como una eleccién inevitable.

Resumiendo, podemos considerar las posiciones de Lange
y de Dobb como representativas de dos diversos tipos de res-
puesta a la critica liberal sobre la imposibilidad de realizar un
cileulo econémico correcto en la ecomomfa planificada. La
primera respuesta consiste en las tres proposiciones siguientes:
en primer lugar, se acepta el concepto de que el calculo econs-
mico sea un aspecto esencial de la planificacién como de
cualquier orden econémico; en segundo lugar, se acepta la
idea de que ningtn otro célculo es posible sino el que se sigue
de mecanismos anilogos al de mercado y, finalmente, se sos-
tiene la posibilidad de que un mecanismo de este tipo sea
introducido, también, en la planificacién, se afirma, asimismo,
que su eficiencia seria decisivamente superior a la del merca-
do capitalista.

La segunda respuesta consiste, por el contrario, en las dos
proposiciones siguientes: en primer lugar, se niega que el pro-
blema del cilculo sea un problema muy importante para la
planificacién, puesto que el problema principal por el que se
accede a una gestién planificada no es el pro-lema de la opti-
ma utilizacién de unos recursos dados sino el del aumento de
los propios recursos; en segundo lugar, se afirma que a los

fines de este iltimo problema (que es el de la acumulacién) la .

planificacién proporciona un mecanismo completamente supe-
rior al mercado en cuanto consiente desarrollos que serian
inconcebibles con el mercado. i
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4. Planificacion y cilculo;

Hemos visto ya cual era el punto débil de la argumentacién
de Lange; ahora debemos examinar cual es el punto débil de
la postura de Dobb. Para darse cuenta de que la argumenta-
cion de Dobb no es plenamente aceptable, es preciso tener
presente que si bien es verdad que el problema de la eficiencia
ha sido tratado con especial referencia a una situacién esta-
cionaria, no es totalmente cierto, por otra parte, que el pro-
blema de la eficiencia, como tal, sea importante sélo por esta
razén. No hay duda de que la nocién de eficiencia, como ha
sido formulada por la teorfa econémica (utilizacién de datos
puestos en forma tal que puedan hacer méaxima la consecu-
cién de ciertos fines), comporta la asuncién de que los recursos
productivos vengan dados; pero esto no significa que entre
los fines a conseguir con el empleo de tales recursos no pueda
estar, incluso, el del aumento de los mismos recursos, que es
lo que genéricamente se llama acumulacién.

La propia acumulacién puede desarrollarse en forma efi-
ciente o en forma ineficiente. El hecho de que una parte de
la riqueza disponible se dedique a conseguir el aumento de la
capacidad productiva de un sistema econémico no hace salir,
ciertamente, tal sistema del problema de la escasez de recur-
sos. Por lo demais, basta referirse al hecho de que la acamula-
cién misma se presenta como un objetivo concurrente con
otros objetivos y, esencialmente, con el de la satisfaccién inme-
diata de las necesidades, que en el 4ambito de la misma acumu-
lacién son posibles desarrollos muy diferentes entre los que
se debe elegir. Esta perfectamente determinado que la elec-
cién entre consumo y acumulacién y la eleccién entre las
muchfsimas formas en las que la acumulacién puede tradu-
cirse no pueden ser seguidas sino se parte de unos criterios
de eleccion bien definidos y de algin mecanismo que permita
el célculo de las mejores alternativas. Esto no significa, natu-
ralmente, que la tesis de Dobb busque la superioridad de la
planificacién en las situaciones en las que el problema del de-
sarrollo econémico se presenta como el mis importante, seria
una tesis para rechazar, sino que significa que tal eventual
superioridad de la planificacién no puede ser afirmada en forma
alguna hasta que no se demuestre que la gestién planificadora
de la economia posee instrumentos suficientes para el calculo
de la eficiencia. En otras palabras, el problema del calculo
econdmico nace como consecuencia del fenémeno de la es-
casez en el que la vida econémica se presenta. Ahora bien, si
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se persigue como fin esencial del proceso econémico la dismi-

nucién de la escasez mediante el proceso de acumulacién, esto -

significa que no se ha salido todavia de la escasez y que el
mismo fin de la escasez puede ser perseguido con eficiencia
solamente en el dmbito de un mecanismo econémico que con-
sienta el calculo.

No hay duda, entonces, de que una respuesta adecuada a
la critica liberal podria tenerse sélo en cuanto se pudieran
utilizar conjuntamente los elementos positivos de la posicién
de Lange y los elementos positivos de la posicién de Dobb,
es decir, sélo en cuanto se pudiera afirmar la posibilidad del
célculo en el 4mbito de una estructura no condicionada por
las limitaciones que el mercado presenta en el terreno del
desarrollo. - '

En esta direccién se ha volcado la tendencia mis reciente
sobre el problema de la planificacién. Sin embargo, antes de
examinar este punto sera preciso y es, en cierto sentido, in-
dispensable, hacer una referencia, siquiera muy breve, a la
experiencia soviética, bien sobre el terreno practico de la ges-
tién, bien sobre el terreno de la discusién tedrica.

5. La experiencia soviética.

En cuanto al examen de la experiencia soviética en el he-
cho de la planificacién no podemos extendernos en particula-
ridades; no sélo por la carencia de espacio, sino sobre todo
porque nuestra exposicién estd dedicada a la historia «?el pen-
samiento y no a la historia de los hechos. Lo que interesa
destacar sobre todo es que, hasta una época muy reciente, la
planificacién soviética ha sido conducida desc.u.idando, casi
completamente, el problema del calculo econémico. En el ori-
gen de esta postura encontramos dos circunstancias, una de
caricter cultural y otra de cardcter prictico. La primera estu-
dia el hecho de que la ciencia econémica soviética se ha redu-
cido siempre a una ilustracién del pensamiento de Marx en
el que, como ya habfamos dicho, no se encuentra ningin exa-
men detallado de una realidad econémica que se coloque fuera
de las tradicionales instituciones capitalistas. Ademais, puesto
que interesaban especialmente a Marx, en el examen del
capitalismo, todos aquellos aspectos que eran especificos del
marco capitalista y, por eso, no era posible encontrar en su
obra un tratamiento adecuado de aquel problema de la eficien-
cia en la utilizacién de recursos escasos que, como tal, no es
peculiar solamente de la realidad capitalista, sino que es ca-
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racteristico de todo proceso econémico que se desarrolle bajo
el signo de la escasez. La razén practica de esta solicitud
soviética debe buscarse en la circunstancia de que, al menos
en la primera fase de la planificacién, las alternativas de desa-
rrollo a elegir entre ellas se presentaban como extremadamente
sencillas y la eleccién podia hacerse, por ello, al margen de
un célculo riguroso. Tal simplicidad del proceso de eleccion
derivaba, a su vez, en primer lugar, del hecho que la alterna-
tiva entre consumo presente y acumulacién habia sido deci-
dida, de una vez por todas, por la direccién central, con la
eleccion de un tipo de gestiéon que garantizara el mas rapido
desarrollo posible; en segundo lugar, del hecho que al prin-
cipio de un proceso de industrializacién las alternativas res-
pecto al contenido a dar a la acumulacién son muy pocas y
muy sencillas; y, en tercer lugar, del hecho que, ya sea en
virtud de la alta tasa de acumulacién y de la consiguiente
fuerte contencién del consumo, las necesidades a satisfacer han
sido por largo tiempo las necesidades mas elementales. En tal
situacién, el inico problema del que nos hemos ocupado ha sido
¢l de garantizar la reciproca compatibilidad de los desarrollos
que se daban cita en los diversos sectores para conseguir, eit
todo momento, el necesario equilibrio entre las disponibilidades
y el uso de cada bien. Este problema fue resuelto con el lla-
mado método de las «balanzas materiales» que constituye una
especie de burda imitacién del sistema de Leontief. Lo que es
importante destacar, a este respecto, es que el método de las
balanzas, aiin cuando viniera transformado en una verdadera
tabla input-ouiput, permite resolver el problema de la cohe-
rencia interna de toda posible alternativa de desarrollo, pero
no sirve para resolver el problema de la eleccién entre un tipo
de desarrollo y otro. A decir verdad, en los afios precedentes
a 1927, la literatura soviética no fue ajena al problema del
calculo econémico y, a este propdésito, hubieron también con-
siderables aportaciones, las cuales, sin embargo, en el clima
cultural y politico entonces prevalente, no adguirieron ninguna
influencia y, posteriormente, cesaron por completo.

Por otra parte, con el mismo progreso de la planificacién
y con el desarrollo de la riqueza, la gestién de la economia
viene a encontrarse frente a problemas cada vez méas comple-
jos, en dependencia concretamente de la cada vez menos obvia
eleccién a realizar. Por un lado, de hecho, ¢l mismo objetivo
de la rapida industrializacién aparecia susceptible de recibir
contenidos siempre mas ricos y distintos mientras, por el otro
lado, el aumento del nivel general de vida que se venia consi-

guiendo por el rapido proceso de acumulacién hacia aparecer.
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mucho mas amplia la gama de las alternativas del consumo.
A consecuencia de esto, el problema de las elecciones y, por
ende, el del calculo, no podia ser diferido por més tiempo.
Una manifestaciéon extremadamente importante de tal situa-
cién se encuentra en el dltimo escrito de Stalin, aparecido en
1952 (1). En este escrito, Stalin sefiala c6mo en el sistema eco-
némico soviético existen, aunque para prescindir de las rela-
ciones comerciales con el exterior, dos sectores en los que la
formacién mercantil de los precios se ha mantenido inalterada
dentro del ambito de la gestién planificada general de la eco-
nomia; se trata, por un lado, del mercado de los bienes de
consumo y, por el otro, de las relaciones de intercambio entre
la ciudad y el campo. En estos dos sectores se encuentran su-
jetos econémicos independientes; por lo que respecta a los
bienes de consumo, el encuentro tiene lugar entre la masa de
los consumidores que son libres para gastar su renta en la
forma que crean més oportuna y el conjunto de las organiza-
ciones estatales de venta; en el campo de las relaciones entre
campo y ciudad el encuentro tiene lugar entre las industrias
estatales y las empresas agricolas de propiedad social coope-
rativa. Si bien dentro ciertos limites, se trata, en ambos casos,
de mercados efectivos sobre los que tiene lugar una formacién
real de precios. Lo que interesa destacar es que, en opinién
de Stalin, seria un error la eliminacién acelerada de estos ele-
mentos de mercado presentes en la economia soviética, puesto
que éstos contribuyen a resolver el problema de una gestién
racional, problema que Stalin juzga de gran importancia para
eliminar todas las incongruencias y los derroches de los que
€l mismo proporciona algunos ejemplos en su escrito. Se nota
como en esta formulacién el problema del calculo econémico

viene estrechamente ligado a la existencia de un mercado y

como, por esto, en definitiva, el problema de la economia sovié-
tica viene resuelto sobre la base de un mero compromiso entre
una planificacién centralizada que tiende al desarrollo y una
formulacién descentralizada de los precios esencialmente limi-
tada a algunos sectores.

Por otro lado, esta toma de posicién de Stalin, tenia per-
fectamente en cuenta las tendencias cientificas, ahora mas que
nunca, muy difundidas en la Unién Soviética, las cuales, bajo
la presién de los problemas corrientes de la planificacién,
tendian a apoyar sobre bases mas sélidas y, sobre todo, mas
acordes con los problemas efectivos, todo el mecanismo de la

(1) G. StALIN, Problemi economici del socialismo nell’ URSS, Rinascita,
Roma, 1953,
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planificacién. El problema que, en particular, venfa desde
hacfa tiempo suscitando el interés de los planificadores y de
los economistas era el de los criterios para la eleccién entre
los diversos modos de realizar determinados proyectos de in-
versién (por ejemplo, si aumentar la capacidad de produccién
eléctrica mediante centrales térmicas e hidrocléctricas). Nos
hemos dado cuenta, a este respecto, que la comparacién entre
los proyectos alternativos no podia ni siquiera ser seguido sino
en cuanto los costes e ingresos relativos a cada proyecto
en particular fuesen reducidos todos a valores presentes me-
diante una operacién de descuento y que esto implicaba la
determinacién de un tipo de interés, del cual se discute si debfa
ser Gnico para toda la economia, o bien, distinto para cada
iniciativa en concreto, pero cuya existencia representaba, en
realidad, una objecién muy implicita e importante a la
explotacién capitalista. Por otra parte, los problemas de efi-
ciencia frente a los cuales se encontraba la planificacién sovié-
tica no eran distintos de los que se presentan en una economia
capitalista; y es natural, por lo tanto, que se estuviera predis-
puesto, por fin, a abribuir la exacta importancia a una cate-
goria econémica que, como el interés, es esencial para la reso-
lucién de tales problemas.

Se puede también afirmar que, hasta hace muy poco, el nivel
de desarrollo alcanzado por la economia soviética no consen-
tia mas que una gestién aproximada como la de la primera
fase de la industrializacién. Los derroches a que la falta de rigor
sobre este punto siempre da lugar han comenzado, dltimamente,
a ser considerados como insoportables. A esto se ha venido
afiadiendo, en esta postguerra, la experiencia, por cierto no
alentadora, de la planificacién en los paises de la Europa orien-
tal, donde el fenémeno de la ineficacia de la gestién a causa
de la falta de un calculo econémico riguroso ha alcanzado
manifestaciones tan evidentes, que han hecho afirmar reciente-
mente a algunos economistas polacos que el bajo nivel de vida
de estos pafses depende mucho menos de la alta tasa de acu-
mulacién que de los derroches de recursos y de riqueza debi-
dos a la ineficacia.

6. Los problemas tedricos actuales de la economia planificada.

La situacién actual puede también sér definida cn estos
términos: el problema de la obtencién de eficiencia en la ges-

tién de la economia planificada se ha convertido en impro-
rrogable por el mismo nivel de acumulacién que las economias
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planificadas han alcanzado; si bien se recomoce generalmente
que se actia prudentemente en la reduccién de las zonas de
mercado que todavia existen en la actualidad en las economfas
planificadas, sin embargo la necesidad de asegurarse todas
las ventajas que la gestién centralizada presenta para los fines
del desarrollo econémico induce a descartar la perspectiva de
que el cilculo econémico pueda ser confiado a una amplia-
cién del mecanismo de mercado; por eso, el problema se plantea
en términos de cilculo exacto y cierto. Se trata de comprobar,
por lo tanto, si aquella operacién que parecia absurda a Hayek
y Robbins y que, basindose en su razonamiento, amigos y ene-
migos de la planificacién habfan igualmente considerado irrea-
lizable, no sea, por el contrario, actualmente, algo perfecta-
mente resoluble. A tal fin, ayudan todos los instrumentos de tipo
econométrico de los que hemos tenido ocasién de hablar. Tales
instrumentos, como hemeos dicho, estan constituidos, esencial-
mente, por modelos que reproducen el mismo mecanismo de
céleulo que tendria lugar en un mercado perfectamente com-
petitivo (1), en el caso de que éste pudiera existir, con la im-
portante cualificacién de que los mismos modelos vienen
formulados en forma tal que consienten, con la ayuda de los
modernos instrumentos de célculo electrénico, la determina-
cién efectiva de las soluciones numéricas.

Con referencia a cuanto se ha dicho en la tltima parte del
capitulo anterior — y, de un modo particular, al fenémeno
de la «dualidad» que se presenta en los problemas de la pro-
gramacién — se puede decir que existen, desde el punto de
vista teérico, dos plataformas posibles para el célculo en una
economia planificada, segiin sea que el mismo caleulo haga
referencia a la configuracién productiva, o bien, al sistema- de
los valores”econémicos. En el primer caso, se tiene una plani-
ficacién que es, en el caso limite, totalmente centralizada,
puesto que es la autoridad planificadora la que asigna objeti-
vos definidos y detallados a todas las unidades de produccion;
en el segundo caso, se tiene una planificacién con fuertes ten-

(1) Como hemos recordado en el primer capitulo, la anslogi’a entre el

mecanismo competitivo y la planificacién fue afirmada ya por Pareto y.:

més completamente, por Barone. Respecto a la formulacién de estos auta-
res, debemos decir que los actuales esquemas de planificacién no son, ni
podrian ser construidos sobre la base de la teoria walrasiana, por la insufi-
ciencia que esta teoria presenta en el terreno de la formacién de capital
(véase supra, pigs. 26-27). El esquema mais completo de planificacién de
que hoy se dispone es el modelo dindmico de LEoNTIEF, del cual ya hemos
hablado en el cap. VIII (véase sobre esta cuestién: C. NaroLEONI, Mer-
cato, pianificazione e imprenditivita en «La Rivista Trimestrale», N,° 3,.1962),

10

g




146 EL PENSAMIENTO ECONOMICO EN EL SIGLO XX

dencias descentralizadoras, puesto que en la oficina central se
calculan los valores que corresponden a la deseada configura-
cién productiva, la cual, por otro lado, debera ser conseguida
como resultado de las decisiones tomadas por cada unidad
productiva en particular sobre la base concreta de aquellos

"valores calculados. Es iniitil afiadir que en la préictica son

posibles soluciones intermedias, pudiendo ser, en algunos casos,
més oportuna la fndicacién de metas de produccién y, en otros
casos, la indicacién de valores econémicos.

Los desarrollos mis recientes del pensamiento econdmico
soviético demuestran que en este pafs se hallan netamente
orientados, ahora, hacia la aplicacién de estos métodos en la
planificacién. Para algunos de estos modelos, los soviéticos
pueden jactarse de poseer la prioridad, de la que hoy se viene
apreciando su valor en aquel pais. Por lo que se refiere, por
ejemplo, a la programacién lineal, se sabe que el problema fue
completamente formulado por el mateméitico Kantorovic en
1939. El mismo Kantorovic, juntamente con numerosos eco-
nomistas, entre los cuales destaca Nemcinov, estin preparando,
en una obra de gran interés, los instrumentos necesarios para
una gestién més racional de la economfa soviética (1). Som
interesantes, también, en este sentido, los escritos méis recien-
tes de Lange (2), quien ocupa actualmente un lugar destacado
en el sistema econémico polaco; este economista, destacén-
dose netamente de la linea por él mantenida en 1936, estd
elaborando actualmente esquemas de planificacién que se fun-
damentan en decisiones centralizadas sobre la base de solu-
ciones de eficiencia, investigando a través del calculo mas que
a través de procedimientos «de tanteo» anilogos al mecanis-

mo de mercado. Estamos asistiendo, naturalmente, a un cam- -

bio, en la teorfa y en la prictica, de la planificacién y, en el

estado actual, es dificil prever con exactitud cuales serdn los’

desarrollos posteriores de este movimiento, también porque los
instrumentos que se vienen elaborando, aunque son infinitamen-
te mas refinados y eficaces que los usados anteriormente, per-

(1) Véanse, en italiano, los articulos de V. 5. NEMCINGY y de L. V. KaAN-
TOROVIC, publicados en los niimeros 3, 4 y 5 de los «Quaderni di documen-
tazione» del Centro di studio sull’economia sovietica (Roma). Para una esme-
rada reseia de estos nuevos desarrollos del pensamiento econémico sovié-

tico, cfr. M. DoBB, La ripresa del dibatiito economico in URSS, «Politica

ed economia», enero 1961.

(2) O. LangE, Introduction to eooﬁometrica, Pergamon Press, Londres, .

1959; 1d., The ouspui-investment ratio and inpus-output analysis, en «Eco-
nometrica», abril, 1960. .
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sentan muchos defectos e imperfecciones, entre las que pare-
ce singularmente grave aquella que se refiere al tratamiento

muy parcial de los fenémenos relativos al progreso tecnolé-

gico. Se trata, desde luego, de un desarrollo muy importante
que no dejard de tener efectos muy profundos, ya sea sobre
el desarrollo del pensamiento econémico, ya sea sobre los
resultados précticos de la planificacién.




- CAPITULO X

La teoria del subdesarrollo econémico

1. La perspectiva histérica del subdesarrollo.

En los dltimos veinte afios el pensamiento econémico se
ha ido enriqueciendo por un conjunto de proposiciones relati-
vas a una realidad econémica que en el pretérito habfa sido
fundamentalmente abandonada por la ciencia oficial. Se trata
de la realidad de todos estos pafses del mundo que se conocen
actualmente con el nombre de subdesarrollados o atrasados. La
consideracién sobre este tema empezé practicamente durante
la dltima guerra, tan pronto como se preveyé que muchos
paises de Kuropa oriental, de Asia, de Africa y de la América
Latina, a la conclusién del conflicto, plantearian el problema
de la creacién, en ellos, de mecanismos econdmicos capaces
de atenuar la distancia que les separaba de los paises mas
adelantados. Se pensé, en otras palabras, que el desarrollo de
los sentimientos nacionalistas que el mismo conflicto habfa
favorecido, habria hecho totalmente insoportable para los paf-
ses en cuestién una situacién de tan profundo desequilibrio
con respecto a los pafses ricos. . :

Desde entonces la bibliografia sobre las economias subde-
sarrolladas se ha ido incrementando de forma imponente (1).

(1) Una bibliografia muy amplia y continuamente puesta al dfa, se en-
cuentra en el «Suplemento a las “Informazioni SVIMEZ* sobre los pro-
blemas de los paises econémicamente subdesarrollados», publicacién men-
sual de la Asociacién para el desarrollo de la industria en el Mezzogiorno
(SVIMEZ, Roma). Tal publicacién incluye, también, la traduccién italiana
de los escritos més importantes sobre esta materia, entre los cuales aquf
citaremos: P. N. RoSENSTEIN-RODAN, Problemi dell’industrializacione nell’
Europa orientale ¢ sud-orientale, N.° 17, abril de 1954 (N. del T.: Existe ver-
sién castellana de este articulo en la obra conjunta, La Economia del Sub-
desarrollo, publicada bajo la direccién de A. N. AGARWALA y S. P. Sive,
Tecnos, Madrid, 1963); R. NURSKE, Problemi della formazione di capitale
nei paesi sottosviluppati, N.° 4, marzo 1953, N.° 5, abril de 1953 y N.o 25,
diciembre 1954 (N. del T.: Existe versién castellana de este Lbro, publicada

-
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Se refiere, fundamentalmente, a los tres siguientes problemas:
definicién de subdesarrollo; analisis de las caracterfsticas fun-
damentales de las economias subdesarrolladas; examen de los
modos en que el subdesarrollo es susceptible de ser superado,
es decir, de las politicas dirigidas a determinar en estos pafses
procesos rapidos de desarrollo econémico.

2. Le deﬁnici6n de economia subdesarrollada.

El problema de la definicién de una economfa subdesarro-
llada no es tan simple como podria parecerlo a simple vista;
en efecto, la teorfa econémica no estid todavia en condiciones
de determinar, entre las muchas caracteristicas de estas eco-
nomias, aquella o aquellas que, presentdndose como funda-
mentales, proporcionan, por esa misma razén, un criterio de
determinacién. Por otro lado, teniendo en cuenta sobre todo
la oportunidad de que la definicién sea tal, que permita una
determinacién cuantitativa del subdesarrollo, se supone ge-
neralmente que el grado de desarrollo de una cierta economia
sea identificable mediante el nivel de renta por habitante.
Debemos apresurarnos a decir que el criterio de renta por
habitante presenta no pocos defectos, los cuales han sido am-
pliamente discutidos por la bibliografia econémica. Para este
modo de exposicién, tales defectos pueden agruparse en los
siguientes cuatro puntos:

En primer lugar, existe una dificultad que, aunque no fuera
bésica, es tal, que es capaz de impedir una exacta determina-
cién cuantitativa del subdesarrollo a partir de la base del
criterio citado. Se trata del hecho de que los paises subdesa-
rrollados carecen practicamente de estadisticas sobre la renta
y sobre la produccién, sin que haya ninguna perspectiva inme-
diata de conseguir estimaciones que posean un elevado grado
de fiabilidad. En segundo lugar, las estimaciones sobre la
renta, por exactas que sean, se refieren generalmente a aquella
parte de la produccién que pasando por el mercado recibe del
mismo mercado un precio; en las economias subdesarrolladas,
y ello es bien conocido, hay una parte bastante impertante
de la riqueza producida que nc pasa a través del mercado,
puesto que permanece en el dmbito de actividades econémi-

\

por el Fondo de Cultura de Méjico, Problemas de la formacién de capisal
en los paises insuficientemente desarrollados, Méjico, 1960, 2.2 edicién);
M. DoBB, Alcuni aspeiti dello sviluppo economico (N.° 10, septiembre 1953,
ndmero 11, octubre de 1953.
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cas de mera subsistencia, es decir, de actividades en las cuales
el productor no recurre al mercado ni para la adquisicién de
los medios de produccién, ni para la venta de su producto.-
Esto significa que, en la situacién en cuestién, una parte con-
siderable de la renta escapa a toda posibilidad de medi-
cién. En tercer lugar, si la renta por habitante es utilizada para
efectuar comparaciones internacionales, nos encontramos con
el inconveniente de que la reduccién de los datos nacionales
a una misma medida monetaria comin presenta dificultades
gravisimas. Las relaciones de cambio entre las distintas mone-
das no corresponden, de hecho, casi nunca, a las relaciones
entre los distintos poderes adquisitives, mas bien se trata de
calcular tales relaciones entre los poderes adquisitivos. Nos
encontramos, recordemos, comparando los paises desarro-
llados y los paises subdesarrollados, frente a la dltima difi-
cultad de la distinta composicién en mercancfas de las respec-
tivas rentas nacionales y es distinto hasta tal punto que hace
incierto el mismo concepto de relacién entre los poderes adqui-
sitivos. Finalmente, debe tenerse en cuenta que cuando nos
limitamos a considerar la renta por habitante, todo un con-
junto de diferencias cualitativas entre los distintos pafses es-
capa a toda posible consideracién, puesto que a un mismo
nivel de renta por habitante pueden corresponder, también,
estructuras econdmicas completamente distintas.

No obstante y tales defectos, el criterio de la renta por
habitante da lugar a resultados suficientemente indicativos de
la amplitud del desequilibrioc que afecta a la economfa mun-
dial. Se pasa de rentas por habitante de aproximadamente
2.000 dgélares (para los Estados Unidos) a rentas por habitante
inferiores a 50 délares anuales (como las de muchos paises
asidticos y africanos). El cuadro que de ello resulta no seria

fundamentalmente distinte si se pudieran aportar a la me-

dida todas las modificaciones sugeridas por los defectos antes
descritos.

Si se consideran subdesarrollados todos los paises que tie-

nen una renta por habitante inferior a 200 délares anuales,.

resulta que cerca del 70 %, de la poblacién mundial vive en
condiciones de subdesarrollo. Este dato, atin teniendo en cuenta
todas las imperfecciones del criterio usado, es suficiente para
darse cuenta de la magnitud del problema.
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3. La estructura econsmica de los paises subdesarrollados.

La causa inmediata de la baja renta por habitante, carac-
terfstica de las economias subdesarrolladas, es la baja produc-
tividad del trabajo, a su vez debida a lo primitivo de los medios
técnicos con los cuales el trabajo se combina en el proceso
productivo. En general, la superacién de tal situacién de atraso
técnico requeriria, como ha necesitado en todos los pafses que
hoy estan desarrollados, una importante acumulacién de ca-
pital, cuya posibilidad estd condicionada a la formacién de
un determinado exceso de la produccién global sobre el con-
sumo necesario para el mantenimiento y la reproduccién de
las fuerzas de trabajo. Pero a consecuencia de la baja produc-
tividad, este exceso es muy pequefio en los paises subdesarro-
llados en los que, sin embargo, se establece una especie de
circulo cerrado que se conoce con el nombre de «cfrculo vicioso
de la pobreza». El aumento de la renta por habitante requie-
re un aumento de la productividad que, a su vez, depende
de la formacién de capital y, por lo tanto, del excedente que
se produce entre la produccién y el consumo necesario; pero
tal excedente es pequefiisimo, precisamente, porque la renta
por habitante es baja. Tal circulo cerrado condena a las econo-
mfias atrasadas a una condicién pricticamente estacionaria,
la cual tiene tanta mayor posibilidad de consolidarse en cuanto
el excedente de la produccién sobre el consumo necesario no
solamente es escasisimo en la mayor parte de los casos, sino
que, muchas veces, se destina al consume de lujo de las clases
mas ricas.

Esta tendencia sistematica a la posicién estacionaria se
explica alin mejor, en sus causas mas tltimas, si se tiene en
cuenta el hecho de que las economias subdesarrolladas se
earacterizan por estructuras econémicas que podrian definirse
como precapitalistas. Es decir, se trata de estructuras en las
que faltan las dos caracteristicas fundamentales del capita-
lismo, o sea, por un lado el hecho de que el trabajo es trabajo
asalariado y, por el otro, que las decisiones econémicas
fundamentales, o sea, las decisiones relativas a la inversién,
se toman por sujetos privados independientes entre si quienes
determinan las condiciones de conveniencia basindose, funda-
mentalmente, en los movimientos presentes y previstos de los
precios. El sistema capitalista lleva aneja una gran extensién
del sistema de cambios, en primer lugar, en el sentido de que
ningin productor puede considerarse como autosuficiente, y,
en segundo lugar, por la existencia de un estimulo sistemaético

e
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a la inversién, determinado por la necesidad de alcanzar y
conservar el beneficio privado en las vicisitudes de la compe-
tencia. Y, concretamente, este estimulo a la inversién, es el que
ha representado el muelle potentisimo que en poco mis de un
siglo ha dado lugar en los paises en cuestién a una considera-
bilisima acumulacién de capital y, por lo tanto, a un progreso
continuo y sistematico de la riqueza y de la renta, a través
de un constante incremento de la productividad del trabajo.
Es importante tener en cuenta que, desde el punto de vista
tecnoldgico, la forma de produccién caracteristica de estas
economias esti constituida por la produccién industrial; de
aqui que se identifique la definicién de paises industrializados
con la de paises adelantados o capitalistas. En las economfas
subdesarrolladas tenemos, por el contrario, estructuras prefe-
rentemente de tipo familiar y de subsistencia. Esto es verdad,
tanto para la actividad agricola como para la actividad ma-.
nufacturera. En particular, estas iltimas, ya sea porque pre-
domina en ellas el tipo de empresa familiar, mantienen carac-
teres de artesanado y no todavia industriales. Esta circuns-
tancia estd en el origen de la absoluta preponderancia que la
agricultura goza en la economia de estos paises; generalmente
del 70 al 90 9, de la poblacién activa trabaja en la agricultura.
El caricter precapitalista de la mayor parte de las acti-
vidades econémicas de los paises subdesarrollados da lugar a
una de las caracteristicas mas importantes de estos paises: el
paro encubierto. La expresién de paro encubierto se usa con
referencia a cada situacién en la que una parte de las fuerzas
de trabajo presentes en una empresa pueden ser separadas de
la misma empresa sin que su produccién disminuya, atin per-
maneciendo constante la técnica y el capital disponibles. Es
evidente que un fenémeno de tal clase cobra real importancia
sélo en aquellas estructuras en las cuales no se distingue entre
realidad familiar y realidad empresarial, como ocurre por ejem-
plo en la agriculiura de peonaje. Solamente en tales condiciones
es posible la presencia estable de trabajo con productividad
nula dentiro de la empresa. En situaciones de tipo capitalista,
tal trabajo seria antes o después eliminado en virtud de los me-
canismos de mercado. Como ya veremos en seguida, la existen-
cia de paro encubierto pome a disposicién de las economfas
atrasadas un factor de produccién de notable entidad que,
bajo ciertas condiciones, constituye uno de los recursos mis
importantes para el comienzo de un proceso de desarrollo.
En el caracter precapitalista de la economia de los paises
atrasados se debe destacar, también, la circunstancia, antes
mencionada, de que el escaso excedente sobre el consumo ne-
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cesario que se produce en los pafses en cuestién viene casi
completamente destinado al consumo de las clases acomodadas.
Tales clases estan constituidas, de hecho, por propietarios agri-
colas y no por burgueses emprendedores; las clases ricas, en
otras palabras, mientras podrfan ser un elemento dindmico
en las economias capitalistas, representan, por el contrario,
uno de los obstdculos méas fuertes para el desarrollo de las eco-
nomfas atrasadas.

4. El desequilibrio econémico mundial.

Si se tiene presente esta diversidad de estructuras econd-
micas en los distintos paifses, la explicacién de los desequili-
brios econémicos mundiales puede ser facilitada notoriamente.
A este respecto, es oportuno tomar en consideracién las pre-
visiones que sobre €l desarrollo econémico mundial se hicieron
por parte de los elasicos, o sea, por .aquellos economistas
que, por primera vez, apremiados por el:ambiente ongmado
por la producclon capitalista, elaboran un cuerpo sistemitico
de doctrinas econémicas. La economia claswa, frente a la evi-
dente fuerza expansiva del sistema econdinico por ella estu-
diado, o sea, del.sistema capitalista, predecia que tal orden,
por haber superado las formas mas atrasadas de produccién
en los paises de origen "del propio capitalismo (en aquellos
paises qué habfan expenmentado la citada «revolucién indus-
trial»), estarfa en posicién de poder extenderse por todo el
mundo, batiendo y superando, en cada pafs a las formas mas
atrasadas de produccién. Pero, a més de un siglo de distancia
de la forfulacién de estas previsiones, podemos hoy darnes
cuenta de cémo se han proé’ cido solamente en pequeiia me-
dida. En realidad, los paises que en el momento en que se rea-
lizaron estas previsiones estaban mis desarrollades han con-
tmuado, en forma mucho méas impetuosa, incrementando su

. riqueza, mientras que casi todos los otros pafses se han quedado

todavia mas atras, dando lugar, finalmente, a la situacién de
profundo desequilibrio de la que hemos hablado al principio.
Como ha sido muy bien destacado por Myrdal (1), recientisima-
mente, la historia econémica mundial presenta, no una ten-
dencia a un equilibrio general, sino una tendencia a profun-
dizar estos desequilibrios.

1) G. ] MyrpAL, Economic Theory and Underdeveloped Regions, Londres,
1957 (N. del T.: Existe versién castellana, bajo el titulo Teorfa Econémica
y Regiones Subdesarrolladas, publicada por el Fondo de Cultura de Méjico,
Méjico, 1962, 2.2 edicién).

LA TEORfA DEL SUBDESARROLLO ECONOMICO 155

¢ Cuales han sido, pues, las razones que no han permitido
la verificacion de aquella previsién clasica?

La explicacién mds generalmente aceptada por los actua-
les tedricos del subdesarrollo, es la que se refiere a la existencia
de los llamados factores acumulativos, o sea, de factores que una
vez aparecido un desethbno, por pequeiio que éste sea, entre
distintas regiones, actian en el sentido de aumentar todavia
mas este desequilibrio por el solo hecho de haberse producido.
Estos factores acumulatives vienen clasificados en dos cate-
gorias, segin se produzcan del lado de la oferta o del lado
de la demanda.

Por lo que respecta a los: primeros, es preciso considerar
que la incial constitucién de una determinada estructura in-
dustrial en un determinado lugar, da oportunidad al nacimien-
to, en aquel lugar, de una serie de economias externas, origi-
nadas por los elementos del citado «capital nacional fijo». Se
trata, en definitiva, de todo aquel conjunto de servicios (me-
dios de comunicacién, fuentes de energia, sistema crediticio,
mano de obra cualificada, etc.) que determinan ventajas de-
cisivas de los costes para todas las actividades que tengan su
inicio en las regiones en cuestién. Los clasicos pensaban que
estas ventajas de costes en los pafses ya dotados de un cierto
grado de industrializacién habrian podido ser compensadas,
en los otros paises, por el bajo precio al que podia ser contrata-

da la mano de obra. La experiencia histérica, sin embargo,

ha demostrado que esta compensacién no ha tenido lugar; si
bien durante el siglo X1Xx un obrero de la India costaba la
quinta o la sexta parte de un trabajador inglés, la convenien-
cia, sin embargo, para los capitalistas privados para invertir
en Inglaterra ha sido siempre mayor que la conveniencia de
invertir en la India, porque, concretamente, las economias
externas existentes en Inglaterra eran decisivas respecto al
aborro de los costes en mano de obra que pudiera producirse
en la India.

Por lo que respecta a los factores acumulativos que actian
por el lado de la demanda pueden ser mejor explicados con
un ejemplo: Supéngase que en un pafs subdesarrollado se pre-
tenda establecer una fébrica que dé trabajo a 1.000 obreros;
los ingresos adicionales de que gozarén tales obreros por el mero
hecho de pasar de una situacién de paro, clara o encubierta,
a una situacién de pleno empleo, no podrén evidentemente
ser gastados completamente en la adquisicién de bienes pro-
ducides por su misma fabrica, por lo cual se producird inmedia-
tamente un grave problema de falta de mercado. El pro-
blema podria ser resuelto ocupando a los 1.000 obreros, mejor
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que en una sola fibrica, en un complejo de fibricas mas peque-
fias que den lugar, en su conjunto, a una vasta gama de pro-
ductos que puedan ser adquiridos completamente por la renta
adicional proporcionada por el nuevo empleo. Teniendo pre-
sente, sin embargo, que en la industria moderna existen dimen-
siones minimas por debajo de las cuales no es posible actuar,
se deduce que el inico procedimiento para resolver el problema
no seria crear empleo para 1.000 obreros sino, supongamos,
para 10.000 obreros, mediante la creacién de un complejo de
unidades industriales que cuente, cada una, con las dimensio-
nes suficientemente amplias para dar lugar a un conjunto de
productos otro tanto diferenciados para la demanda que pro-
viene de aquellos que han sido empleados en el complejo indus-
trial de que se habla. En tal caso el problema de demanda que
aparecia como irresoluble a escala de 1.000 obreros resulta per-
fectamente factible a una escala de 10.000 obreros. Esto signi-
fica, en otros términos, que también por lo que respecta a la
demanda, la existencia de determinado grado de industriali-
zacién y, por lo tanto, la existencia de un cierto ndmero de
unidades productivas que ya estén en funcionamiento, deter-
mina ventajas decisivas. )

Todo esto significa tal como ha sido puesto de relieve por
el economista Rosenstein-Rodan (1), que en los paises subde-
sarrollados existen, ya sea por el lado de la oferta ya sea por
el de la demanda, importantes efectos de «indivisibilidad»,
en el sentido de que la conveniencia de la inversién se mani-
fiesta sélo en el caso de que la propia inversién no sea inferior
a las dimensiones minimas. De aqui se deduce que el inicio
de un proceso de desarrollo que tenga lugar hoy y en las con-
diciones técnicas actuales, puede ser efectuado sélo en cuanto
se pueda disponer de importantes fondos invertibles que creen
por asi decirlo, casi de una vez, ya sea aquel capital nacio-
nal fijo, ya sea aquella integracién entre las distintas unida-
des industriales que son mecesarias para la rentabilidad de la
inversi6n; pero para conseguir este propésito los paises subde-
sarrollados se encuentran con la dificultad gravisima que ya
habfamos indicado anteriormente con el nombre de «circulo
vicioso de la pobreza». ’

La explicacién del subdesarrollo, basada en la existencia
de factores acumulativos, si bien indica algunos elementos
fundamentales del problema, no puede, sin embargo, ser con-
siderada completamente suficiente. De hecho, arranca de la
consideracién de un desequilibrio, aunque sea pequefio, ya

(1) Véase la nota publicada en la primera pagina de este capitulo.
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existente, y explica cual es el mecanismo que da lugar a su
ampliacién. No explica, sin embargo, como este desequilibrio
inicial aparece. A este respecto, es indispensable tener presente
que la explicacién del origen de este desequilibrio no puede
ser dado sobre el terreno puramente econémico, puesto que
estan en juego todas las razones histdricas que han permitido
el desarrollo de la burguesia en ciertos lugares mas que en
otros. Y se trata, como es evidente, de razones no sélo econé-
micas, sino también culturales, de religién, de civilizacién en
general. Sobre tales razones, no podemos detenernos, aunque
es muy interesante el que tengamos en cuenta su existencia.

En el terreno institucional es preciso detenerse, por lo
menos, en una cuestién, sobre la cual se manifiesta en gran
medida, una insuficiente claridad de ideas. Como se ha notado,
muchos de los pafses subdesarrollados son, o han sido hasta
tiempos recientes, colonias de las paises industrializados. En
el campo de las relaciones de tipo colonial, se han verificado
en las economias subdesarrolladas inversiones de caricter pro-
piamente industrial principalmente dirigidas a la explotacién
de vecursos naturales locales (petréleo, caucho, cobre, café,
algodén, etc.). Tales inversiones han dado lugar, sin duda, a
actividades productivas técnicamente avanzadas y de tipo
netamente capitalista. Pero el punto importante a tener' en
cuenta es que esto no ha podido modificar en nada al esquema,
antes expuesto, de las economias subdesarrolladas, en cuanto a
que se ha tratado de actividades dirigidas a poner determinados
productos a disposicién de los aparatos industriales de los
paises capitalistas y no a la activacién de procesos auténomos
de desarrollo en los paises coloniales. Naturalmente estas acti-
vidades de tipo capitalista no han tenido lugar sin ejercer
efectos en los pafses en que se han producido, sobre todo porque
han creado un sector, aunque sea limitado, de actividad econé-
mica moderna, el cual, al tener necesidad de reclutar mano
de obra local, ha destruido, en parte, las antiguas relaciones
de produccién; esto ha reforzado la tendencia de estos paises
a iniciar procesos de desarrollo de los cuales la explotacién
de los recursos naturales se halla orgénicamente inserta en un
mecanismo éconémico explicitamente dirigido a elevar la renta
de sus poblaciones.
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5. La industrializacion y los planes de desarrollo.

El problema del desarrollo de las economias atrasadas sc
plantea corrientemente en términos de industrializacidn, es
decir, en términos de expansién de aquel tipo de actividad
productiva en la cual pueda ser mas rapido el incremento de

la productividad del trabajo y que, por ello, proporcione la

maéxima aportacién a la elevacién de la renta por habitante.
El pensamiento econémico contemporineo ha evidenciado c6mo
la industrializacién de los paises atrasados no puede ser’ dis-
cutida sobre la base de la teoria clasica del comercio- interna-
cional, la cual sostenfa la economicidad de la divisién inter-
nacional del trabajo, y de la que, con un examen superficial,
se podria hacer derivar la oportunidad de una division de la
economia mundial entre paises industriales y paises agricolas.
Se ha evidenciado, a este respecto, que la tesis clésica sobre
la divisién internacional del trabajo parte del presupuesto
que la dotacién de recursos productivos en los distintos paises
es un dato que no es susceptible de modificarse; por otra parte,
la industrializacién de los pafses atrasados incide, asimismo,
sobre Ia distribucidn internacional de los recursos producti-
vos (entre los cuales estd obviamente comprendido el capital)
¥, por lo tanto, cambia los mismos datos de partida con refe-
rencia a los cuales la oportunidad de la divisién entre los pai-
ses industriales y los paises agricolas ha sido tradicionalmente
afirmada.

Pero si existe, ahora mis que nunca, acuerdo acerca de
la forma técnica que el desarrollo de los paises atrasados debe
asumir, el mismo no afecta en lo que se refiere a la forma insti-
tucional. Es evidente que es muy dificil pensar en la posibili-
dad de que en los paises en cuestién la industria se desarrolle
a partir de la base de un mecanismo de mercado anélogo al

e promovié el desarrollo industrial de los pafses capitalistas.

e hecho, en estos iltimos, la industrializacién se produjo
de forma gradual, de modo que por la integracién entre las
diversas partes del sistema industrial se producen, por afiadi-
dura, ajustes y adaptaciones sucesivas a trdvés de un paso a
grados siempre mayores de complejidad. En este proceso, aque-
o que se ha llamado capital nacional fijo ha tenido ocasién
de desarrollarse gradualmente y de reforzar y ampliar, en
forma continua, las propias condiciones del desarrollo indus-
trial. En las economias atrasadas, por el contrario, el proceso
de industrializacién no puede tener sino un cardcter distinto.
Se trata, de hecho, en este caso, de superar un desequilibrio

-
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‘histérico profundo con los pafees subdesarrollados, de alcanzar, .
dentro de un perfodo de tiempo razonable, una posicién que
esté de alguna manera en condiciones de sostener la compara-
cién con los sistemas industriales ya presentes en el mercado
mundial. ‘

A este propésito es preciso referirnos a un problema que
ha sido larga y ampliamente discutido en los escritos sobre los
paises subdesarrollados, incluso con todo lujo de complica-
ciones analiticas, pero que, fundamentalmente, se puede expli-
car de forma muy sencilla. En una economia subdesarrollada,
la cual se encuentre al principio de un proceso de desarrollo,
la dotacién de recursos productivos esté caracterizada por una
gran abundancia de trabajo en comparacién con el capital
(de cualquier modo que se quiera concebir este tltimo: o como
stock de bienes de capital existentes en un momento consi-
derado, o como la posibilidad de ampliar tal stock mediante
la inversién del ahorro). Siendo ésta la situacién, se ha soste-
nido, por parte de algunos, que para obtener la maxima ocupa-
cién posible del capital disponible, el proceso de industriali-
zacién deberfa realizarse mediante proyectos de inversion ca-
racterizados por la baja «intensidad de capital» (o sea, por una
baja relacién capital-trabajo); es decir, seria preciso que el
contenido técnico de las inversiones respetase la inicial dota-
cion de recursos, incluso si esto debia comportar (como, de
hecho, generalmente comporta) una tecnologia relativamente
atrasada. A esta tesis se ha opuesto otro argumento: si las
inversiones dirigidas a industrializar el pafs se caracterizan
por ung alta «intensidad de capital», entonces los efectos inme-
diatos sobre el empleo serfan indudablemente menos favora-

“bles, puesto que a una misma cantidad de recursos invertidos
corresponderia una menor necesidad de mano de obra; sin
embargo, en este caso, la mas alta relacién capital-trabajo
daria lugar, generalmente, a una mayor productividad del
trabajo y se supone (como parece licito que asi se haga) que
en ambos casos el tipo de salario sea més o menos el mismo
(es decir, alrededor del nivel de subsistencia), la mayor produc-
tividad, adn en presencia de un menor empleo, podria dar
lugar a un. volumen de renta no consumido y, por lo tanto,
susceptible de nueva inversién, mayor del que se formaria en
el caso de menor productividad con la consecuencia de un
maés fuerte desarrollo de la renta y, por lo tanto, a largo plazo,
con efectos mis importantes sobre el mismo empleo que los
que comportaria la otra alternativa (1).

(1) Aqui es suficiente citar a favor de la primera alternativa, a R. NURs-
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De este razonamiento se puede deducir la oportunidad para
los paises subdesarrollados de adoptar, incluso para el inicio
de sus procesos de desarrollo, técnicas avanzadas, por lo menos
en aquellos sectores en los que la productividad del trabajo
es. mas sensible a las variaciones de la tecnologia utilizada.
Pero el uso de técnicas modernas y el rapido desarrollo de las
inversiones que tales técnicas consienten, hacen particular-
mente intensa, como hemos visto, la operacién de la indivisi-
bilidad propia de las situaciones de subdesarrollo.

Esto significa en concreto que mientras en los paises desa-
rrollados la coordinacién entre las decisiones relativas a la
formacién de capital ha tenido y tiene lugar, corrientemente,
mediante decisiones que se refieren a incrementos relativamente
modestos de un capital ya existente en los paises subdesarrolla-
dos la necesidad de superar la indivisibilidad hace que la coor-
dinaci6én entre las decisiones de inversién deba referirse inevi-
tablemente a incrementos de capital que son mucho més
importantes respecto al capital ya existente, en el pais. De esto
se sigue que los riesgos de la inversién son mucho mas graves
en los paises subdesarrollados que en los paises ya industria-
lizados y que, por ello, la promocién del desarrollo industrial no
esti generalmentemente proporcionada, en estos paises, a las
posibilidades y a las conveniencias de los empresarios priva-
dos. Es esta la razén por la cnal en los paises en camino de
industrializarse, la politica de desarrollo viene impuesta por
medio de programas o planes en los que el lugar ocupado por
el Estado aparece como decisivo. Sobre esta cuestién todavia
se estd muy lejos de conseguir una uniformidad en la formu-
lacién en los distintos paises subdesarrollados, puesto que no
se trata nunca de planes tan comprensivos y articulados como
los que tiénen lugar en los pafses comunistas; y por ello la
relacién entre accién piiblica ¢ iniciativa privada se presenta
configurada en forma distinta, segiin las situaciones particu-
lares. )

En general, puede decirse que en estos planes se confian
al Estado, por lo menos, tres tareas.

En primer lugar, se confia al Estado lo que podria
llamarse la responsabilidad emprendedora global del proceso
de desarrollo. Tal responsabilidad presenta, a su vez, tres as-
pectos. Ante todo, el Estado determina los objetivos generales

KE, op. cit., en Supplemento a las «Informazioni SVIMEZ», N.° 4, p. 105
(N. del T.: Existe versién castellana ya citada); M. DoBB, Nota sul cosiddetto
grado di intensitd di capitale dell’investimento nei paesi sottosviluppati, publi-
cado en Economie appliquée (Ndm. 3, 1954), y Traduccién italiana, va cita-
da, Téoria economicn e socialismo..
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que el pais debe alcanzar en un determinado periodo de tiem-
PO y que estin generalmente especificados en términos de renta
y de ocupacién. El Estado, después, debe indicar cual es el
volumen y la composicién de la formacién de capital en con-
diciones suficientes para garantizar la consecucién de aquellos

. objetivos en el tiempo previsto. Y finalmente compete al Es-

tado la obligacién de asegurar que el desarrollo del pais no
encuentre obsticulos desde el punto de vista del ahorro dis-
ponible y, por lo tanto, para la financiacién de las inversiones;
lo cual generalmente se obtiene imponiendo al consumeo un
tipo de incremento menor que el tipo de crecimiento de la
renta, de forma que la parte ahorrada de la renta sea mayor
cada afio.

Este aumento de los recursos a invertir en relacién
a la renta nacional es esencial para la ruptura del cfrculo
vicioso de la pobreza. Para conseguir tal ruptura, de hecho
las economias atrasadas poseen el arma de la utilizacién de
este 1mportante recurso potencial que es el trabajo, que se
encuentra en condiciones de paro encubierto; pero es evidente
que tal recurso es, concretamente, sélo potencial, si el trabajo
no estd provisto de todos aquellos medios de produccién, de
todo aquel capital que puede solamente provenir de la inver-
sién del ahorro.

Ademias de esta responsabilidad emprendedora global, se
confia, en segundo lugar, al Estado, la tarea de eliminar aque-
llas estructuras institucionales que méis se manifiestan como
obsticulo a la realizacién del proceso de desarrollo. A este res-
pecto se preveen, en general, en estos programas, vastas ac-
ciones de reforma agraria y una adecuada regulacién de las
relaciones con el capital extranjero. .
_ En tercer lugar, se presume que el Estado, ademis de
Invertir en todos los campos que se refieren al capital nacional
ﬁ_]o,.puede y debe asumir responsabilidades directas en la for-
macién de capital industrial, por lo menos para la creacién
de aquellas industrias de base que constituyen, ellas mismas,
una economia externa fundamental para cambiar los térmi-
nos de la conveniencia privada a la inversién ).

Se repite que el contenido de los problemas individuales
de desarrollo en el 4mbito de estas caracterfsticas generales
es extremadamente diverso. La presencia simultinea de un
elemento de planificacién y de un elemento de iniciativa pri-
Yada constituye, pues, en estos pafses, un factor de tensién,

(1) Sobre la posicién del Estado en los programas de desarrollo de las
eoonomias. subdesarrolladas, cfr. sobre todo P, SARACENO, Iniziativa pri-
vata ed azione pubblica nei piani di sviluppo economico, Giuffré, Roma, 1959,
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cuya resolucién se presenta hoy muy dificil, puesto que el
pensamiento econémico no ha estado en condiciones, por lo
menos hasta ahora, de proporcionar la teoria de un proceso

de desarrollo que se promueva a partir de centros empre-

sariales privados y, por lo tanto, de un mercado que funcio-
nari en el dmbito de un desarrollo cuyas caracteristicas gene-
rales hayan sido establecidas de forma programada por el poder
piblico, el cual, ademis, intervenga, con sus propias unidades
de produccién, en el establecimiento de algunas de las con-
diciones preliminares para la constitucion de un mecanismo
de desarrollo. Esta situacién teérica aparece tanto mis grave
cuanto que se refiere a un fenémeno de gran magnitud que,
sin duda, esté destinado a cambiar, en un tiempo no muy lejano,
toda la estructura de la economia mundial.

.nos cambios que han modificado sensiblemente la forma de

-

e

-

CAPITULO XI

e

Los problemas actuales
de la economia mundial

1. La situacion en los paises adelantados : la «sociedad opulenta».

El desarrollo de los paises atrasados y los considerables
esfuerzos en el terreno teérico y en el de la. politica activa
que tal desarrollo requiere que se hagan para poder ser co-
rrectamente concebido y eficazmente conducido a buen fin,
representan, por ello, como hemos visto, uno de los aspec-
tos decisivos de la actual situacién internacional. Pero, apro-
ximéndonos al fin de nuestra exposicién, no serd inoportuno
echar un vistazo a los problemas que se presentan en los mas
diversos érdenes de la economia mundial, puesto que es con
el conjunto de estos problemas que el futuro pensamiento eco-
némico deberd enfrentarse.

El primer punto a examinar se refiere a las economias
altamente desarrolladas; aquellas economias para las cuales,
como sabemos, ha sido avanzada la tesis de que se encuentran
en una fase de madurez o estancamiento. A este respecto. es
importante tener en cuenta que en las economias adelantadas
dentro del marco capitalista se han venido introduciendo algu-

funcionar respecto a lo que ocurria hace cien afios. El cuadro
tipico de una economia capitalista, aquel al que se referfan
constantemente los economistas clisicos de Smith a Marx,
estd constituido por un mecanismo en el que el precio de la
fuerza de trabajo viene sistematicamente mantenido al simple
nivel de subsistencia y reproduccién de los trabajadores, de
forma que el constante incremento de la productividad, carac-
teristico de esta economia, se utilice para el continuo aumento,
no sélo en sentido absoluto sino también en sentido relativo
de la renta global, de los recursos destinables a la acumula-
cién. En otras palabras, el capitalismo venfa a configurarse

o
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como un orden econémico esencialmente reacio a la amplia-
cién del proceso productive y en ‘el cual, puesto que el consu-
mo se presentaba simplemente como un momento de la pro-
duccién, se le consideraba como una simple retribucién, es
decir, de aquel particular medio de produccién que es el tra-
bajo. Partiendo de esta formulacién se comprende como los
economistas cldsicos fueron estimulados a concebir el benefi-
cio no como la compensacién de una especifica aportacién a
la produccién, sine como un simple residuo, o sea, simple-
mente, como lo que queda de la renta una vez pagados los
salarios; la conservacién y la ampliacién sistemética de tal
residuo mediante, dicho concretamente, la compresién del sala-
rio al nivel de subsistencia y reproduccién y el aumento de la
fuerza productiva al realizar la propia acumulacién de dicho
residuo, venfan a configurarse en este esquema como consti-
tuyentes de las caracteristicas de fondo del sistema econémico
considerado. No hay duda alguna de que este cuadro teérico
correspondfa a las condiciones que de hecho existian en la
época de la economia clisica; y entonces se entiende como fue

justificada la posicién de Marx, que por debajo de las miilti-

ples causas inmediatas de las fluctuaciones econémicas indivi-
dualizaba, en el desequilibrio entre las fuerzas productivas y
la capacidad de consumo, «la causa dltima de todas las crisis
efectivas» (1). De tal circunstancia se habfa dado cuenta ya
Malthus el cual, contrariamente a la formulacién de Smith y
Ricardo, sostiene que el sistema econémico no habria podido
alcanzar nunca una situacién de equilibrio estable sin con-
sentir un amplio desarrollo de lo que los clisicos llamaron
consumo improductivo, es decir, el consumo suntuario propio
de las clases ricas. Malthus, en otras palabras, dindose cuenta
del desequilibrio fundamental entre produccién y consumo que
es caracterfstico de la economfa capitalista y no llegando, por
otra parte, a concebir el consumo de los trabajadores sino
como consumo de simple subsistencia, indicaba otro tipo de
consumo como vilvula de escape para la siempre amenazante
crisis econémica. - :

En la historia del capitalismo este cuadre clasico se ha
venido modificando poco a poco. Las modificaciones esenciales
son todas reducibles a los dos tipos siguientes: En primer
lugar, la tendencia a la reduccién del salario al nivel de subsis-

(1) C. MaRrx, Il capitale, libro III, tomo II (Rinascita, Roma, 1955),
pégina 176. (N. del T.: Existe versién castellana publicada por Fondo de
Cultura de Méjico, Méjico, 1959, 2.8 edicién, bajo el titulo El Capital, La
nota citada corresponde a la pig. 459 del vol. I1I de la edicién castellana).
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tencia ha quedado interrumpida, hasta cierto punto, por los
éxitos conseguidos por la accién sindical organizada de las
clases trabajadoras, a consecuencia de la cual la distribu-
cién de la renta ha comenzado a presentar una orientacién
sensiblemente distinta de la que habfa sido determinada por
la pura l6gica del mecanismo capitalista. En otras palabras,
las clases trabajadoras han conseguido escapar a aquella mise-
ria creciente que habia sido prevista por Marx sobre la base
de las leyes de una sociedad que podriamos definir como capi-
talista pura, en la que el trabajador, habiendo sido reducido
a simple fuerza de trabajo, esti privado completamente de
todo poder contractual.

Pero, en segundo lugar, la distribucién de la renta ha ve-
nido influenciada notablemente, también, por aquel conjunto
de politicas econémicas que son caracteristicas de un cuadro
democritico. Estas consisten o en redistribuciones directa-
mente conseguidas mediante la politica fiscal o en redistribu-
ciones conseguidas indirectamente mediante las intervencio-
nes publicas de tipo anticiclico, como lo son aquellas que han
tenido lugar conforme a las formulaciones keynesianas. Todos
estos factores redistributivos han tenido efectos considerables
sobre la realidad capitalista. En el caso de Inglaterra, por
ejemplo, ha sido recientemente demostrado por Strachey (1)
que hasta 1939 se habia conseguido una participacién cons-
tante de las rentas de trabajo sobre la renta total y que, des-
pués de la guerra, tal participacién ha aumentado ligeramente.

En las sociedades capitalistas actuales, sin embargo, como
consecuencia de la redistribucién de la renta que se ha ido

. produciendo, nos encontramos con situaciones en las que los

consumos han alcanzado niveles considerables. La situacién
real de estas economias serfa, no obstante, incomprensible,
sino se destacase la circunstancia de que los consumos que
en ellas tienen lugar hoy en dia, si bien han crecido enorme-
mente desde un punto de vista cuantitativo, no han escapado,
sin embargo, a las leyes de un sistema que en sus caracteristi-
cas bisicas considera el consumo como un momento par-
ticular de la produccién. Y, de hecho, los consumos que hoy
se producen en las sociedades muy desarrolladas, aunque no
sean consumos de simple subsistencia y reproduccién de la
fuerza de trabajo, continiian estando completamente subor-
dinados a la produccién, en el sentido de que vienen determi-

(1) J. StracHEY, Contemporary Capitalism, Londres, 1956, pp. 136-151
(N. del T.: Existe versién castellana editada por el Fondo de Cultura Eco-
némica, Méjico, 1960, bajo el titulo El Capitalismo Contempordneo.)
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nados, no por la iniciativa autonéma de los consumidores, sino
como consecuencia de peticiones' muchas veces violentas del
mundo de la produccién (es asi, entre otras razones, como se
explica el puesto decisivo asumido por la publicidad en las
economias modernas). .

Es por esta particular naturaleza del consumo que surgen
hoy en dia los problemas mas delicados de las economias desa-
rrolladas. Esto parece particularmente evidente en una eco-
nomia como la de los Estados Unidos, donde el nivel de con-
sumo ha alcanzado metas altisimas, en correspondencia de
las cuales las dificultades para encontrar nuevos consumos se
hacen sentir actualmente en forma muy evidente, partiendo
de la base de una consideracién de este tipo, que ha sido rea-
lizada recientemente en uno de los analisis mas interesantes
de la economia americana por parte de Galbraith, en un libro
suyo sobre la «sociedad opulenta» (1). Este economista ha
puesto en evidencia un grave elemento de irracionalidad sobre
el mismo terreno de aquella eficiencia productiva que ha sido
considerada como uno de los puntos de mayor importancia
para una economia capitalista. La teorfa econémica clasica
ha creido siempre que a través de la persecucién del beneficio
privado la economia capitalista proporciona un mecanismo
suficientemente eficiente para la satisfaccién de las necesida-
des. Ahora esti suficientemente claro que el juicio sobre la
eficiencia, en la persecucion de tales fines, puede darse en tanto
que el propio fin sea realmente independiente respecto al medio
con que se persigue; es preciso, concretamente, que la necesi-
dad sea definible independientemente de la produccién a fin
de que pueda juzgarse si la produccién satisface tal necesidad
de forma eficiente 0 menos que eficiente. Pero si las mismas
necesidades pueden ser definidas sélo en funcién de lo que se
impone al consumidor por parte de la produccién, entonces
aquel concepto de eficiencia pierde significado y el proceso
econémico asume caracteristicas de las que no se consigue
encontrar la racionalidad. Es natural que en un cuadro como
éste, Galbraith considere un «mito» la importancia que la
sociedad americana continiia atribuyendo al fenémeno de la
produccién. Ademas, esta configuracién eminentemente irra-
cional de las relaciones entre produccién y consumo no con-
tiene en si ninguna garantfa de desarrollo continuo; en efecto,
los fenémenos de saturacién son, inevitablemente, cada vez

(1) J. K. GarBrarte, The Affluent Society, Boston, 1958 (N. del T.:
Existe versién castellana, publicada por Ariel, S. A., Barcelona, 1960, bajo
el titulo La Sociedad Opulenta).
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més frecuentes y siempre es mas dificil detener el acentuamiento
de esta especie de explotacién del consumidor por parte de
la produccién a fin de obtener posteriores expansiones del
proceso econdémico.

Desde un punto de vista inmediatamente politico, los pro-
blemas suscitados por la «sociedad opulenta» vienen solici-
tando soluciones practicas dirigidas a la ampliacién de la esfera
publica en comparacién con la esfera privada. Es indiscutible,
de hecho, que de tal forma, partes siempre mayores de la
demanda global vendrian sustraidas a la incertidumbre deri-
vada de la dificultad de expansionar hasta ciertos limites el
consumo privado. En las observaciones de la propia economia
americana se vienen haciendo cada vez mas frecuentes las pro-
puestas directas de comprometer seriamente al gobierno fede-
ral en la preparacién de ciertos servicios piublicos, cuya dota-
cién se opina que es insuficiente, en medio de la abundancia
general de que goza el pais. Este gasto ptblico solicita ya de-
terminadas reformas basicas, particularmente deficientes en
algunas zonas relativamente menos desarrolladas que las otras,
a base de una accién dirigida a ampliar y perfeccionar el sis-
tema educativo (1). Tiene un gran interés, sobre esta misma
cuestién, la propuesta, que ya viene haciéndose en muchas
partes de aquel pais, de comprometer mucho mas a la econo-
mia americana en la ayuda a las economias atrasadas. Sea cual
fuere el exacto significado econémico e histérico de una poli-
tica que proporcione el desarrollo de los paises atrasados,
mucho mas importante que aquellas que tienen lugar en la
situacién actual, puede verse mejor examinando un &angulo
especifico de la cuestién, ya estudiada por nosotros, sobre los
problemas del desequilibrio econémico mundial.

2. Bienestar y subdesarrollo.

Como ya habjamos tenido ocasién de manifestar, la expli-
caci6én mas cominmente aceptada del indicado desequilibrio,
pone sobre todo en evidencia la dificultad, o quiza la imposi-
bilidad, para los sujetos econémicos privados, de mantener los
riesgos propios de una inversién industrial que tenga lugar
hoy bajo las condiciones de atraso econémico. Hemos dicho,
también, c6mo estos riesgos derivan principalmente de la ne-
cesidad de dar vida, en breve tiempo, a sistemas industriales
integrados y dotados de todas las necesarias economias ex-

(1) Cfr. GALBRAITH, op. cit., capitulo XIX.
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ternas, en condiciones tecnolégicas caracterizadas por el
aumento relativo de los costes fijos sobre los costes globales.
De tal forma, resulta un elemento tecnolégico analogo al que
fue utilizado por Marx en su teoria de la caida del tipo de
beneficios, y utilizado hoy en dia por la explicacién de las
dificultades encontradas por el capitalismo en su expansién. La
actual teorfa evidencia también que existe solamente un caso
en el que los riesgos indicados parecen soportables y han sido
efectivamente soportados, y ese es el caso en que la inversién
haya sido dirigida a la explotacién de los recursos naturales
locales necesarios, por razones tecnologicas, para el ejercicio
de la industria en los paises mas desarrollados.

Existe, sin embargo, otro elemento que, con igual relacién
a los problemas que se suscitan actualmente en los pafses ya
industrializades, es perciso poner sobre el tapete. Cuando la
economia clasica preveyd, para el orden capitalista, una gra-
dual expansién que afectaria poco a poco, incluso, a cada parte
de la economia mundial, tenia presente, sobre todo, la extraor-
dinaria fuerza expansiva de este particular orden econdémico.
Y nosotros sabemos ya, por haberlo dicho en méas de una oca-
sién, lo que tal fuerza expansiva representaba para el capita-
lismo por el becho de que al reducirse el precio de la fuerza
de trabajo al simple nivel de subsistencia, todos los incremen-
tos de productividad, caracteristicos concretamente de una
economia industrial, aparecian como disponibles para la for-
macién de recursos susceptibles de ser invertidos. En realidad
no es absurdo suponer que, si la economia capitalista hubiese
mantenido integramente lo mismo, su funcionamiento origi-
nario, la necesidad de encontrar siempre mas grandes campos
de ocupacién para el capital propio habria solicitado una
expansién territorial del propio capitalismo particularmente
intensa, a consecuencia de la cual la operacién completa del
capitalismo en sus pafses de origen, es decir, la distribucién
de las mas antiguas formas de produccién, habria sido
repetida a escala mundial, determinando una ampliacién ge-
neral de la produccién industrial. Si esto es cierto, es indiscu-
tible que todas las modificaciones sucesivamente aportadas
a aquel originario mecanismo capitalista deben haber tenido
una importancia considerable en la determinacién de la actual
situacién de desequilibrio mundial.

La redistribucién de la renta entre las clases trabajadoras
y las clases propietarias, de la que hemos hablado antes, y las
consiguientes modificaciones que esto ha determinado en la
distribucién de la misma renta entre consumo y ahorro, han
debilitado indudablemente la originaria fuerza expansiva del
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sistema. La economia capitalista, en otras palabras, modifi-
cando su orden primitivo, se ha venido como encerrando en
si misma, en el sentido de que ha dirigido siempre sus energias
a la consecucién de niveles siempre mayores de biemestar
interno. Menores han sido por este motivo, en el tiempo, las
posibilidades de expansién a escala mundial; una parte de
recursos productivos que a partir del esquema capitalista ori-
ginario habrian podido ser destinados a la ampliacién del
capital industrial en nuevas zonas de la economia mundial
han sido, por el contrario, destinados a satisfacer el consumo
de una sociedad méas decisivamente orientada hacia la abun-
dancia. Queremos decir con esto que parece existir una rela-
cién bastante estrecha entre el llamado «estado del bienestar»
que se fija hoy como ideal dominante de la sociedad industrial
y el atraso de los paises que quedaron al margen de la primera
revolucién burguesa.

En la situacién actual, cuando las sociedades ricas empie-
zan a presentar sefiales de concesiones al consumo, el proble-
ma de una distinta utilizacién mundial de la riqueza que se
produce en los paises mas adelantados no puede dejar de
replantearse, y el mismo esquema que ha determinado la
consecucién de la opulencia por un lado y el mantenimiento
del subdesarrollo por el otro es, inevitablemente, objeto de
discusién. Pero, naturalmente, el problema, puesto en la pers-
pectiva actual, puede no tener caracteristicas totalmente dis-
tintas de las que podian existir hace un siglo. Todas las razo-
nes sobre las que nos hemos ya detenido muestran, de hecho,
cémo el problema de una distinta utilizacién mundial de los
recursos a invertir no sea més, por lo menos, directamente, que
un problema para la escala de las posibilidades y convenien-
cias privadas; debe, por lo tanto, ser necesariamente un pro-

blema de politica econémica, un problema del que se haga

explicitamente responsable a los poderes piblicos. Las ideas
que recientisimamente se han venido elaborando por parte
de los economistas y politicos de las sociedades desarrolladas,
permiten creer que en esta direccién se esti avanzando ahora
en forma completamente decisiva.

3. Las economias planificadas.

Problemas no distintos de los que hemos discutido se pre-
sentan también en las economias planificadas. Hemos dicho
ya cémo el pensamiento econdmico de los paises regidos por
estructuras colectivistas se va orientando cada vez més clara-

.
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mente hacia la elaboracién de esquemas de planificacién en
los cuales, sin negar determinadas conductas independientes
del plan, muy considerables, todavia se confia a la autoridad
planificadora central no solamente la determinacién de las
directrices sobre las que se debe producir el desarrollo de los
respectivos sistemas econdémicos, sino también la determina-
cién, a través de su calculo, de las configuraciones productivas
o de los valores econémicos indispensables a una gestién efi-
ciente. También en estos casos se -puede decir, no obstante,
que el problema econémico central es el problema de la efi-
ciencia del empleo de los medios disponibles. Respecto al me-
canismo de las economias capitalistas se puede decir que en el
estudio de aquellas que vienen mas concretamente orientadas
hacia un alto nivel de consumo, las economias planificadas
presentan la considerable diferencia de estar todavia preferen-
temente orientadas hacia la acumulacién de capital. A pesar
de que la renta por habitante de las economias planificadas
se va aproximando cada vez mas a la renta por habitante de
las mas ricas entre las sociedades capitalistas, también los fines
de la planificacién vienen, en medida cada vez mayor, especi-
ficados en términos de consumo. A este respecto, parece con-
vincente la mis reciente experiencia de la Unién Soviética,
donde los objetivos para un futuro inmediato vienen descritos
por la autoridad politica de aquel pafs preferentemente en
términos de consumo por habitante comparables a los de las
economias occidentales. Queremos decir, en otras palabras, y
continuamos refiriéndonos a la Unién Soviética, que respecto a
cuanto ocurria hasta hace menos de un decenio, los que podrian
Hamarse «ideales econdmicos» de la sociedad se han veni-
do transformando gradualmente; el lugar central y decisivo,
antes ocupado por la acumulacién, viene ahora ocupado, en
medida cada vez mayor, por el consumo. Admitido, también,
por lo tanto, que en el d4mbito de la planificacién se alcanza a
resolver en forma suficiente el problema de la eficiencia en la
gestién, no parece dudoso que nos encaminamos rapidamente
hacia una situacién en la que apareceran problemas analogos
a aquellos actualmente ya presentes en las sociedades opulen-
tas de tipo capitalista.

CAPITULO XII

Conclusiones sobre el estado actual
de la investigacion econémica

1. Economia «cldsica» y economia «moderna».

Frente a los problemas econémicos que el desarrollo his-
torico hoy plantea, y a los cuales habfamos hecho una ligera
referencia en el capitulo anterior, debemos preguntarnos
cuales son lus instrumentos teéricos de los que se vale el pen-
samiento econdémico en la actualidad. A esta pregunta respon-
de implicitamente, al menos en parte, todo el examen
de las doctrinas econémicas que hemos desarrollado en este
libro. Pero, a la conclusién de esta nuestra historia del pensa-
miento econémico en el siglo presente — y dentro de los lfmi-
tes en que nos es posible actuar por las conclusiones de una
historia — sera preciso reformular los caracteres esenciales de
esta formulacién cientifica que, para entendernos, podemos
convenir en clasificar de «moderna». Esto resultard mas facil
si se empieza destacando la diferencia existente entre esta
formulacién moderna y la que se llama cominmente «clasica».

Tal diferencia es muy profunda, puesto que se refiere a
dos imigenes sustancialmente heterogéneas del proceso eco-
némico. Segin los clasicos (de Smith a Ricardo y a Marx) el
proceso econémico consiste esencialmente en la utilizacién del
trabajo (ya sea en el aspecto de trabajo corriente, ya sea en
el aspecto de trabajo incorporado en los medios de produccién)
con el fin de obtener un excedente, es decir, un exceso del
valor del producto respecto al valor de los costes soportados
en la produccién, costes que procuran la reconstitucién, ya sea
de la fuerza de trabajo empleada, ya sea de los medios de pro-
duccién empleados en el proceso. Tal excedente viene, por lo
tanto, a configurarse como aquella parte del valor del producto
a la cual no corresponde ninguna aportacién productiva espe-
cifica, lo cual deriva del hecho que el trabajo gastado en el
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proceso productive es mds que suficiente para afiadir al valor
de los medios de produccién el valor de los medios de subsis-
tencia del trabajador y contiene, por lo tanto, un excedente de
trabajo. Desde el punto de vista de la distribucién, el exce-
dente constituye el fundamento, ya sea de la renta del pro-
pietario agricola, ya sea del beneficio del capitalista propie-
tario de los medios para la conversién de la riqueza en capital.
o sea, para la acamulacién y, por lo tanto, para el alargamiento
sistemético del proceso productive. Esto, por lo menos, ocurre
en la medida en que el excedente no sea eventualmente absor-
bido él mismo por el consumo, el cual viene designado por
los clasicos con el término «consumo improductivo», en cuanto
a diferencia del consumo de subsistencia de los trabajadores
empleados en la produccién del excedente, no solamente no
contribuyen a la formacién de tal excedente, sino que desvian
una parte de la que por aquel fin viene retenida como finalidad
propia del sistema econdémico considerado (1).

En el terreno del anilisis econémico, la indicada formula-
cién da lugar a graves dificultades de las cuales no podemos
ocuparnos aqui con todo detalle para no superar los limites
del presente trabajo, que se dedica al pensamiento econémico
moderno. Es indispensable mencionar, aunque sea breve-
mente, a estos problemas del pensamiento cldsico, porque sino
algunos aspectos decisivos de la mas reciente especulacién
econémica no podrian ser completamente explicados.

Partimos del hecho que, para los clasicos, el proceso econé-
mico esti encaminado a la obtencién de un excedente. Lo
primero que debemos precisar a este respecto es que el ex-
cedente estd realizado en el sistema econémico examinado
por los clasicos, no como tal ( como generalmente aparecia en
las antiguas sociedades seiioriales), sino come valor sobre un
mercado; en la economia capitalista el excedente es una plus-
valfa. En tales circunstancias, no serfa posible, sin embargo,
formular una teoria correcta del proceso econémico y, por lo
tanto, de la formacién y de la realizacién del excedente si no
se estuviera en condiciones de explicar la constitucién de los
valores del mercado, si no se poseyese, por lo tanto, una teoria
del valor capaz de ilustrar el mecanismo de mercado mediante
el cual el excedente se realiza como plusvalia.

Es ésta la tarea que pretende realizar la teoria denominada
con el nombre de teoria del valor-trabajo. Esta teorfa, enun-

(1) Recuérdese que MALTHUS, a diferencia de los demés autores cli-
sicos, afirmé que el consumo improductivo era necesario para asegurar un
mercado capaz de garantizar el crecimiento de la acumulacién.
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ciada todavia de forma imperfecta y ambigua por Smith,
formulada con toda claridad por Ricarde y perfeccionada en
todos sus aspectos por Marx, compuesta esencialmente por la
proposicién de que los precios relativos de los bienes (pres-
cindiendo de las variaciones ocasionales o, como diriamos no-
sotros, a corto plazo) son iguales a las relaciones entre las can-
tidades de trabajo directa e indirectamente necesarias, en con-
diciones normales de produccién, para producir la misma
mercancia. La gran fuerza de esta teoria y la sugestién que
ha ejercido, y todavia ejerce, reside en el hecho que aspira
a explicar conjuntamente dos fenémenos: el del excedente y
el del valor, de cuya comprensién deriva la plusvalia en la
economia real, que constituye concretamente la categoria fun-
damental de la teoria en cuestién; del excedente, haciendo
referencia al trabajo contenido en los bienes y la consiguiente
posibilidad de distinguir entre el exceso de trabajo y el tra-
bajo necesario; del valor, mediante la coincidencia de las rela-
ciones de intercambio con las relaciones entre las cantidades
de trabajo con el que se proporciona la ley del mecanismo
y por la que el excedente se transforma en plusvalia.

Pero sobre este Gltimo terreno surgen las dificultades,
puesto que es imposible- demostrar que los precios relativos
coinciden con las relaciones entre las cantidades de trabajo
contenidas en las mercancifas. La dificultad, en la forma en
que se presenté a Marx (1), puede ser expresada asi: si el tra-
bajo indirecto (capital) se combina en proporciones diversas
en las distintas mercancias (como se debe admitir que ocurre
en general), entonces la coincidencia de los precios relativos con
las relaciones entre las cantidades de trabajo, es incompatible
con la simultdnea verificacién de las dos condiciones funda-
mentales del mercado, es decir, la igualdad entre las canti-
dades ofrecidas y demandadas de cada mercancia y la pre-
sencia de un tipo de beneficios inico para todas las actividades
productivas.

El camino seguido por el pensamiento econémico moderno
para sustraerse a esta dificultad consiste en la refutacién ra-
dical del concepto de excedente y, por lo tanto, a fortiori, de
plusvalia. Respecto a la tradicién clasica, la teoria econémica
se fundamenta, en realidad, sobre un concepto del proceso eco-

(1) El problema estd afrontado en El Capital op. cit., concretamente en
las pégs. 198-248 del libro III, tomo I de la edicién italiana, Rinascitd,
Roma, 1954. Véase también, P. M. Sweezy, La Teoria dello Sviluppo Capi-
talistico, Einaudi, Torino, 1951, pags. 149-175 (N. del T.: Existe versién cas-
tellana de esta obra, editada por-el Fondo de Cultura; Méjico, bajo el titulo
Teoria del Desarrollo Capitalisia).’
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némico que comporta la individualizacion de una aportacién
productiva especifica detras de cada forma de renta, con el
abandono, por lo tanto, de la nocién de excedente. Como se
ha visto al estudiar a Walras, este concepto del proceso econé-
mico comporta un tipo de anilisis en el que se utiliza
la hipétesis de la existencia, al principio del proceso produc-
tivo, de un conjunto de factores «originarios» de la produccién,
los servicios productivos de los que constituyen, concretamente,
las aportaciones a la produccién que se encuentran detras de
cada determinada forma de renta. Hemos visto, también,
las irresolubles dificultades analiticas a que conduce, inevita-
blemente, la hipétesis de cantidades dadas de los factores de
la produccién. Se trata de dificultades que impiden la inclusién
rigurosa de la teoria del capital en el esquema del equilibrio
econémico general. Lo que importa destacar aqui sobre todo,
es que la investigacion cientifica posterior a la anterior formula-
cién de la teoria del equilibrio no ha afrontado nunca direc-

tamente este problema. La teoria walrasiana ha sido comple-

tada en muchos puntos muy dificiles, y ha sido criticada
(recuérdese, en particular, la teoria de las formas de mercado
y la teorfa keynesiana de la ocupacién), pero la dificultad
basica existente en esta teoria no sélo no ha sido superada,
sino que ni tan siquiera ha sido objeto de reflexién tedrica.
La tdnica excepcién a este estado de cosas es la del modelo
de von Neumann, modelo que, aunque en forma indirecta,
constituye una critica a la formulacién de origen walrasiano,
puesto que ofrece la imagen de un proceso productivo de na-
turaleza perfectamente circular, sin factores originarios ni con-
sumo final y elimina, por ello, la dificultad bésica de la teoria
clasica del equilibrio mediante un tipo de anilisis cuya impor-
tancia para el pensamiento econémico puede ser recogida al
relacionarla con la tradicién clasica.

2. La «produccién de bienes por medio de bienes», segiin Sraffa.

La primera tentativa explicitamente y concienzudamente di-
rigida a elaborar un anilisis econémico que tenga en cuenta
la insuficiencia de la formulacién econémica, ha tenido
lugar recientisimamente por obra de Piero Sraffa (1). El es-
crito ha sido presentado, de hecho, como premisa a una cri-
tica de la productividad marginal, o sea, de aquella teoria que

(1) P. SrAFFA, Produzione di merci a messo di merci, Einaudi, Torino,
1960. (N. del T.: Traduccién castellana de Oikos-Tau, S. A., Vilasar de Mar,
Barcelona, bajo el titulo Produccion de mercancias por medio de mercancias.)
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asume como categoria econémica fundamental la producti-
vidad de los servicios de los factores productivos dados.

El analisis de Sraffa se desarrolla a través de las fases
siguientes: En primer lugar presenta el esquema de un pro-
ceso productivo perfectamente cerrado o sea de un proceso
en el cual los mismos bienes se encuentran tanto como medios
de produccién que como productos y en el que, ademas, la
cantidad producida de cada bien es exactamente igual a la
cantidad empleada como medio de produccién, viniendo apli-
cadas estas cantidades en el esquema, como dadas. Se trata,
pues, de una economia «de subsistencia», la cual produce
apenas lo necesario para reproducirse en los mismos términos
y en las mismas dimensiones. En tal esquema se determinan,
en forma muy simple, los precios relativos de los distintos
bienes, como aquellos precios que, en base a la regla de pa-
ridad entre los valores de la produccién y los valores de los
costes, se deducen de la hipétesis competitiva y permiten res-
tablecer, cada vez, la posicién inicial del sistema.

El autor pasa a exponer, en segundo lugar, un esquema de
proceso econémico caracterizado por la existencia de exce-
dente; en este caso, se conserva naturalmente la hipdtesis de
que la produccién, por un lado, y el conjunto de los medios de
produccién, por el otro, estin constituidos por los mismos
bienes, pero, a diferencia de cuanto ocurre en el esquema
inicial, se supone que la tecnologia sea de tal naturaleza que la
cantidad producida de cada bien pueda ser igual o mayor que
la usada como medio de produccién. Por tanto, el valor de la
produccién puede superar el de los costes, en cuyo caso se tiene
precisamente un excedente. El sistema de ecuaciones con el
que se expresa este esquema, determina simultineamente el
conjunto de los precios relativos y el tipo general de beneficios,
tipo cuya presencia en el sistema es la manifestacién de la
circunstancia que el excedente (o beneficio) se distribuye en
cada actividad productiva en proporcién al valor de los medios
de produccién que han sido empleados. En este esquema el
trabajo no estd presente en forma directa, sino que esta pre-
sente sélo a traves de los bienes consumidos por los trabaja-
dores, bienes que vienen considerados como medios de pro-
duccién con respecto a los otros medios téenmicos.

Sélo posteriormente el autor procede a incorporar el tra-
bajo entre los restantes medios de produccién y, por lo tanto,
distingue el salario de los otros precios. A consecuencia de tal
operacién serfan posibles dos procedimientos; si se quisiera
mantener plenamente el rigor de la formulacién inicial de"este
tipo de andlisis econémico seria preciso (como el propio autor
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sefiala) distinguir en el salario dos componentes; uno que se
refiere a los medios de subsistencia y que vendria a formar
- parte de aquellos costes que se podrian deducir del producto
total para obtener el excedente y otra parte que constituiria
la eventual participacién del trabajo en el excedente producido
por el sistema. El autor prefiere, sin embargo, sobre este
punto, cefiirse a la tradicién del pensamiento econémico mo-
derno y considerar, por ello, el salario como un todo. En tal
caso se tiene un producto neto, constituido por la cantidad de
las distintas mercancias que exceden de la misma, de las
propias mercancias que son reempleadas como medios de pro-
duccién y que se dividen, a su vez, en salarios y beneficio.
Como fuere que queda el hecho que en este esquema el salario
y el tipo de beneficios no vienen determinados simultdneamentc
por el sistema de ecuaciones en las que el mismo esquema se
expresa, puesto que una de estas dos magnitudes debe ser de-
terminada desde el exterior y la otra resulta determinada en
funcién de la primera. Sobre este punto se puede seguir la
tradicion clasica que consiste en determinar el salario sobre
la base de elementos exteriores al sistema econémico (bien se
trate de la fijacion de un nivel «histérico» de subsistencias,
bien se refiera a una eventual participacién en el excedente),
de forma que el tipo de beneficios venga definido en funcién
del salario asi determinado

Uno de los aspectos caracteristicos de la exposicién de
Sraffa es que introduce una particularisima unidad de medi-
da de los valores, para comprender cuya mnaturaleza es preciso
referirse a la tentativa ricardiana, por nosotros recordada en
el primer parrafo del capitulo VII, de llevar la explicacién del
tipo de beneficios, presente como tipo general en el sistema
econémico, al tipo de beneficios que se forma en la agricultura.
Si se admite (como hace Ricardo en la primera redaccién de
sus Principios) que en la agricultura se produce un tnico
bien, el grano, y que las subsistencias de los trabajadores
agricolas también ellas estdn constituidas sélo de grano, enton-
ces el tipo de beneficios en la agricultura, es decir, la relacién
entre el producto agricola como excedente y lo que ha sido
anticipado en subsistencias a los trabajadores agricolas, puede
ser calculado directamente como tal, sin necesidad de recu-
rrir al valor de los bienes, dado que los dos términos de la
relacién son fisicamente homogéneos. En este sector produc-
tivo, pues, el tipo de beneficios no puede variar al variar los
precios relativos, pero puede variar, solamente, a consecuencia
de los cambios en el salario real. Pero, puesto que el tipo de
beneficios debe ser el mismo en toda actividad productiva, se
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obtiene que el sistema de precios, en condiciones de equilibrio,
debe ser tal que pueda igualar todos los tipes de beneficios,
dc los distintos sectores, al que se da en la agricultura. Pero
aquella hipétesis de homogeneidad fisica entre excedente y
capital en la agricultura no encuentra, naturalmente, respuesta
en la realidad y resulta, porlo tanto, imposible, si se sigue este
razonamiento, definir un tipo de beneficios independiente del
proceso de valoracién de los bienes. Si la teorfa del valor-trabajo
fuese aceptable, proporcionarfa otro instrumento para verifi-
car la indicada operacién, puesto que, en tal caso, se podria

definir el tipo de beneficios como 1a relacién entre la cantidad -

de trabajo contenida en las mercancias que constituyen el
excedente y la cantidad de trabajo contenida en las mercan-
cias que constituyen los medios de subsistencia; y no hay duda
de que uno de los objetivos que se nos prometia conseguir
con la teoria del valor-trabajo era, concretamente, el de medir
el tipo de beneficios de forma directa y sin pasar por los valo-
res. Pero, no siendo aceptable esta teoria del valor, ni siquiera
puede realizarse esta segunda tentativa de medicién directa.
A partir de aqui, veamos en qué términos viene planteado
el problema por Sraffa. Toma en consideracién una mercan-
cia supuesta, o sea, construida ad hoc, la cual es, en efecto,
una mercancia compuesta, o sca, un agregado de mercancias,
caracterizado por la circunstancia de que las mismas mercan-
cias que componen el producto se encuentran, y en las mismas
proporciones, en los medios de produccién del agregado. En
tal mercancia, llamada mercancia-tipo, existe homogeneidad
fisica entre el producto neto y los medios de produccién, en
¢l sentido de que se trata de dos agregados que tienen la mis-
ma composicién de mercancias. A consecuencia de ello, en la
mercancia-tipo se puede determinar el tipo de producto neto
(que evidentemente coincide con el tipe de beneficios cuando el
salario sea nulo, es decir, con el tipo maximo posible de bene-
ficios) en términos fisicos, independientemente de los precios,

como ocurria para el trigo, segin Ricardo. Ahora bien, Sraffa

toma como unidad de medida del salario y de los precios, o
sea, igual a 1, el valor del producto neto de aquella cantidad
de mercancia-tipo que precisaria, para ser producida, todo el
trabajo anual presente en el sistema real. Si se mide el salario
en términos de producto neto-tipo y se toma, como unidad
de medida del trabajo, todo el trabajo anual de forma que no
exista distincién entre el tipo de salario y el importe de los
salarios, se forma en la mercancfa-tipo, un tipo de beneficios,
valorable en términos fisicos. parecido al tipe méaximo de
beneficios multiplicado por aquella fraccién del producto neto

e e o o ) R e A AT s

[ T A 2 g e o e v e e




178 EL PENSAMIENTO ECONOMICO EN EL SIGLO XX

tipo que queda, después de haber tomado el salario valorado
de tal forma; y puesto que el tipo de beneficios que correspon-
de a una mercancia dada (también, evidentemente, si es una
«mercancia» compuesta) debe ser igual al tipo general del
sistema, ocurre que en la situacién de equilibrio el sistema de
los precios serd tal que consienta, para todas las mercancias

reales, un tipo de beneficio ignal a aquel que tiene lugar en la.

mercancfa-tipo. De tal modo, el problema de Ricardo queda
perfectamente resuelto. ,

_ El gran interés tedrico de este analisis de Sraffa consiste
en el retorno explicito a la tradicién cldsica — en sus aspectos
ricardiano-marxistas —, tradicién que proporciona, para todas
las categorias econémicas, definiciones sustancialmente dis-
tintas de aquellas que proporciona el pensamiento econémico
moderno. Resulta distinto, en primer lugar, el concepto de
beneficio que viene propuesto de nuevo, no como la retribu-
cién de un factor productivo individual, sino como un residuo.
También es distinto el concepto de salario, puesto que viene
desvinculado de toda conexién con la aportacién productiva
producida por los trabajadores y viene determinado sobre la
base de razones referentes al sistema social y no ala economfa
en sentido estricto. Es distinto, ademas, el concepto de con-
sumo que, antes de ser considerado (como se intenta, en algin
modo, por parte de los modernos) el fin de la produccién, viene,
por el contrario, de nuevo, implicitamente definido, o mejor,
sustancialmente considerado, como consumo productivo o im-
productive y, por lo tanto, en sustancia, determinado con
exclusiva referencia a su posicién en lo que se refiere a la
produccién del excedente.

Falta preguntarse mis que nunca, incluso en el &mbito
del ya indicado replanteamiento de la tradicién clasica, si
Sraffa intenta construir una teorfa que no ofrezca las contra-
dicciones formales de las que no consiguieron escapar ni Ri-
cardo ni Marx. La respuesta inmediata es que Sraffa lleva su
analisis cometamente fuera de la teoria del valor-trabajo,
es decir, de aquella teoria en la que, como parece mis evidente
en Marx, se encontraba el origen de las dificultades formales
de la teorfa clasica. ;Qué significa, respecto a la tradicién
cldsica, este abandono de la teorfa del valor-trabajo, qué dife-
rencias presénta el andlisis de Sraffa, bajo este contorno, res-

pecto al anélisis clasico? Es un problema que necesitaria estu-

diarse a fondo; conmstituye, sin duda, una de las cuestiones
més importantes que esta obra de Sraffa ofrece a la reflexién
tedrica; a este respecto y como simple indicacién de las lineas
de posterior investigacién que la obra de Sraffa sugiere, se
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pueden hacer las siguientes observaciones: La teoria clasica
del valor, sibien, por un lado, daba lugar a problemas irre-
solubles, concretamente en el terreno de la coherencia légica,

por otro lado presentaba el gran mérito de proporcionar una

explicacién del «excedente», acorde con una determinada rea-
lidad social, aquella que viene explicitamente definida por

-Marx como explotacién. En otras palabras, aquella particu-

lar condicién tecnolégica que permite al trabajo producir mas
de cuanto es necesario al propio sostenimiento y a la propia
reproduccién, no es aceptada, por esta teoria, como un dato
primario, ni explicable ni analizable posteriormente, pero esta
nuevamente orientada a una realidad histérico-social. De hecheo,
si es perfectamente cierto que la relacién de explotacién no
podria ni siquiera constituirse histéricamente si el trabajo no
adquiriese, técnicamente, la posibilidad de producir méas de lo
que le es necesario, si es verdad es porque, histéricamente,
un particular nivel de productividad técnica aparece como el
necesario presupuesto material de la explotacién; no hay duda,
por otra parte, que para Marx la persecucién y el alcance de
determinado grado de productividad técnica no serfa ni siquiera
imaginable fuera de una concepcién del orden de la sociedad
centralizada en la divisién de la misma sociedad en una clase
de explotadores y en otra de explotados. Si esta idea que Marx
presenta de la explotacién, en la que son esenciales las rela-
ciones de clase, es o no suficientemente rigurosa, es una cues-
tién que no puede ser afrontada aqui. Interesa poner de relie-
ve cémo la teorfa clisica, y la marxista en particular, toma
como punto de partida una determinada configuracién de la
sociedad y cémo la.teorfa del valor-trabajo sea el medio con
el cual el razonamiento econémico se relaciona con esta confi-
guracién, puesto que es por medio de esta teoria que por de-
bajo del mundo material y cuantitativo de las mercancfas se
descubre el conjunto de aquellas figuras sociales que sugieren
la presencia de un determinado mundo humano.

En Sraffa, por el contrario, como habfamos visto, se toma
como punto de partida el mundo de las mercancias y la tecno-
logia a él ligada; estas realidades técnico-materiales no resul-
tan, sin embargo, explicadas posteriormente, distintamente de -
cuanto se intentaba por parte del pensamiento clésico.

Pero esta diferencia general comporta también otras de las
que la mas importante parece ser la siguiente: segtin Marx, el
cambio, antes de ser un paso de mercancias de una mano a
otra, es una relacién entre hombres, es decir, una forma en la
que los hombres se constituyen en sociedad, en una sociedad
determinada, naturalmente, que es la mercantil. La teoria del
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valor-trabajo busca poder explicar este hecho, puesto que re-
producir las relaciones dé cambio entre las mercancias a las
relaciones entre las cantidades de trabajo contenidas en las
mismas mercancias, pretende hacer aparecer, en el cambio,
a los productores, o sea, las figuras humanas, que son las ver-
daderas constituyentes esenciales del mercado. El abandono
de la teorfa del valor-trabajo representa, por ello, de cualquier
forma, el abandono de la tentativa de reproducir los valores
econémicos de una realidad de mercado. Mientras que los pre-
cios de la teoria clasico-marxista son indudablemente los pre-
cios de mercado (aqui existe otro problema si aquella teoria
alcanza a explicarlo, después, de forma rigurosa), los precios
de Sraffa son tales que de ellos no se puede decir que sean
precios de mercado o precios de cuenta. Esto tiene una conse-
cuencia interesante sobre el problema de la formacién del tipo
general de beneficios. En el ambito de una teoria del valor
la formacion de tal tipo de beneficios se explica de acuerdo
con las propias leyes de mercado, o sea, con las leyes de la
competencia entre los sujetos independientes. Pero si el mer-
cado estd al margen de la teorfa, ;qué explicacién se puede
dar de la existencia de esta particular figura econémica que
es el tipo general de beneficios? En el caso de Sraffa (a dife-
rencia de cuanto sucede con von Neumann) no se puede ni
siquiera decir que se trate de una norma de eficiencia, puesto
que no puede ser considerado importante, para el problema de
la eficiencia, un esquema que considera como dadas las can-
tidades producidas.

El hecho de que la imagen del proceso econémico basada
sobre el concepto de excedente venga ofrecida por los clasicos
en forma légicamente insostenible pero histéricamente signi-
ficante, y por Sraffa en modo légicamente riguroso pero histé-
ricamente cambiado, es, pues, uno de los hechos fundamen-
tales de la actual situacién tedrica. Y que tal hecho se deba
tener en cuenta para toda la prosecucion de la investigacién
econémica, es el reultado de estas dos consideraciones.

En primer lugar, la consecucién del pleno rigor 16gico frente
a los fallos que sobre este terreno han caracterizado las teo-
rias clasicas y las modernas, atribuye al escrito de Sraffa una
posicién decisiva en la historia del pensamiento econdémico.
En segundo lugar, el hecho de que tal rigor haya sido adqui-
rido en el ambito de una teoria del excedente no puede més
que inducirnos a replantear, también, en el campo econémico,
la tematica de la explotacién, o sea, la temética fundamental
de la tradicién clasica. Y no parece fuera de lugar afirmar que
para afrontar sin caer en la descriptiva sociolégica, los proble-
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mas de las sociedades avanzadas modernas, de las que nos
hemos ocupado en el capitulo anterior, el problema, en sus-
tancia, que es ahora mas que nunca decisivo, de la relacién
entre consumo y produccidn, es preciso reconsiderar la cuestién
de la condicién humana que corresponde a una configuracién
de eﬁlotacién, o sea, de las condiciones de alienacion, a las
que Marx, por primera vez, dio la importancia que merecen
a los fines del conocimiento de la sociedad econémica moderna.
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